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O ECOSSISTEMA QUE
ACELERA RESULTADOS

Somos a ponte entre oportunidade e execugao,
solugoes digitais e resultados reais de negdcio.

Com as empresas EDS, EDX, Pointer e Beyond atuando
de forma complementar, impulsionamos modernizagao,
dados e IA, automacgao, cloud e experiéncias digitais
sob uma mesma diretriz estratégica.

Inspiramos e conectamos para que a evolugao saia
do plano e chegue a operagao, com eficiéncia,
governanga e escala.
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Com 29 anos de atuacao, a Almaviva Solutions
tornou-se um pilar do mercado de Tl brasileiro,
uma empresa que oferece solucdes inovadoras
baseadas em diferentes tecnologias para apoiar
seus clientes na resolucao de desafios de
negocios.

Atendemos empresas de todo o pais, abrangendo
diferentes segmentos dos setores publico e
privado, oferecendo solucdes que apoiam a
modernizacao, a inovacao e a transformacao
digital de cada cliente.
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EDITORIAL

Um compromisso de

40 anos

e este editorial fosse orientado

apenas pela emocdo do autor, cer-

tamente poderia se resumir a estas
palavras simpldrias: € um enorme orgulho
entregar a vocés, leitores, esta Edicdo Es-
pecial de 40 Anos do Anuario Informatica
Hoje! Afinal, ndo é nada trivial que uma pu-
blicacdo jornalistica brasileira complete 40
anos. Ainda mais em se tratando de uma
publicacdo especializada em tecnologia.

Mas ndo seria coerente com a trajetoria
do Anudrio deixar de destacar seu papel
de fonte de informacoes e analises fieis e
independentes sobre o mercado brasilei-
ro de Tecnologia da Informacdo. De fato,
a credibilidade e o profissionalismo, que
caracterizam essa inédita trajetéria, sdo
a esséncia do trabalho jornalistico execu-
tado pela equipe que produz o Anudrio.

Uma histéria que comeca em 1985,
quando o Brasil vivia os turbulentos dias
apos a morte do presidente eleito Tan-
credo Neves: o Anuario Informatica Hoje
surgiu com a proposta de fazer a analise
do desempenho econdmico-financeiro do
mercado brasileiro do que hoje chama-
mos de Tecnologia da Informacdo.

A capa
da primeira
edicdo, criactio

Além de fazer a analise dos balancos
das empresas do setor, 0 Anudrio se impos

do saudoso génio 0 desafio de premiar as empresas com o
da colagem, Tide melhor desempenho em seus respectivos
Hellmeister.

segmentos de atuacdo. €, como deve fa-
zer toda publicacdo jornalistica que ousa
atribuir prémios, o Anuario sempre adotou




critérios claros e objetivos, que sdao explici-
tados logo nas primeiras paginas de cada
edicdo. Com isso, se tornou em pouco tem-
po referéncia para o mercado brasileiro. A
ponto de varias empresas terem sido com-
pradas ou incorporadas por outras ou por
grupos de investidores, justamente pelo
fato de terem sido premiadas.

O Anuario tem sido testemunha da
dinamica metedrica da evolucdo da tec-
nologia. Nos anos recentes, surgiram
muitas expressoes da moda no mundo
tecnoldgico - de algumas das quais nun-
ca mais se ouviu falar. Agora, chegou
a vez da Inteligéncia Artificial. S6 que
essa veio para ficar e transformar radi-
calmente o mundo em que a gente vive.
€ uma prova disso esta em grande parte
das reportagens das préximas paginas.

De fato, daqui para a frente, a |A vai es-
tar em todos 0s processos corporativos,
na educacdo, na medicina, na inddstria,
no urbanismo, no processo eleitoral - en-
fim, nenhuma area de atividade humana
vai escapar.

E, se fosse preciso apontar ao menos
uma preocupacado crucial com o uso da IA,
sem duvida seria a seguranca da infor-
macdo. € ai que mora o perigo. Noticias
falsas, videos adulterados, imagens frau-
dulentas ja fazem parte da nossa rotina.

E, contra tudo isso, talvez a melhor ferra-
menta de protecdo seja a produzida jus-
tamente... pelos préprios sistemas de IA.

Esta edicdo, como as demais 39 ante-
riores, mantém seu compromisso de fazer
uma radiografia apurada e isenta do de-
sempenho e das estratégias das empre-
sas que atuam no setor de Tl do Brasil.
Revela, entre outras coisas, que 0 merca-
do brasileiro cresceu 19%: a receita liqui-
da total passou de RS 265,7 bilhGes em
2023 para RS 316 bilhdes em 2024. Ain-
da que descontada a inflacdo de 4,83%
do ano passado, o indice foi positivo em
14,17%, mais de quatro vezes o aumento
do PIB do pais, que foi de 3,4%. Sdao nu-
meros impressionantes, que comprovam
a vitalidade e a resiliéncia de um mercado
em constante evolucdo.

Por fim, é preciso lembrar que esta edi-
cdo especial é lancada exatamente quando
se celebram os 40 anos da redemocratiza-
cdo do Brasil - marco histdrico de civilidade
e simbolo da esperanca de que o pais se
desenvolva com o respeito indelegavel aos
principios de justica social para o seu povo.

Que seja assim nos anos que Vém
pela frente.

Wilson Moherdaui
Publisher
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A |A contribui
para um ano
de crescimento
VIgoroso

O CRESCIMENTO DOS GASTOS COM NUVEM, OS INVESTIMENTOS EM SEGURANCA E O ENORME INTE-
RESSE PELA INTELIGENCIA ARTIFICIAL (IA) DERAM A TONICA DOS INVESTIMENTOS EM TECNOLOGIA
DA INFORMACAO DAS EMPRESAS BRASILEIRAS. LEVANTAMENTO DESTA EDICAQ ESPECIAL DE 40 ANOS
DO ANUARIO INFORMATICA HOJE REVELA QUE O MERCADO REGISTROU O CRESCIMENTO DE 19% DA
RECEITA LIQUIDA TOTAL, QUE PASSOU DE RS 265,7 BILHOES EM 2023 PARA RS 316 BILHOES EM 2024,
AINDA QUE DESCONTADA A INFLACAO DE 4,83% NO ANO PASSADO, O iNDICE FOI POSITIVO EM 14,17%,
MAIS DE QUATRO VEZES O AUMENTO DO PIB DO PAIS, QUE FOI DE 3,4%.

INICIATIVAS COMO O REDATA, REGIME ESPECIAL CRIADO PELO GOVERNO FEDERAL PARA A INSTALACAO
DE DATA CENTERS, PREVISTO PARA ENTRAR EM OPERACAO EM JANEIRO DE 2026, VAO CONTRIBUIR
PARA AUMENTAR A COMPETITIVIDADE DO PAIS NA CORRIDA DIGITAL. 0 PROGRAMA BUSCA DESONE-
RAR O INVESTIMENTO DE CAPITAL EM EQUIPAMENTOS E SERVIDORES E ANTECIPAR OS EFEITOS DA
REFORMA TRIBUTARIA PARA O SETOR DE DATA CENTERS. A MP DO REDATA CONCEDE ISENCAO DE
IMPOSTOS COMO PIS/PASEP, COFINS, IPI € IMPOSTO DE IMPORTACAO QUANDO NAO HOUVER SIMILAR
NACIONAL. O IMPACTO E DIRETO: A AQUISICAO DE SERVIDORES, SISTEMAS DE REDE, REFRIGERACAQ,
ARMAZENAMENTO E DEMAIS COMPONENTES PODE REDUZIR OS CUSTOS EM ATE 30%.



oje, 60% das cargas digitais em
nuvem de empresas brasileiras
sdo processadas no exterior,
segundo o Ministério da Fazenda”,
afirma Luis Tossi, vice-presidente da Asso-
ciacdo Brasileira de Data Center (ABDC). A
MP tem o potencial de atrair investimentos
de RS 1 trilhdo para o Brasil até 2030. Hoje,
segundo ele, de 15 a 20% do custo de um
data center sdo obras civis e o restante,
equipamentos: “Com a queda de preco da
hospedagem de dados a partir do Redata,
podemos competir de igual para igual, com a
vantagem de termos recursos naturais com
energia abundante e limpa”.
Para Luciano Ramos, country manager da
IDC Brasil, o Redata atraira investimentos
para infraestrutura digital, reduzira a depen-

déncia externa, e vai fortalecer a soberania
digital e a seguranca cibernética nacional.

O programa também favorece a descen-
tralizacdo geografica, com ganho social em
desenvolvimento cientifico e geracdo de
empregos. Empresas instaladas nas regides
Norte, Nordeste e Centro-Oeste tém metas
reduzidas para contrapartidas de mercado
interno e P&D, estimulando a instalacdo de
data centers fora dos grandes polos tradi-
cionais. Cidades como Sdo Paulo, Campinas
e Jundiai seguem liderando o mercado na-
cional, mas areas como o Porto de Pecém,
no Ceard, surgem como potenciais polos de
atracdo, gracas a proximidade com cabos
submarinos e acesso a energia limpa.

Tossi, da ABDC, conta que a Virginia do
Norte (EUA) que adotou um programa para

0 mercado do Anuario Informatica Hoje em 2024

RS 316 bilhdes (Receita Liquida)

Servicos
58,7%
RS 186 bi

Hardware
19,0%
RS 60 bi

Software
22,3%
RS 70 bi
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atrair data centers, teve um retorno de US$
24 para cada USS 1 aplicado nos subsidios,
com impactos na arrecadacdo de tributos di-
retos e até mesmo na geracdo de empregos.

A reforma tributaria também terd impac-
tos importantes para o setor, especialmente
em servicos. “A transicdo para um sistema
mais simples e previsivel tem potencial para
reduzir o custo Brasil, mas ainda exige clare-
za regulatdria e adaptacdo dos modelos de
negdcio”, aponta Matheus Rodrigues, sécio
lider do Centro de Exceléncia em Engenharia
de Telecomunicacdes da Deloitte. Soma-se
a isso, de acordo com ele, a necessidade de
planejamento estratégico para projetos de

Evolucdao do mercado

@ ' Receita Liquida em bilhdes de RS

capital intensivo em infraestrutura digital:
“0 Brasil tem um enorme potencial de ex-
pansdo, mas o investimento precisa ser coor-
denado com a curva de adocdo tecnoldgica e
de geracdo de receita, para evitar superofer-
ta ou colapsos futuros; taxas de juros e in-
certezas geopoliticas adicionam camadas de
complexidade que demandam planejamento
e visdo de longo prazo”.

Os desafios para continuar a curva ascen-
dente de crescimento do setor seguem 0s
mesmos: falta de talentos, cenario de cybera-
taques mais complexo, silos e falta de gover-
nanca de dados, explica Luciano. Segundo es-
tudo da IDC, a IA generativa, juntamente com

AN
316,0
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A
— 2034
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1458 = /14809 186,2
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A Foton € Destaque do Ano mento de software, esta
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Com o Redata, o pais tem potencial de atrair
investimentos em infraestrutura de data centers
de RS 1 trilhdio até 2030

Luis Tossi, da ABDC

os agentes de IA, se tornou um dos temas
mais estratégicos na visdo das liderancas,
apontado por 53% dos executivos entrevis-
tados para a pesquisa. As empresas estdo
usando ou planejam usar IA em automacdo
de tarefas, hiperpersonalizacdo de produtos e
servicos e o suporte a tomada de decisdo. “O
tema dos agentes de IA ainda vai demandar
muita experimentacdo por parte das empre-
sas e esta diretamente ligado a necessidade
de modernizacdo de aplicacGes e plataformas
que suportam os processos dentro das orga-
nizacdes”, afirma Luciano, da IDC.

A adocdo da IA também é apontada por
Matheus, da Deloitte, como responsavel pelo
bom desempenho das empresas em 2024 e
2025. De acordo com o relatério global De-

loitte TMT Predictions 2025, o investimento
em |A cresceu mais de 35% no pais, refletin-
do uma tendéncia de maturidade tecnolégi-
ca. "As empresas do setor tiveram um papel
decisivo no apoio aos clientes, oferecendo
solucdes de automacdo, plataformas em nu-
vem e servicos gerenciados, que aumentaram
significativamente a eficiéncia operacional”’,
garante Matheus. Um exemplo foi a adocdo
de IA para tarefas de suporte, atendimento e
analise preditiva, permitindo ganhos de pro-
dutividade que, em alguns casos, superaram
20% nos ciclos de entrega e operacdo.

Ele destaca que a digitalizacdo de proces-
sos criticos em segmentos como finangas,
industria e telecomunicacdes estimulou in-
vestimentos em infraestrutura e seguranca:
“Um dos desafios é avancar na regulacdo em

“O tema dos agentes de IA ainda vai demandar
muita experimentacdo por parte das empresas”
Luciano Ramos, da IDC

divulgacio



“Muitas empresas estdo no inicio de sua jornada
e precisam lidar com duvidas sobre seguranca,
governanca de dados e arquitetura tecnoldgica”.
Matheus Rodrigues, da Deloitte

um contexto de tensdao comercial e tecnolé-
gica com os Estados Unidos sobre as Big Te-
chs e o fluxo internacional de dados”. Outro
desafio é humano: a adaptacdo das equipes
a nova realidade tecnolégica demanda pro-
gramas intensivos de requalificacdo profis-
sional, combinados com estratégias de re-
tencdo de talentos em meio a movimentos
de reducdo de quadros. “Muitas empresas
estdo no inicio de sua jornada e precisam
lidar com duvidas sobre seguranca, gover-
nanca de dados e arquitetura tecnoldgica e
isso se conecta diretamente ao debate sobre
computacdo na borda, data centers locais e
nuvem hibrida — temas centrais para casos
de uso de missdo critica que exigem baixa
laténcia, alta disponibilidade e integracdo
entre conectividade e processamento”, diz.

Para Alan Dias, sécio e lider de aliancas &
IA da PwC Brasil, a marca de 2024 foi a tran-
sicdo do discurso de transformacdo digital,
termo ja ultrapassado, para a execucdo prag-
matica com a tecnologias de automagdo com
IA, gerando diferencial competitivo: “A busca
por eficiéncia operacional, resiliéncia ciber-
nética e produtividade também impulsionou
0s investimentos, assim como a corrida por
talentos, que segue como um gargalo estru-
tural do setor”. A falta de mdo de obra quali-
ficada foi apontada como a principal ameaca
aos negdcios por 30% dos CEOs brasileiros
na 28° Global CEO Survey da PwC ante 23%
no mundo, ficando acima de riscos cibernéti-
cos e instabilidade macroeconémica, segun-
do dados de janeiro de 2025.

“A busca por eficiéncia operacional, resiliéncia
cibernética e produtividade impulsionou os
investimentos”

Alan Dias, da PwC Brasil
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As perspectivas para 2026 apontam para Para superar o desafio da falta de pro-
a consolidacdo da era da inteligéncia apli-  fissionais qualificados, a SAP investe em
cada — quando a |A deixa de ser inovacdo e  programas de capacitacdo e parcerias com
passa a integrar a infraestrutura estratégica  instituicdes educacionais, combinando in-
de negdcio. “Veremos empresas com agen-  vestimento direto em programas como Ca-
tes de |A em processos criticos, cadeias pro-  pacity Delivery, que qualifica e atualiza
dutivas digitalizadas e ecossistemas muito  profissionais do ecossistema SAP em com-
mais colaborativos, cendrio que exige novos  peténcias criticas como nuvem, IA e solu-
modelos de governanca e mais investimento  cOes estratégicas. “Essas iniciativas redu-
em seguranca digital com foco nageracgdode  zem o gap de competéncias ao promover
valor”, afirma Alan. requalificacdo de profissionais experientes

Lucro x Prejuizo

@D (ucro @ Prejuizo (% de empresas)

82,8
81,2 L
783 ’ 787
76,5 :
752 756 oy 134
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Universo: 218 empresas que enviaram informagcées
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Mais de 6 mil clientes ja confiaram na
Montreal para facilitar o meio para
entregar o novo — um propoésito que
orienta nossa atuacao.

Transformamos desafios complexos em
solucbes tecnologicas inovadoras, que
conectam empresas, governo e cidadaos.
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e formar novos talentos”, diz o presidente
da SAP, Rui Botelho.

Segundo ele, a adocdo da computacdo
em nuvem foi o principal fator de cresci-
mento da SAP em 2024, resultado do au-
mento da migracdo de empresas de dife-
rentes setores — como agronegacio, varejo,
energia, servicos e tecnologia — para so-
lucdes de ERP: “Em 2025, as perspectivas
seguem muito positivas com cada vez mais
empresas migrando processos criticos para
anuvem —desde financas e cadeia de supri-
mentos até gestdo de pessoas —, buscando
maior flexibilidade, visibilidade em tempo
real e apoio a tomada de decisao com base
em dados e IA". A empresa incorporou ca-
pacidades generativas e de negdcios nas

Iniciativas para reduzir o gap de competéncias,
ao promover requalificacdo de profissionais
experientes e formar novos talentos.

Rui Botelho, da SAP

solucdes como assistentes e agentes de IA
integrados ao ERP e ao portfélio de nuvem
para aumentar produtividade, automatizar
processos e acelerar tomada de decisdo.

Uma pesquisa da SAP divulgada em marco
aponta que o Brasil é o pais mais otimista da
Ameérica Latina com o potencial de uso da IA
no ambiente de trabalho: 52% das empresas
nacionais tém percepcdo totalmente positiva
sobre o recurso, e outros 27% a enxergam de
forma favoravel, mas com alguma ressalva.

Os resultados globais da Dell em 2024,
segundo o presidente Diego Puerta, foram
impulsionados pelo Dell Al Factory, um con-
junto de solucGes e servicos que acelera a
adocdo da tecnologia nos clientes: “Nossa
estratégia de crescimento esta ligada a lide-
ranca em IA e a expansdo de nosso portfélio
de solucgdes”.

Internamente, a Dell usa IA/GenAl no
suporte técnico para recomendacdes de
solucdo de problemas, em vendas para oti-
mizar interacdes com clientes, no desenvol-
vimento de produtos para aumentar a pro-
dutividade dos engenheiros, e na cadeia de
suprimentos para orquestracdo de decisdes,
previsdo de demanda e planejamento de pe-
cas. "A 1A acelerou a inovacdo, ao colocar no
radar a necessidade de solucdes otimizadas,
uma cadeia de suprimentos resiliente e a ca-
pacitacdo das empresas para desbloquear o
valor da tecnologia”, diz Diego.

Apesar do cendrio global instavel, os re-
sultados da HP ficaram dentro das expecta-
tivas e alinhados ao plano estratégico, que



Retorno sobre patrimonio liquido

tem como foco o crescimento sustentavel.
“Entramos em 2025 com uma operacdo
mais disciplinada, priorizando segmentos de
maior valor agregado — especialmente o cor-
porativo — e com uma nova onda de renova-
cdo, impulsionada por equipamentos com IA
embarcada”, afirma o diretor geral da empre-
sa, Ricardo Kamel. Ele destaca que mais do
que um diferencial, a |A redefiniu o roadmap
de produtos e servicos da HP: “Neste, ano os
sinais continuam positivos, com aumento da
demanda por solucées com |A embarcada,

tanto em computacdo pessoal quanto em
impressdo e servicos”.

A estratégia foi focar na produtividade in-
terna e nos investimentos em areas com alto
potencial de impacto, como a ampliacdo dos
programas de canal para impulsionar capila-
ridade, capacitacdo e recorréncia nas vendas.

“Estamos expandindo a oferta de solucdes
de software e servicos, acelerando a adocdo
dos Al PCs e aprofundando parcerias com o
ecossistema de canais, combinando produti-
vidade, seguranca e sustentabilidade”, diz.

Universo: 219 empresas que enviaram informagdes
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“Nossa estratégia de crescimento estd
ligada a lideranca em IA e a expansdo do
portfdlio de solucdes”.

Diego Puerta, da Dell

A |A, segundo ele, integra os sistemas de
impressdo da HP que automatizam diagnds-
ticos, permitem reabastecimentos e otimiza-
cdo de performance; “O sistema remove con-
teldo indesejado, para que as impressoes
saiam exatamente como pretendido, seja
para trabalho, aprendizagem ou criacdo”.

0 segmento de software, que cresceu 9%
e é responsavel por cerca de 45% do fatura-
mento, foi o principal motor do desempenho
da IBM, com destaques para Red Hat (+12%),
Automacdo (+15%) e Data & Al (+2%). “Nos-
so portfélio de |IA generativa, com a platafor-
ma watsonx, ultrapassou a marca de USS 5
bilhdes em oportunidades acumuladas no
periodo”, afirma o CFO, Leonardo Dias.

O foco em 2026 é acelerar o uso respon-
savel da IA generativa e da nuvem hibrida,
ampliar a resiliéncia cibernética e reduzir o

déficit global de mdo de obra qualificada em
tecnologia.

Além da integracdo da IA em produtos e
servicos, a IBM usa a tecnologia para otimi-
zar operacOes, de financas a RH, aprendi-
zado autébnomo e automacgdo de processos.
“A 1A permite novos modelos de eficiéncia
corporativa e inovacdo, acelerando as toma-
das de decisdo baseadas em dados, impul-
sionando nossa produtividade globa”, afirma
Leonardo.

A adocdo da |IA faz com que as industrias
transformem seus processos produtivos,
elevando performance e competitividade.
Tecnologias como digital twins em tempo
real possibilitam simulacdes operacionais
precisas, tomadas de decisdo ageis e
otimizacdo continua, lembra Matheus, da

Aumento da demanda por solucées com IA
embarcada, tanto em computacdo pessoal
quanto em impressdo e servicos.

Ricardo Kamel, da HP



Rentabilidade das vendas liquidas

Deloitte. O uso estratégico de dados — desde
cadeias de suprimentos até comportamento
de consumo — ja se tornou um diferencial
competitivo em diversos segmentos, permi-
tindo personalizacdo em escala e ganhos ex-
pressivos de eficiéncia. Além disso, a IA tem
desempenhado papel crescente em iniciati-
vas ESG (politicas ambientais, sociais e de
governanca), apoiando empresas na reducdo
de desperdicios, na melhoria de indicadores
ambientais e na otimizacdo de uso de recur-
sos naturais. “Essas tendéncias estdo em li-

nha com os estudos globais da Deloitte, que
apontam que 75% das empresas lideres em
transformacdo digital ja incorporam |IA em
pelo menos uma dimensdo de sua estratégia
de sustentabilidade”, diz Matheus.

A IA, de acordo com ele, é potencializada
pela conectividade trazida pelo 5G, que ha-
bilita novos modelos de negdcios em todos
os setores da inddstria, saude e agronego-
cio: “Embora o 5G seja um habilitador funda-
mental — com baixa laténcia, alta capacidade
e possibilidade de redes privadas —, outras
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tecnologias, como Wi-Fi 6, redes LPWAN e
satélite, também desempenham papéis im-
portantes, dependendo do ambiente e da
necessidade do cliente”. O diferencial téc-
nico do 5G estd na capacidade de suportar
aplicacOes criticas com confiabilidade e qua-
lidade de servico, essencial em setores como
mineracdo, energia, logistica, sadde.

As expectativas da industria com a rede
5G sdo altas, segundo Alan, da PwC, mu-
dando a légica de operagdo, transformando
dados em sensores de negdcio, mesmo com
pouco tempo em operacdo comercial no Bra-
sil: "0 5G ja deixou de ser promessa e esta
se transformando na base da infraestrutura
digital, conectando desde smartphones, fa-
bricas, veiculos, equipamentos agricolas e
sistemas de energia”. Na pratica, essa tec-
nologia tem se posicionado cada vez mais
no centro de cadeias produtivas, trazendo
maior eficiéncia, novos mecanismos para
manutencdo preditiva, monitoramento re-
moto e modelos de servico baseados em co-
nectividade e dados. “Entretanto, enquanto
o0 Brasil consolida o0 5G, a China ja testa redes
6G com velocidades acima de 200 Gbps, os
Estados Unidos aceleram o uso de redes pri-
vadas e edge computing e ao mesmo tempo,
players como Starlink e Amazon Kuiper estdao
redesenhando o conceito de conectividade
global — levando Internet de alta capacida-
de direto do espaco e pressionando o mode-
lo tradicional das operadoras”, aponta Alan.
Do ponto de vista econdmico, o impacto do
5G sera profundo. Segundo projecdes da

= .
Crescimento sustentdvel com a meta de liderar

em IA no mercado corporativo
Leonardo Dias, da IBM

PwC e de parceiros globais, a tecnologia
pode adicionar mais de USS$ 1,3 trilhdo em
valor a economia mundial até 2030, impul-
sionando setores como manufatura, saude,
logistica e energia. O desafio no Brasil esta
em acelerar a cobertura e integrar a rede 5G
com a nuvem, IA e edge computing, para que
0 ecossistema de inovacdo possa capturar
esse valor de forma competitiva.

Outro desafio enfrentado pelas empresas
sera o desdobramento das tarifas impostas
pelos Estados Unidos ao Brasil. Segundo
Luciano, da IDC, a estratégia sera priorizar
fornecedores locais ou regionais, e reava-
liar contratos de servicos gerenciados em
nuvem ou conectividade de origem norte-a-
mericana, além de redefinir sistemas multi-
cloud, priorizando neutralidade geopolitica e
distribuicdo de risco.



A evolucao do mercado por segmento
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A pesquisa e a comparacdo dos resultados finan-
ceiros das empresas do mercado de informatica,
no ano de 2024, sdo um trabalho realizado pela
equipe da Férum Editorial.

Para a elaboracdo do ranking, foram analisadas as
demonstracdes financeiras contidas nos balancos
do periodo, pelo critério da legislacdo societaria.

O Anuario Informatica Hoje compara as empre-
sas pela evolucdo de sua receita liquida, uma
vez que as vendas liquidas sdo o critério de ava-
liacdo mais adequado: sdo aquelas que, efetiva-
mente, entram nos cofres das empresas.

Foi mantido o critério das andlises anteriores,
com a publicacdo dos valores em délar médio.
Para correcdo das demonstracdes financeiras do
exercicio fiscal de 2024, do ativo, do passivo, e
dos resultados, os valores foram convertidos em
RS mil e divididos pela média anual do délar men-
sal médio (RS 6,0964). 0 mesmo procedimento
foi adotado para a transformacdo do lucro liquido.

Principais indicadores:

1.Receita liquida em reais: é o indicador para
a classificacdo das empresas no ranking das
250 maiores.

2. Receita liquida em dolares: A conversdo
para doélar foi efetuada segundo metodologia de-
finida acima.

3. Crescimento real das vendas: é a variacdo real
do faturamento liquido da empresa, em relacdo ao
exercicio anterior, convertido em délar, em %.

4. Rentabilidade sobre o patrimdnio: é o lu-
cro liquido do exercicio, dividido pelo patriménio
liquido da empresa, em %.

Critérios de avaliacao

5. Rentabilidade das vendas liquidas: é o
lucro liquido do exercicio, dividido pela receita
liquida, em %.

6. Liquidez corrente: é obtida dividindo-se o
ativo circulante pelo passivo circulante. Esse
indicador mede a capacidade da empresa de sal-
dar seus compromissos no curto prazo.

7. Endividamento sobre o patrimdnio liqui-
do: é calculado dividindo-se o passivo total da
empresa (passivo circulante + passivo exigivel
a longo prazo) pelo patriménio liquido, em %.
Indica a participacdo de terceiros no total de re-
cursos da empresa e é um dos indicadores de
alavancagem financeira.

8. Endividamento financeiro sobre o ativo
total: é obtido por meio da divisdo dos emprés-
timos e financiamentos de curto e longo prazos
pelo ativo total, em %. Mostra a participacdo de
empréstimos bancdrios nos recursos totais apli-
cados na empresa, sendo um dos indicadores de
risco financeiro.

9. Despesas financeiras sobre vendas: esse
indice é obtido dividindo-se as despesas finan-
ceiras liquidas pela receita liquida, em %. Indica
0 montante da receita liquida consumida pelas
despesas financeiras.

10. Retorno sobre investimento: é a relacdo
entre o lucro e os ativos totais. Mede a eficién-
cia da administracdo e o correspondente retor-
no sobre o investimento da empresa.

11. Rentabilidade por funcionario: é o lucro
liquido do exercicio, dividido pelo nimero de
funciondrios (registrados e terceirizados) da
empresa.



A escolha das empresas mais eficientes é resulta-
do da andlise econdmico-financeira em seis gran-
des blocos de mercado: Hardware, Software, Inte-
gradores, Servicos, Servicos/Telecom e Canais de
Comercializacdo (distribuidores e revendas).

As empresas foram divididas em seis faixas de
receita. No caso dos produtores de hardware, fo-
ram definidas trés faixas (veja abaixo).

Crescimento da receita liquida, em %.
Rentabilidade sobre vendas, em %.
Rentabilidade por funcionario
Liquidez corrente

Endividamento sobre o ativo, em %.

Os critérios para a escolha dos Destaques do Ano se
baseiam nos seguintes indices e respectivos pesos:
A aplicacdo desses indicadores é o fator de pon-
tuacdo final para classificacdo das empresas fabri-
cantes de equipamentos, com excecdo das empre-
sas que terceirizam mais de 50% da producdo.

Na classificacdo das empresas fabricantes de
hardware, ndo foi considerado o lucro liquido
por funcionario. Para essas empresas, o lucro
liquido por funciondrio foi substituido pela ren-
tabilidade sobre o patriménio. Nesse caso, esse
item também tem peso 20.

O lucro liquido por funcionario é utilizado para me-
dir a rentabilidade de empresas de servicos. Como
ndo tém ativos imobilizados significativos, essas
empresas dependem exclusivamente de seus fun-
cionarios. Portanto, a lucratividade por funcionario
€ um étimo indicador de rentabilidade.

Considera-se o lucro liquido em milhares de ddlares.
A metodologia escolhida leva em conta importantes
indicadores da saude econémico-financeira de uma
empresa, como a rentabilidade e a capacidade de

A escolha dos destaques e das melhores de 2024

saldar compromissos. Os pesos atribuidos procuram
ressaltar a lucratividade, principalmente a margem
existente sobre vendas. Uma empresa com vendas
crescentes, margem elevada sobre vendas, boa ren-
tabilidade sobre o patrimdnio, liquidez superior a 1,0,
nivel reduzido de endividamento e valor elevado de
lucro liquido por funcionario ¢ uma empresa saudavel.

Para a escolha dos Destaques foram utilizados
0s seguintes critérios: informacdes econdmico-
-financeiras com pelo menos dois indices; e ob-
tencdo de, no minimo, 10% da receita em um dos
blocos, em 2024. E as empresas foram classifica-
das por porte da receita no segmento, com base
na receita liquida proporcional nos respectivos
blocos e enquadradas nas seguintes faixas:

FAIXA 1: ATE R$ 49,99 MILHOES

FAIXA 2: DE R$ 50 A R$ 99,9 MILHOES
FAIXA 3: DE R$ 100 A R$ 199,99 MILHOES
FAIXA 4: DE RS 200 A R$ 449,99 MILHOES
FAIXA 5: DE R$ 450 A R$ 799,99 MILHOES
FAIXA 6: ACIMA DE R$ 800 MILHOES

As empresas produtoras de hardware foram en-
quadradas em faixas especiais:

FAIXA 1: ATERS 99,99 MILHOES
FAIXA 2: DE R$ 100 A R$ 199,99 MILHOES
FAIXA 3: ACIMA DE R$ 200 MILHOES

A Empresa do Ano e a Integradora do ano sdo
escolhidas por esses critérios, além de outros,
como estratégia empresarial, investimentos,
base instalada, geracdo de empregos, consoli-
dacdo da marca e produtividade.

No caso dos rankings das dez empresas que
mais cresceram e das dez empresas mais renta-
veis, foi considerado o desempenho apenas das
empresas que tiveram mais de 50% do fatura-
mento em informatica e que figuram no ranking
das 250 Maiores.
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ABC71 (225)

ACCENTURE (15)
ACCESSTAGE (149)

ADD VALUE HOLDING (144)
ADVANTECH BRASIL (176)
AeC CONTACT CENTER (31)
AEVO (215)

AGIS DISTRIBUICAO (37)
AGRES (180)

AGRINESS (199)

AKIYAMA (195)

ALARES (63)

ALGAR TECH (128)

ALGAR TELECOM (114)
ALLIED TECNOLOGIA (72)
ALMAVIVA EXPERIENCE (39)
ALMAVIVA SOLUTIONS (80)
ALTERDATA SOFTWARE (93)
AMD (26)

AMERICA NET (90)

APLIC (187)

APPLE (9)

ATECH (106)

ATENTO (27)

ATOS (97)

AUTOTRAC (113)

AVANTIA TECNOLOGIA (141)

B

BASIS (126)

BBTS (36)

BEMOBI (43)

BENNER SISTEMAS (148)
BRASIL TECPAR (55)
BRBPO (123) )
BRASOFTWARE INFORMATICA (17)
BRISANET (49)
BROADCOM (13)

BRO (71)

BRY (211)

C

CAMERITE (205)

CANON (51)

CAPGEMINI (79)

CAST (67)

CELEPAR (78)

CELLERE (209)

CERTISIGN (107)

CGl (116)

CH MASTER DATA - ASTREIN (227)
CHECK POINT SOFTWARE (219)
CHECKMOB (247)

CHIP INSIDE (226)

CI&T (40)

CIASC (118)

CINNECTA DO BRASIL (239)
CIRION (45)

CISCo (18)

CLARO TELECOM (3)

CLEAR SALE (84)

CLM (98)

COGEL (186) )
COMPANHIA DE INFORMATICA DE
JUNDIAT (174)

CONCERT (181)

CPQD (99)

CSU DIGITAL (73)

CTD (217)

D

DATACOM (109)
DATAINFO (167)
DATAMOB SISTEMAS (184)
DATAPREV (34)

DATORA (64)
DB1 (132)

DECATRON AUT. E TEC. DE INFORMACAOQ (213)

DEDALUS PRIME (101)
DELL (11)

DELPHOS (202)

DESKTOP (53)

DIGICON (139)

DIGITAL SERVICES (32)

DIGITRO (165)

25 (105)

DOOTAX SOFTWARE (204)

DPR TELECOMUNICACOES (122)
DRAKA COMTEQ (143)
DYNAMOX (163)

DYNATRACE (117)

€

ECCOX SOFTWARE (164)
ECOTRACE (236)

ELEADIGITAL (129)

EXTREME GROUP (89) )
EMPRO TECNOLOGIA € INFORMACAO (189)
ENGESOFTWARE (191)
ENGINEERING BRASIL (108)
EQUATORIAL TELECOM (173)
EQUINIX (50)

E-SAFER (171)

ETEG (224)

EWALLY (223)

F

FACILIT (218)

FINNET (150)

FOTON INFORMATICA (131)

G

GALGO SISTEMAS (197)
GETNET (41)

GIGA + FIBRA (38)
GOZNEXT (201)
GOSAT TELECOM (237)
GRUPO LUME (221)

H

HOS SISTEMAS (233)
HP BRASIL (5)

HUAWEI DO BRASIL (35)

|

IBM DO BRASIL (7)

ICARO TECH (177)

IMA (182)

IMEDIADATA TECNOLOGIA (241)
INFOBASE (169)

INTEL (19)

INTELBRAS (57)

ISH TECNOLOGIA (81)

I-VALUE (170)

J
JUNIPER (68)

K
KEEGGO (151)

L

LIGGA TELECOM (70)
LIGHTERA (46)
LOCAWEB (48)
LOGICALIS (23)
LOGPYX (245)

M
MAIS SIMPLES (6)
MARKWAY (203)

As 250 maiores

MATERA SYSTEMS (88)
MEMORA PROCESSOS INOVADORES (161)
META (83)

MICROSOFT BRASIL (2)

MICROSTRATEGY (198)

MIRANTE TECNOLOGIA (156)

MLS WIRELESS (222)

MM TECNOLOGIA (206)

MOBICLOUD (246)

MONTREAL (77)

MOSAICO (142)

MOTOROLA SOLUTIONS (87)

MPS (172)

MULTILASER (42)

MV (75)

N

NASAJON SISTEMAS (183)
NEC (155)

NEO (193)

NEOVIA SOLUTIONS (207)
NEOWAY (121)

NESIC (242)

NEXANS (115)

NEXXERA (162)

NEXXTO (228)

NICE (100)

NOKIA SOLUTIONS (54)
NURIA (232)

NZN (220)

0

OAKMONT GROUP (147)

OCTEA (208)

ol (60)

OMNILINK (111)

OPEN LABS (179)

ORACLE BRASIL (10)

ORIZON (91)

0SAS TECNOLOGIA DA INFORMACAO (229)

P
PAGSEGURO UOL (4)
PERTO (104)

PETRONECT (166)

PIXEON (145)

POSITIVO TECNOLOGIA (29)
PROCEMPA (135)
PROCERGS (86)

PRODAM - AM (137)
PRODAM SP (82)

PRODATA MOBILITY (140)
PRODEB (120)

PRODEMGE (96)

PRODEPA (178)
PRODESAN (153)
PRODESP (30)

PROGNUM (200)
PROXXIMA (124))

Q
QUALITY DIGITAL (112)

R

RANKMYAPP (194)
RD STATION (85)
ROBBYSON (212)
RV TECNOLOGIA (95)

S

SAMSUNG (20)

SAP BRASIL (22)

SCALA DATA CENTERS (66)
SEAL SISTEMAS (175)
SELBETTI TECNOLOGIA (74)
SENIOR SISTEMAS (58)

SENSEDIA (125)
SERPRO (21)

SERVICE INFORMATICA (119)
SIGMA (230)

SIMPRESS (47)

SISGRAPH (136)

SISPRO (216)

SKYONE (103)

SMARAPD (168)

SMARTGREEN (214)

SND DISTRIBUICAO (65)
SOFTEXPERT SOFTWARE (130)
SOFTPLAN (69)

SOLINFTEC (102)

SONDA (28)

SQUADRA TECNOLOGIA (152)
STEFANINI (14)

STONE (240)

STOQUE (154)

SUPERLOGICA TECNOLOGIA (94)
SYS EVOLUTION LICITACOES (231)

T

T

TATA CONSULTANCY SERVICES (76)
TBL MANAGER (234)

TDS INFORMATICA (185)
TECBAN (25)

TECHDEC INFORMATICA (243)
TECHNE (158)

TECKEY SOLUTIONS (238)
TELEFONICA CLOUD (52)
TELEFONICA 10T (146)
TELEPERFORMANCE (44)
TELESPAZIO BRASIL (188)
TELSINC (133)

TELTEC SOLUTIONS (110)
TELTEX (157)

TEVEC (248)

3CORP TECHNOLOGY (127)
TIM (8)

TIVIT (33)

TLD TELEDATA (192)
TORABIT (249)

TOTVS (16)

U
UNIFIQUE TELECOMUNICACBES (61)
UNISYS (62)

Vv

VTAL (12)

VELOS (250)

VELSIS (134)

VERO (56)

VERUS BRASIL (210)
VHSYS (196)
VINT_GLOBAL (244)
VISIONNAIRE (235)
VIVO (1)

W

WDC NETWORKS (92)
WECLIX TELECOM (138)
WECOM (190)

X
XEROX DO BRASIL (24)

Y
YSSY (160)
YSSY TECNOLOGIA (159)

Y4
ZENVIA (59)



@ CUM | VAD de VERDADE!

Cequence, halcyon e Riverbed escolheram a CLM para crescer no Brasil e na
Ameérica Latina. Porque quem entende, confia em quem entrega valor de verdade.

> cequence 2 halcyon riverbed

Aqui na CLM, a gente leva o “value added” a sério.
Operagdo diferenciada, suporte técnico especializado,
capacitagdo continua e estratégia de canal que faz
diferenca no resultado.

Foi assim que ganhamos a confianga de trés lideres
globais — e de outros 38 que compdéem nosso portfolio.
Se eles apostaram, talvez seja hora de vocé considerar
fazer o mesmo.

Quer saber mais?

[335E]  Acesse o portfélio

r
completo e torne-se
uma revenda!

Value
added
distributor

ARG |BRA | CHI | COL | PER |USA



https://clm.tech/

AS 250 MAIORES

Class. Class.
Atual Anterior

0 maiores

Empresa

Principal Atividade
de Negdcios

Partic
Info.
(%)

Rec Lig.
Proporc
(RS mil)

Rec Liq
(RS mil)

Rec Liq
(US$ mil)

Cresc
Rec. Liq. RS
(%)

Patriménio
liquido
(RS mil)

1 1 VIVO (SPy Servicos Gerais 5800 31164441 53731794 8813692 313 69.729582
2 4 MICROSOFT BRASIL (SP)* Fabricante de Software 100,00 19752336 19752336 3.240.000 4247 -
3 2 CLARQO TELECOM (SP)? Servicos Gerais 40,00 19565958 48514896 8023571 6,88 11432575
4 3 PAGSEGURO UOL (SPy? Servicos Gerais 100,00 15955673 15955673 2617229 -110 9785957
5 5 HP BRASIL (SP) Fabricante de Hardware 100,00 15194058 15194058 2492300 2361 -
6 - MAIS SIMPLES (MG)* Fabricante de Software 100,00 13529272 135258272 2219223 - 4944711
7 6 IBM DO BRASIL (SP)*? Servicos Gerais 100,00 13351116 13351116 2190.000 2551 -
8 7 TIM (R)* Servicos Gerais 4320 10.893.506 25447530 4.174.255 673 26404636
9 17 APPLE (SP)*? Fabricante de Hardware 60,00 9542573 15904.288 2608800 2646 -
10 9 ORACLE BRASIL (SP) Fabricante de Software 100,00 8444733 8444733 1.385.200 3142 -
11 8 DELL (RS)*2 Fabricante de Hardware 100,00 7.955.802 7955802 1305.000 7.88 -
12 11 VLTAL (SP)? Servicos Gerais 100,00 7750616 7.750616 1271343 3311 25872676
13 14 BROADCOM (SP)*? Fabricante de Software 100,00 7315680 7315680 1.200.000 62,68 -
14 26 STEFANINI (SP) Integrador 100,00 7155531 7155531 1173731 8223 1925291
15 10 ACCENTURE (SP)*? Servicos Gerais 50,00 5.976.000 6.640.000 1.089167 122 -
16 13 TOTVS (SP) Fabricante de Software 100,00 5.224.007 5.224.007 856.900 210 4681352
17 15 BRASOFTWARE INFORMATICA LTDA (SP)  Canal de Comercializacio 100,00 4.745108 4.745108 778346 772 182814
18 16 CISCO (5P Fabricante de Hardware 100,00 4579006 4575006 751100 10,79 -
19 22 INTEL (SP)*2 Fabricante de Hardware 100,00 4.487.560 4.487.560 736100 21,49 -
20 19 SAMSUNG (AM) Fabricante de Hardware 48,00 4078080 8456.000 1393609 1500 -
2l 21 SERPRO (DF) Servicos Gerais 100,00 3925711 3925711 643939 2211 2727899
22 20 SAP BRASIL (SP)*? Fabricante de Software 100,00 3698152 3658152 606612 9,00 -
23 - LOGICALIS (SPy Integrador 100,00 2789879 2.789.879 457627 - 573875
24 25 XEROX DO BRASIL (R]) Servicos Gerais 100,00 2735028 2.735.028 448630 935 -
25 23 TECBAN (SP) Servicos Gerais 100,00 2588690 2.588690 424626 -997 962.269
26 33 AMD (SP)*? Fabricante de Hardware 100,00 2.586.093 2.586.093 424.200 4092 -
27 24 ATENTO (SP)? Servicos Gerais 100,00 2460151 2460151 403542 - 115015
28 32 SONDA (SP) Integrador 100,00 2343780 2343780 384453 - 1203545
29 28 POSITIVO TECNOLOGIA SA. (PR) Fabricante de Hardware 63,00 2323645 3688326 605.001 - 1635829
30 27 PRODESP (SP) Servicos Gerais 100,00 2231634 2231634 366.058 -1875 868887
31 31 AeC CONTACT CENTER (MG) Servicos Gerais 100,00 2.204.228 2.204.228 361.562 - 302035
32 - DIGITAL SERVICES (SP)® Servicos Gerais 100,00 2074436 2074436 340272 - (7530
33 34 TIVIT (SPy Integrador 100,00 1968941 1.968941 322968 1212 1127794
34 30 DATAPREV (DF) Servicos Gerais 100,00 1.929605 1.529605 316515 - 2241214
35 42 HUAWEI DO BRASIL (SP)** Fabricante de Hardware 75,00 1762500 2.350.000 385473 22,29 -
36 44 BBTS (DFY Servicos Gerais 100,00 1761792 1761792 288989 2526 528523
37 43 AGIS DISTRIBUICAO (SP) Canal de Comercializagdo 100,00 1.736583 1.736583 284854 20,92 247453
38 GIGA + FIBRA (CE) Servicos Gerais 100,00 1683211 1683211 276.099 - 1424510
39 37 ALMAVIVA EXPERIENCE (SP)? Servicos Gerais 100,00 1.648436 1648436 270395 287 989.986
40 41 CI&T (SPy Fabricante de Software 100,00 1639134 1639134 268869 6,96 378264
41 35 GETNET (RS)? Servicos Gerais 100,00 1.580.282 1.580.282 259216 -943 3.147.905
42 38 MULTILASER (SP)* Fabricante de Hardware 45,00 1524824 3388498 555820 -316 2881.745
43 128 BEMOBI (R])? Servicos Gerais 100,00 1498065 1.498.065 245729 0,00 1166497
44 46 TELEPERFORMANCE (SP)? Servicos Gerais 100,00 1413256 1413256 231818 714 190335
45 40 CIRION (SP) Servicos Gerais 100,00 1409169 1409169 231148 -835 1.226.068
46 - LIGHTERA (PR) Fabricante de Hardware 100,00 1.393454 1.353.454 228570 -030 547.264
47 48 SIMPRESS (SP) Integrador 100,00 1390535 1390535 228091 718 906.295
48 49 LOCAWEB (SP? Servicos Gerais 100,00 1.380.000 1.380.000 226363 675 -
49 50 BRISANET (CE)® Servicos Gerais 90,00 1.285015 1427794 234203 - 1517175
50 53 EQUINIX (SP)*? Servicos Gerais 100,00 1.277.500 1.277.500 209,550 6,80
51 57 CANON (SP)-2 Fabricante de Hardware 100,00 1.261.955 1.261.855 207.000 3297 -
52 55 TELEFONICA CLOUD (SP? Servicos Gerais 100,00 1.244.499 1.244.499 204137 2832 25113
53 83 DESKTOP (SP) Servicos Gerais 100,00 1128842 1128842 185165 14,44 1348244
54 51 NOKIA SOLUTIONS (SP)? Servicos Gerais 75,00 1122839 1497118 245574 -6.99 1079968
55 64 BRASIL TECPAR (SP)2 Servicos Gerais 100,00 1.097.526 1.097.526 180.029 4459 344877
56 58 VERO (SP)® Servicos Gerais 60,00 996517 1.660862 272433 8110 3044385
57 60 INTELBRAS (SO Fabricante de Hardware 22,30 995.246 4.462.988 732069 1769 2.941.909
58 61 SENIOR SISTEMAS (SC)? Fabricante de Software 99,00 966198 975958 160.088 1682 540656
59 62 ZENVIA (SPy Fabricante de Software 100,00 959680 559,680 157417 1883 771415
60 18 Ol Ry Servicos Gerais 30,00 954126 3180421 521688 -67.27 (16.316.375)
61 66 UNIFIQUE TELECOMUNICACOES S/A(SC)  Servicos Gerais 8013 821636 1025379 168194 16,10 1197858

1 - Dados Estimados

2 - Segmentacdo Estimada



Ativo Lucro Lucro Lucro Rent./ Liquidez Desp.Fin. Retorno Giro dos Lucro Lig.

permanente bruto operacional liquido vendas corrente AT EY slinvest Ativos por Func.
(RS mil) (RS mil) (RS mil) (RS mil) (%) (%) (%) (%) (RS mil)

95970.269 23969761 6673347 5547948 7.96 1033 081 768 1652 -357 4,50 044 4161
- - - - 0,00 000 000 - 0,00 0,00 0,00 000
69109118 20424741 -2304.255 -1.306614 -1143 -267 063 72524 1007 -2362 -1.26 047 -
6.241.902 15955673 1289672 1023846 1046 642 098 61717 5447 0,00 146 023
- - - - 0,00 000 000 - 0,00 0,00 0,00 0,00
5404584 13408507 5032857 4963436 10038 36,69 102 3807 0,00 -065 72,70 198
- - - - 0,00 000 000 - 0,00 0,00 0,00 000 -
39038574 13554815 3622463 3153881 1194 1239 099 11332 539 -740 560 045 33073
- - - - 0,00 000 000 - 0,00 0,00 0,00 000 -
- - - - 0,00 000 000 - 0,00 0,00 0,00 0,00 -
- - - - 0,00 0,00 000 - 0,00 0,00 0,00 000
24731138 2.257.764 1306783 864359 334 1115 107 3645 16,28 -0.20 245 022
- - - - 0,00 0,00 0,00 - 0,00 0,00 0,00 000 -
1660905 2106.762 964.508 674635 3504 943 134 13256 6,04 -097 1507 160 21,08
- - - - 0,00 0,00 000 - 0,00 0,00 0,00 0,00 -
4.982.236 3629858 827943 735443 1571 14,08 242 7572 148 -094 862 061
3098 361171 267223 181557 9533 383 120 807,31 1005 -015 1085 286
- - - - 0,00 000 0,00 - 0,00 0,00 0,00 000
- - - - 0,00 000 000 - 0,00 0,00 0,00 000
- - - - 0,00 0,00 0,00 - 0,00 0,00 0,00 0,00 -
896.868 1664.204 785158 685156 2512 1745 254 80,68 0,00 469 1390 080 9099
- - - - 0,00 000 000 - 0,00 0,00 0,00 0,00 -
157330 770128 -27953 -23319 -4,06 -084 137 28067 1388 -676 -107 128
- - - - 0,00 000 000 - 0,00 0,00 0,00 0,00
1951581 581823 -13198 700 007 003 087 180,58 4303 -407 003 036
- - - - 0,00 000 000 - 0,00 0,00 0,00 000
304.854 160751 -21493 -19464 -1692 -079 105 140138 714 -451 -113 142 -
752497 269344 56548 4.848 040 021 142 12282 1834 -236 018 087 -
733438 924037 102136 85038 520 231 197 17244 2872 -562 190 083 1091
509469 284101 147589 101.258 1165 4,54 130 13975 0,00 065 486 107
581.648 338719 157,550 112011 37,09 508 128 34535 3082 -100 833 164 2,08
1425033 507.344 -151.166 -145326 183261 -7.01 087 (28511,88) 301 -12.93 -643 082 -
2302767 362,529 37.202 24.260 215 123 108 17790 2280 -508 077 063
314.822 946870 707837 508245 22,68 2634 385 32,28 0,00 849 1714 065 -
- - - - 0,00 0,00 0,00 - 0,00 0,00 0,00 000
363275 554944 256.542 172347 3261 978 157 12510 815 043 1449 148
19281 154804 30581 26557 1073 153 141 23085 1735 -189 324 212
3420533 870146 6628 44871 315 267 115 26201 5932 -1932 087 033
452023 490815 169795 146086 1476 886 261 4211 019 -137 1038 117 -
784.808 417.968 147.746 105070 2778 641 082 30589 2510 -105 6,84 107
988654 1502027 733008 588466 1869 37,24 103 218948 031 0,00 082 002
524.092 786.280 -254.087 -321233 -1111 -948 231 8358 1220 -689 -605 064
495932 344608 164.290 120163 1030 802 263 3919 0,00 295 738 092 -
339317 345445 5597 -17.112 -839 -1.21 122 37326 0,00 -368 -190 157 (062
1466012 401443 -11.406 -7183 -059 -051 128 6631 0,00 -867 -035 069 (618)
300.090 264552 -196.928 -203645 -37.21 -1461 183 11126 2702 -844 -1761 121 (137.69)
639.709 374282 167470 144.455 1594 1039 180 9578 0,00 -010 814 078
- - - - 0,00 000 000 - 0,00 0,00 0,00 0,00
3065101 601.088 78955 60.794 401 4.26 112 16513 831 -7.98 151 035
- 0,00 000 000 - 0,00 0,00 0,00 000
- - - - 0,00 0,00 000 - 0,00 0,00 0,00 0,00 -
255560 68271 21894 7812 3111 063 107 364876 2871 0,08 083 132 -
2694551 701.980 160809 100074 742 887 153 15886 3838 -17,49 285 032 22,24
5460 256874 85075 61623 571 412 236 7056 0,00 442 335 081
2357721 717267 -19910 -15.224 -441 -139 078 73697 4045 -2815 -050 036
5805500 1019641 -50836 -23.287 -076 -140 126 139394 578 -2437 -032 023 (357)
1526542 1315637 522674 528934 1798 11385 232 7956 1719 -039 1001 084 86,85
496158 650532 247503 194501 3598 1593 235 6096 042 174 2224 112 -
1335946 254773 -128034 -154.658 -2005 -1612 047 12602 7.28 -1368 -887 055 (161,78)
6497272 -1454661 10224014 9610110 -5890 30216 100 (22093) 6049 382,98 4863 016

1555485 520518 215547 174.566 1457 1702 147 9056 24,07 -432 765 045 4860
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Class. Class.
Atual Anterior

Empresa

Principal Atividade
de Negdcios

Partic
Info.
(%)

Rec Lig.
Proporc
(RS mil)

Rec Liq
(RS mil)

Rec Liq
(US$ mil)

Cresc
Rec. Liq. RS
(%)

Patriménio
liquido
(RS mil)

62 67 UNISYS (R])? Servicos Gerais 100,00 812415 812415 133261 1044 468838
63 ALARES (CE)? Servicos Gerais 100,00 753596 753596 123613 519606
64 65 DATORA (SP)? Servicos Gerais 100,00 715447 719447 118012 - 236936
65 70 SND DISTRIBUICAQ (SP) Canal de Comercializacdo 87.80 673116 766.647 125754 2112 79.582
66 76 SCALA DATA CENTERS (SP)? Servicos Gerais 100,00 668.340 668.340 109629 3014 4332.723
67 71 CAST (DF)? Fabricante de Software 100,00 632803 632.803 103799 963 52262
68 73 JUNIPER (SP)*2 Fabricante de Hardware 100,00 621.833 621.833 102.000 1424 -
68 75 SOFTPLAN (SO Servicos Gerais 100,00 599850 599850 58394 16,69 96.886
70 LIGGA TELECOM (PR Servicos Gerais 100,00 585433 585433 96.029 - 735544
71 69 BRO (SP) Fabricante de Software 100,00 581.866 581.866 95444 -11.62 228332
72 63 ALLIED TECNOLOGIA (SP) Canal de Comercializacdo 1380 581517 4213894 691210 -28,03 1588986
73 74 CSU DIGITAL (SPY Servicos Gerais 100,00 567639 567639 93111 7,05 477.140
74 80 SELBETTI TECNOLOGIA (SP)* Integrador 100,00 564.247 564.247 52.554 16,09 98656
75 MV (PE) Fabricante de Software 100,00 560.770 560.770 91.984 - 161189
76 77 TATA CONSULTANCY SERVICES (SP) Servicos Gerais 50,00 548700 1.097.400 180.008 7,00 -
77 82 MONTREAL (MG) Integrador 100,00 547.502 547502 89.807 1804 165,508
78 88 CELEPAR (PR) Fabricante de Software 100,00 494676 494676 81142 1938 538445
79 78 CAPGEMINI (SP)*2 Servicos Gerais 100,00 4394.000 4384.000 81.031 -080 -
80 87 ALMAVIVA SOLUTIONS (SP)* Integrador 100,00 492,990 492,990 80.866 1435 157603
81 86 ISH TECNOLOGIA (ES) Servicos Gerais 100,00 487425 487.425 79.853 11,98 35525
82 91 PRODAM SP (SP)? Servicos Gerais 100,00 486.486 486.486 79.799 2830 128087
83 81 META (SP) Fabricante de Software 100,00 477.281 477.281 78.289 -1,58 90531
84 78 CLEAR SALE (SP)? Fabricante de Software 100,00 474576 474,576 77845 -5,86 704.683
85 89 RD STATION (SC)? Servicos Gerais 100,00 463530 463530 76.033 14,85 152.294
8 84 PROCERGS (RS)? Fabricante de Software 100,00 439416 439416 72078 -183 145043
87 112 MOTOROLA SOLUTIONS (SP)? Fabricante de Hardware 100,00 428818 428818 70340 3444 189871
88 92 MATERA SYSTEMS (SP) Fabricante de Software 100,00 418742 418742 68,687 2068 300378
83 96 EXTREME GROUP (PE) Integrador 100,00 404.037 404.037 66.275 2830 58085
90 121 AMERICA NET (SP)* Servicos Gerais 60,00 396331 660.552 108351 11074 1.255.265
91 99 ORIZON (SP)* Servicos Gerais 100,00 376381 376381 61.738 2881 303967
92 85 WDC NETWORKS (SP)? Canal de Comercializacdo 44,00 368667 837.880 137438 -4,06 -
93 93 ALTERDATA SOFTWARE (R]) Fabricante de Software 100,00 353913 353913 58053 856 108179
94 97 SUPERLOGICA TECNOLOGIA (SP? Fabricante de Software 100,00 352477 352477 57817 1384 368.742
95 100 RV TECNOLOGIA (SP)? Servicos Gerais 100,00 351.593 351.593 57672 2252 47821
9% 94 PRODEMGE (MG) Servicos Gerais 100,00 350.204 350.204 57444 820 156.642
97 72 ATOS (SP) Servicos Gerais 100,00 342,000 342.000 56.099 -40,00 -
98 98 CLM (SP) Canal de Comercializacdo 100,00 338755 338795 55573 1081 -
99 107 CPQD (SP? Fabricante de Software 100,00 334618 334618 54.888 36,34 270216
100 110 NICE (SP)+? Servicos Gerais 100,00 332.863 332.863 54,600 4235 -
101 95 DEDALUS PRIME (SP) Servicos Gerais 100,00 301369 301369 49434 -6,59
102 - SOLINFTEC (SP) Fabricante de Software 100,00 290077 290.077 47582 - (31.085)
103 118 SKYONE (SP)* Servicos Gerais 100,00 281627 281627 46196 47,63 69896
104 90 PERTO (RS) Fabricante de Hardware 85,00 280.590 330106 54148 -29.94 1103696
105 101 25 (SPY Integrador 100,00 275673 275673 45219 -0.22 52.264
106 104 ATECH (SP Servicos Gerais 100,00 271.250 271250 44493 578 286,504
107 - CERTISIGN (SPy? Servicos Gerais 100,00 270330 270330 44343 - -
108 103 ENGINEERING BRASIL (SP) Fabricante de Software 100,00 268465 268465 44037 099 101.862
109 102 DATACOM (RS) Fabricante de Hardware 100,00 259961 259961 42642 -4,60 224.285
110 115 TELTEC SOLUTIONS (SO) Integrador 100,00 259394 259354 42549 2703 -
111 113 OMNILINK (SP)? Servicos Gerais 100,00 257665 257665 42265 1574 158585
112 108 QUALITY DIGITAL (R]) Servicos Gerais 100,00 255611 255611 41928 7.54 104.14S
113 108 AUTOTRAC (DF)? Servicos Gerais 80,00 253.288 316610 51934 610 178734
114 29 ALCAR TELECOM (MG) Servicos Gerais 15,00 251943 1679620 275510 - 1159636
115 120 NEXANS (SP)? Fabricante de Hardware 20,00 199600 998000 163703 527 -
116 39 CGI (SP)+2 Servicos Gerais 100,00 195.085 195.085 32.000 -87.36 -
117 127 DYNATRACE (SP)* Servicos Gerais 100,00 191853 191853 31470 2040 54634
118 122 CIASC(SO Fabricante de Software 100,00 191.505 191505 31413 663 36.449
119 123 SERVICE INFORMATICA LTDA (SP) Integrador 100,00 188693 188693 30952 540 12,507
120 130 PRODEB (BA) Servicos Gerais 100,00 185116 185116 30365 2385 119512
121 124 NEOWAY (SC)? Fabricante de Software 100,00 181.071 181.071 29.701 3,86 8112
122 111 DPR TELECOMUNICACOES (SP)? Integrador 100,00 177836 177836 29171 -2234 (1.033)
123 135 BR BPO (DF) Fabricante de Software 100,00 172.269 172.269 28258 2165 43.742

1 - Dados Estimados
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Ativo Lucro Lucro Lucro Rent./ Liquidez Desp.Fin. Retorno Giro dos Lucro Lig.

permanente bruto operacional liquido vendas corrente AT EY slinvest Ativos por Func.
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24930 376187 283085 185819 3963 2287 2,58 23868 0,00 194 11,70 051 -
1878977 392454 -115.084 -100.516 -1934 -1334 1,02 35111 1496 -27.81 -4.29 032 -
16104 50863 5784 36497 1540 507 1,05 176,56 1884 -118 556 110 -
30092 124508 7.849 11519 1447 150 136 33908 1042 -136 330 219 -
9500932 174689 -35654 -71158 -164 -1065 164 15337 000 -396 -065 0,06 -
93275 124536 39.727 28448 5443 4,50 113 61383 2374 -392 766 170 -
- - - - 000 0,00 0,00 - 000 000 000 0,00 -
332491 445,906 26.144 23731 2449 396 154 586,32 4948 -5.20 348 088 -
1421345 294.405 -2480 -15776 214 -2,69 111 24253 645 -3008 -063 023 -
92909 210542 89620 62996 27,59 1083 219 7043 0,06 004 1607 148 -
829889 612970 101.029 145532 916 345 180 116,89 1467 -2.08 422 122 131,58
488538 239389 128673 91177 1911 16,06 122 4591 024 -035 1310 082 -
354067 158134 39383 25842 3025 529 082 471,06 42,70 -334 530 1,00 -
189063 369024 85794 75422 46,79 1345 060 272,96 251 106 1255 093 -
- - - - 0,00 0,00 0,00 - 0,00 000 000 0,00 -

38013 111258 55024 42173 2548 770 186 76,26 6,80 110 1446 188 -
133411 239496 359469 338988 6296 6853 2,04 3316 000 1682 47.28 069 -
- - - - 0,00 0,00 0,00 - 000 000 000 0,00 -

14931 150919 125032 84365 5353 1711 190 11651 000 033 24,72 144 -
63894 144342 -12425 -16.056 -45.20 -3.29 076 136608 4776 -881 -3.08 094 (1951)
76779 89332 -30.597 -33970 -26,52 -6,98 137 14219 000 107 -1095 157 -
25948 139550 51310 36111 3989 757 197 148,50 2838 -1.59 1582 2,09 -
337077 162106 -40.782 -28610 -4.06 -6,03 332 2339 019 717 -3.29 055 -
110099 351.002 7443 94931 6233 2048 037 71,88 000 021 36.25 177 -
46.288 82684 -15331 -16593 -1144 -378 167 108,70 0,00 256 -548 145 -
171134 88620 -13663 -17.492 -921 -4,08 242 23157 000 -1098 -2.78 068 -
134165 171999 86.861 55854 1859 1334 252 8947 009 581 959 072 -
22702 101271 48320 34.337 5810 8,50 148 19358 2320 -095 2013 237 -
1723518 322625 -28147 -14.4396 -115 -219 115 79,75 2417 -2262 -064 029 -
238590 121477 -11.258 -18432 -6,06 -4.90 156 46,28 000 250 -415 085 -
- - - - 550 4,30 176 11860 3980 1560 250 058 0,06

27191 216176 70612 45796 4233 1294 135 3346 018 254 3036 235 -
177060 270453 18090 13855 376 393 112 157,53 000 132 146 037 -
96364 187.277 10310 -14329 -29.96 -4,08 098 148310 17.20 -691 -1.89 046 -
42111 105026 52821 37565 2358 1073 238 7293 0,00 365 1387 129 -
- - - - 0,00 0,00 0,00 - 000 000 000 0,00 -

- - - - 039 6217 1744 619 150 198 6897 0,00 -
343298 89660 4.950 1231 046 037 135 10574 1342 035 022 060 -
- - - - 0,00 0,00 0,00 - 000 000 000 0,00 -

- - - - 000 0,00 0,00 - 000 000 000 0,00 -
214028 190739 -18927 -18927 6089 -6,52 081 (150710 7591 -2051 -4.33 066 -
57420 173812 13085 13164 1883 467 142 204,66 3033 -001 623 133 -
562687 85983 176504 164594 1491 4986 290 16,66 000 2354 1278 026 -
1384 61.107 20136 11358 2173 412 143 22599 1,72 -0.70 667 162 -
97814 88413 82514 73894 2579 2724 234 5221 000 1234 1694 062 -
- - - - 0,00 0,00 0,00 - 000 000 000 0,00 -

36679 93.299 9833 7053 692 263 148 11339 0,00 -4.22 324 124 -
36599 114520 25618 24456 10,50 941 422 40.26 763 185 777 083 54,71
- - - - 0,00 000 0,00 - 0,00 0,00 0,00 0,00 -
182132 1273863 40061 22902 1444 889 173 13592 3541 -919 612 069 -
147.745 67771 27196 25746 24,72 1007 130 16843 2526 -363 921 091 -
79396 173277 104273 75263 4211 2377 195 4694 804 -0.58 2864 120 -
4355347 644751 -345145 -331150 -28,56 -1972 086 396,28 67,08 -1881 -575 029 -
- - - - 000 000 0,00 - 000 000 000 0,00 -

- - - - 000 0,00 0,00 - 000 000 000 0,00 -

1050 191.853 606 -1255 -2.30 -065 285 5508 0,00 -072 -148 2,26 -
75616 26714 -13702 -13702 -37.59 -715 090 22211 000 101 -1167 163 -
4.901 53546 11182 6941 5550 368 345 130196 526 -6.69 396 1,08 -
64984 62322 30711 18635 1559 1007 520 4152 000 338 1102 109 -
35147 67.666 -36.265 -77.746 -95841 -42.94 093 139678 000 036 -64,03 149 -
16531 34173 -71.222 -47575 460552 -26,75 088 (26.243,27) 7579 -2086 -1762 066 (13593)

10444 50949 24028 15744 3599 914 148 15160 37,79 -337 1431 157 -
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124 142 PROXXIMA (PB)* Servicos Gerais 100,00 171773 171773 28176 43,85 83.030
125 125 SENSEDIA (SP) Servicos Gerais 100,00 171155 171155 28075 249 (36.240)
126 126 BASIS (DF)? Fabricante de Software 100,00 168753 168753 27681 352 60.596
127 131 3CORP TECHNOLOGY (SP) Canal de Comercializacdo 100,00 168187 168187 27.588 1363 19962
128 119 ALGAR TECH (MG) Integrador 45,00 165.989 368865 60.505 -12,69 137.303
129 - ELEA DIGITAL (R]) Servicos Gerais 100,00 162457 162457 26,648 - 160.764
130 139 SOFTEXPERT SOFTWARE (SO Fabricante de Hardware 100,00 155.007 155.007 25426 18,70 94914
131 146 FOTON INFORMATICA (DF) Fabricante de Software 100,00 154139 154139 25284 38,56 22.352
132 144 DB1 (PR) Fabricante de Software 100,00 148471 148471 24354 3152 125060
133 148 TELSINC (SP)? Integrador 100,00 142955 142955 23449 2564 106.800
134 133 VELSIS (PR Fabricante de Software 100,00 142689 142689 23405 -205 78356
135 138 PROCEMPA (RS) Servicos Gerais 100,00 139907 139907 22.949 632 -
136 156 SISGRAPH (SP)* Servicos Gerais 100,00 136563 136963 22.466 1443 378751
137 141 PRODAM - AM (AM)? Servicos Gerais 100,00 136.010 136.010 22310 951 25157
138 132 WECLIX TELECOM (SP)? Servicos Gerais 100,00 135360 135360 22,203 -718 (76.383)
139 149 DIGICON (RS)? Fabricante de Hardware 100,00 132037 132037 21,658 1996 498421
140 140 PRODATA MOBILITY (SP)* Fabricante de Software 100,00 131609 131609 21.588 520 59010
141 151 AVANTIA TECNOLOGIA (SP)? Integrador 100,00 131403 131403 21.554 3068 47.965
142 - MOSAICO (SPy Servicos Gerais 100,00 130.230 130.230 21.362 - 707.065
143 145 DRAKA COMTEQ (S0 Fabricante de Hardware 20,00 128027 640137 105002 1364 171034
144 173 ADD VALUE HOLDING (SP) Canal de Comercializacdo 100,00 125472 125472 20,581 89,50 48375
145 - PIXEON (SP)* Fabricante de Software 100,00 124674 124674 20450 - 84.270
146 154 TELEFONICA 10T (SP) Servicos Gerais 100,00 124498 124498 20422 27,72 109.236
147 - OAKMONT GROUP (SP) Integrador 100,00 115478 115478 18942 494 20.752
148 152 BENNER SISTEMAS (SP) Fabricante de Software 100,00 115302 115302 18513 1716 39623
149 155 ACCESSTAGE (SP) Fabricante de Software 100,00 110.288 110.288 18091 1388 28095
150 158 FINNET (SP)* Servicos Gerais 100,00 106.029 106.029 17392 2057 33.647
151 201 KEEGGO (SP)* Servicos Gerais 100,00 104.629 104629 17.162 28431 8631
152 163 SQUADRA TECNOLOGIA (BH)* Fabricante de Software 100,00 103615 103615 16.996 2491 35035
153 225 PRODESAN (SP)? Servicos Gerais 100,00 102351 102351 16.789 12,56 (250.772)
154 - STOQUE (MG)? Servicos Gerais 100,00 100462 100462 16.479 - 10127
155 129 NEC (SP)? Integrador 40,00 55.506 239765 39329 -3949 23030
156 161 MIRANTE TECNOLOGIA (DF) Fabricante de Software 100,00 94879 94879 15,563 838 30.585
157 158 TELTEX (SP)* Integrador 100,00 94.286 94.286 15466 731 80.809
158 168 TECHNE (SP) Fabricante de Software 100,00 93558 93558 15346 24,04 22104
159 - YSSY TECNOLOGIA (SPY Servicos Gerais 100,00 93351 93351 15312 90156
160 143 YSSY (SPy Servicos Gerais 100,00 51.754 91.754 15051 - 65.927
161 167 MEMORA PROCESSOS INOVADORES (DF)* _ Servicos Gerais 100,00 90.238 90238 14802 1829 10177
162 162 NEXXERA (SC)? Servicos Gerais 100,00 89.048 89.048 14607 2,79 18386
163 175 DYNAMOX (SC)? Fabricante de Software 100,00 88331 88331 14.489 44,79 72331
164 - ECCOX SOFTWARE (SP)? Fabricante de Software 100,00 83184 83184 13645 - 14.236
165 164 DIGITRO (SO Fabricante de Software 100,00 77.889 77.989 12.793 -509 34682
166 153 PETRONECT (R Servicos Gerais 100,00 75037 75037 12.308 -2369 35125
167 165 DATAINFO (SC) Fabricante de Software 100,00 73412 73412 12042 -565 45.597
168 SMARAPD (SP) Fabricante de Software 80,00 72.365 90456 14838 - 31436
169 170 INFOBASE (RJ) Integrador 100,00 71.243 71.243 11686 399 669
170 169 I-VALUE (SP)? Fabricante de Software 100,00 70647 70647 11.588 287 (33840)
171 211 E-SAFER (SP) Canal de Comercializacdo 100,00 69.092 69.092 11.333 25372 5.292
172 176 MPS (PR) Fabricante de Software 100,00 65.502 65502 10810 994 58810
173 174 EQUATORIAL TELECOM (MA)? Servicos Gerais 100,00 61.810 61810 10139 123 67.648
174 187 COMPANHIA DE INFORMATICA DE JUNDIAI (SP) Servicos Gerais 100,00 60.098 60.098 9858 6552 19727
175 160 SEAL SISTEMAS (SP) Fabricante de Software 100,00 57433 57433 9421 -34,50 4326
176 179 ADVANTECH BRASIL (SP) Fabricante de Hardware 100,00 55390 55390 9.086 2587 22,590
177 172 ICARQ TECH (SP) Integrador 81,00 54331 67075 11.002 066 23715
178 178 PRODEPA (PA) Servicos Gerais 100,00 52470 52470 8607 391 93654
179 177 OPEN LABS (SP)* Fabricante de Software 100,00 51490 51490 8446 -12,90 81.757
180 AGRES (PR)? Fabricante de Hardware 100,00 49.277 49277 8083 - 30511
181 184 CONCERT (SP)* Fabricante de Software 100,00 45430 45430 7452 1332 33419
182 182 IMA (SP)? Servicos Gerais 40,00 45332 113329 18590 1243 142850
183 180 NASAJON SISTEMAS (R]) Servicos Gerais 100,00 44563 44563 7310 819 9530
184 192 DATAMOB SISTEMAS (SP)? Servicos Gerais 100,00 42895 42895 7.036 3570 7.256
185 193 TDS INFORMATICA (SP)? Fabricante de Software 100,00 41.705 41.705 6841 36,89 13326

1 - Dados Estimados

2 - Segmentacdo Estimada



Ativo Lucro Lucro Lucro Rent./ Liquidez Desp.Fin. Retorno Giro dos Lucro Lig.

permanente bruto operacional liquido vendas corrente AT EY slinvest Ativos por Func.
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263979 92039 15854 11995 1347 698 063 27363 2399 -1321 361 052 983
1722 84.074 -11.726 -6763 1866 -3.95 098 (241,74) 000 -850 -1317 333 -
635 168753 24888 16450 2715 975 562 32,59 715 070 2041 2,09 -
7.283 61.595 8217 3363 1685 2,00 162 27204 1899 -019 4,53 2,26 -
69136 25966 -21.839 -22077 -16,08 -599 172 71,77 000 -0.77 -936 156 -
774742 68648 4274 -10539 -6,56 -649 073 478,02 6859 -49.92 -113 017 -
24917 51662 40468 33743 3555 21,77 790 3014 000 210 2732 125 -
4444 27158 16.788 10023 44,84 6,50 176 14538 0,00 110 1823 2,80 -
124692 81.543 19617 18101 1447 1219 153 3781 448 271 1050 086 -
30862 29972 32854 24754 2318 1732 129 5934 250 300 1455 084 -
75656 57912 34.500 22358 2853 1567 146 12953 1758 -238 1207 077 -
- - - 000 0,00 0,00 - 000 000 000 0,00 -
335909 53585 30150 23531 621 1718 232 1013 0,00 463 564 033 -
12095 28.736 -6191 -9750 -3876 717 121 30734 000 083 -951 133 -
341.239 69144 -19.907 -35980 4710 -26,58 010 (594,83) 1763 -2430 -952 036 -
378826 50515 87925 85716 17,20 64,92 7.90 2081 000 826 1424 022 -
64107 38624 -624 -2307 -391 -175 137 12915 119 -657 -171 097 -
66199 57537 4669 -1634 -341 -1.24 162 18643 37,14 -645 -114 091 -
80.588 100680 42670 33516 474 2574 1510 643 000 45,58 445 017 -
9601 44636 55170 38501 2251 6,01 169 12252 0,00 0.20 1012 168 -
25903 48073 27.200 22869 47.27 1823 218 3903 000 381 34,00 187 17457
94.247 70410 9587 7342 871 589 080 6898 2287 -099 516 088 -
28502 53275 24442 16631 1522 1336 236 5127 000 550 1006 075 -
1927 30309 17.291 10644 51,29 922 129 37351 778 -097 1082 117 9589
11229 47.895 9698 6496 1639 563 215 65,59 1037 -609 930 176 -
19770 52873 5645 3230 11,50 293 335 14445 2527 -091 4,70 161 -
33012 77475 9754 7961 23,66 751 135 99,09 000 -0.25 1188 158 -
5329 21.800 -4.036 -2388 -2767 2,28 1,09 59586 4841 -2.50 -398 174 -
9364 37.756 21795 17761 50,70 1714 322 8243 1539 -064 27,79 162 -
89848 25472 66742 66742 -2661 6521 117 (150,74) 000 58,74 5246 080 -
57820 50132 2651 1474 14,56 147 078 93291 5518 -7.80 141 096 -
9467 49.294 -41.729 -41729 -181.19 -17.40 122 748,55 3572 -4.23 -21.35 123 -
5830 94371 13421 9295 3039 980 328 12837 297 183 1331 136 -
6810 51155 23195 21920 2713 2325 216 8549 000 000 1462 063 -
1085 54.100 6573 4642 21,00 4,96 264 5787 0,00 -009 1330 268 -
42600 17185 -6726 -4863 -539 -521 087 10158 923 -1012 -2.68 051 -
28731 17053 -5413 -2871 -4.35 -313 081 12107 1151 -1019 -197 063 -
8373 22462 2.088 1530 1503 170 148 47017 3968 -6.86 264 156 -
79765 55617 11585 10691 5815 1201 038 567.49 5484 -307 871 073 -
5449 71575 27811 23601 3263 26,72 547 2509 735 186 26,08 098 -
2250 23329 7.500 4.729 3322 568 147 257,78 47,79 -4.21 9.28 163 -
17992 62796 5.045 3273 944 4,20 272 54,54 1434 302 6,09 145 -
959 24992 8596 5299 1509 7.06 294 51,54 000 4,60 993 141 -
28855 20218 12575 12553 2753 1710 278 52,08 000 -095 1810 1,06 -
29291 29615 14449 10712 34,08 1184 166 6277 14,05 -038 2083 177 -
- 29.236 14873 6412 95845 5,00 146 115396 2341 -112 7643 849 -
19348 39255 -9513 -9466 2787 -1340 015 (173.22) 4533 -7.56 -3821 285 -
5905 26851 7.084 4.739 89,55 686 247 104038 1799 -390 785 114 7180
3107 65902 24025 16255 2764 2467 775 1357 0,00 719 24,25 098 -
80.279 26.563 -11163 -11163 -16,50 -1806 144 56,23 2046 -11.90 -1056 058 -
13424 27106 12363 8265 4190 1375 217 2771 000 087 3281 239 -
3806 19839 -1845 -1845 -42,65 -321 125 486,87 000 -237 -7.27 2,26 (14,41)
580 16231 5110 3946 1747 712 261 6044 000 693 1089 153 -
3510 22145 4118 3823 1612 570 244 7069 583 074 944 166 1141
55958 -48.051 -104.018 -3840 -410 -732 4,55 3503 000 -165 -304 041 -
12821 19184 9534 7.248 887 14,08 716 1262 000 -047 787 056 -
16408 21181 -18182 -12000 -3933 -24,35 156 21464 5719 -2172 -1250 051 -
33114 15.230 9331 8960 2681 1872 155 58,76 1553 -5.03 1689 086 -
7998 28369 -8017 -8017 -561 -707 092 13664 000 -530 -237 034 -
4102 44563 6892 4800 5037 1077 221 7345 1522 189 2904 2,70 -
9854 38831 29958 25048 34331 5839 334 12007 055 -0.56 156,00 267 -

16912 9416 18561 13740 10311 3295 060 6735 4,05 -071 6161 187 -




AS 250 MAIORES

As 250 maiores

Class. Class.
Atual Anterior

Empresa

Principal Atividade
de Negdcios

Partic
Info.
(%)

Rec Lig.
Proporc
(RS mil)

Rec Liq
(RS mil)

Rec Liq
(US$ mil)

Cresc
Rec. Liq. RS
(%)

Patriménio
liquido
(RS mil)

186 183 COGEL (BA) Servicos Gerais 100,00 41133 41133 6747 202 (20.591)
187 189 APLIC (MG)? Canal de Comercializacdo 96,00 38716 40329 6615 1618 5173
188 208 TELESPAZIO BRASIL (R]) Servicos Gerais 30,00 37.807 126.024 20672 14,66 47615
189 190 EMPRO TEC. E INFORMACAOQ (SP) Fabricante de Software 98,26 36120 36.760 6.030 579 10819
190 202 WECOM (RS) Integrador 100,00 35728 35.728 5861 3870 7.719
191 157 ENGESOFTWARE (DF)® Fabricante de Software 100,00 35145 35145 5.765 6116 21.155
192 - TLD TELEDATA (SP) Integrador 100,00 33967 33967 5572 - 9367
153 188 NEQ (SP)? Servicos Gerais 7.00 33554 479342 78627 -7.36 105653
194 185 RANKMYAPP (SP)? Fabricante de Software 100,00 32690 32690 5.362 -17,53 7.825
195 220 AKIYAMA (PR)? Fabricante de Software 100,00 31.786 31.786 5214 9323 32184
196 195 VHSYS (PR)? Fabricante de Software 100,00 31411 31411 5152 710 32
197 196 GALGO SISTEMAS (SP) Servicos Gerais 100,00 30.798 30.798 5052 6,58 29505
198 204 MICROSTRATEGY (SP) Fabricante de Software 100,00 28409 28409 4660 16,36 -
199 200 AGRINESS (SC? Fabricante de Software 100,00 27.905 27.905 4577 250 52277
200 205 PROGNUM (R]) Fabricante de Software 100,00 27.066 27.066 4440 1214 6.052
201 197 GO2NEXT (SP) Integrador 100,00 27.002 27.002 4429 -304 6667
202 210 DELPHOS (R])® Servicos Gerais 100,00 24910 24910 4.086 2692 7.163
203 191 MARKWAY (R]) Integrador 100,00 24676 24676 4048 -2385 2019
204 216 DOOTAX SOFTWARE (SP)? Fabricante de Software 100,00 22.580 22.580 3.704 2863 7493
205 215 CAMERITE (SC)* Fabricante de Hardware 100,00 22574 22574 3703 2758 5145
206 203 MM TECNOLOGIA (SP)? Servicos Gerais 100,00 21.948 21.948 3.600 -14.24 (595)
207 206 NEOVIA SOLUTIONS (SP) Integrador 100,00 21119 21119 3464 -7.67 (12.764)
208 207 OCTEA (SP) Servicos Gerais 100,00 20.545 20.545 3370 915 9.288
209 219 CELLERE (SP? Fabricante de Software 100,00 19834 19834 3.253 1831 8123
210 - VERUS BRASIL (SP)? Servicos Gerais 100,00 19405 19405 3183 - 4013
211 221 BRY (SC? Servicos Gerais 100,00 17.869 17.869 2931 1520 9547
212 223 ROBBYSON (MG)* Fabricante de Software 100,00 17199 17199 2821 1574 5146
213 DECATRON AUT. £ TECNOLOGIA DE INF. (R]) Canal de Comercializacdo 100,00 16,658 16,658 2732 - 7323
214 194 SMARTGREEN (PR)? Integrador 100,00 16.506 16.506 2708 -44,25 6.023
215 228 AEVO (ES) Servicos Gerais 100,00 16.024 16024 2628 22,00 6501
216 214 SISPRO (RSP Fabricante de Software 80,00 15315 19144 3.140 741 1812
217 234 CTD (PRY® Servicos Gerais 100,00 15261 15.261 2503 7507 2712
218 236 FACILIT (PE)? Fabricante de Software 100,00 15147 15147 2485 77,30 1152
219 227 CHECK POINT SOFTWARE (SP) Fabricante de Hardware 100,00 14.500 14.900 2444 6,07 -
220 217 NZN (SP)* Servicos Gerais 100,00 14333 14333 2351 -17.97 7386
221 224 GRUPO LUME (PR) Servicos Gerais 100,00 12824 12824 2104 -12,99 8828
222 241 MLS WIRELESS (R))* Servicos Gerais 100,00 12674 12674 2079 62,90 (1198)
223 213 EWALLY (SP)? Servicos Gerais 100,00 12.061 12061 1978 -34,73 5.727
224 229 ETEG (MG)? Fabricante de Software 100,00 11572 11572 1.898 -897 2.762
225 230 ABC71 (SP)? Fabricante de Software 100,00 11478 11478 1883 -050 (2142)
226 239 CHIP INSIDE (RS)® Servicos Gerais 100,00 11.469 11.469 1881 39,00 846
227 248 CH MASTER DATA - ASTREIN (SP) Fabricante de Software 50,20 10844 21601 3.543 - 2884
228 242 NEXXTO (SP)* Servicos Gerais 100,00 10676 10676 1751 3943 4155
229 232 OSAS TECNOLOGIA DA INFORMACAQ (MG)? Fabricante de Software 100,00 9372 8372 1537 -15,02 3458
230 218 SIGMA (PR)? Fabricante de Software 100,00 8163 8163 1339 -52.97 2874
231 249 SYS EVOLUTION LICITACOES (SP) Fabricante de Software 100,00 7.830 7830 1.284 7135 3232
232 240 NURIA (MG)? Fabricante de Software 100,00 7478 7478 1227 -6.98 175
233 243 H.O.S SISTEMAS (RS)® Fabricante de Software 100,00 7.425 7425 1218 114 1366
234 - TBL MANAGER (SP) Fabricante de Software 100,00 7.065 7.065 1159 5498
235 VISIONNAIRE (PR) Fabricante de Software 100,00 7.029 7.029 1153 1993
236 245 ECOTRACE (SP)? Fabricante de Software 100,00 5531 5531 973 -1033 3.551
237 235 GOSAT TELECOM (MG)? Servicos Gerais 100,00 5.888 5.888 966 -3191 838
238 - TECKEY SOLUTIONS (SP)? Fabricante de Software 100,00 5659 5659 928 - 127
239 238 CINNECTA DO BRASIL (MG)? Servicos Gerais 100,00 5517 5517 905 -3346 2862
240 12 STONE (SPY Servicos Gerais 100,00 5.052 5.052 829 -9991 4.847
241 247 IMEDIADATA TECNOLOGIA (SP)? Servicos Gerais 100,00 4.861 4.861 797 -825 1956
242 212 NESIC (SP? Integrador 100,00 4.050 4.050 664 -7884 7915
243 222 TECHDEC INFORMATICA S A (RS) Servicos Gerais 30,03 3.780 12.588 2.065 -1856 31.280
244 - VINT_GLOBAL (CE) Fabricante de Software 100,00 3635 3635 596 - 10110
245 250 LOGPYX (MG)? Fabricante de Software 100,00 3.543 3543 581 -12,50 (893)
246 - MOBICLOUD (SP) Fabricante de Software 100,00 3416 3416 560 - 1.752
247 CHECKMOB (PR)? Fabricante de Software 100,00 3190 3190 523 27,86 839
248 - TEVEC(SP) Servicos Gerais 100,00 3032 3032 457 -1913 (3.146)
249 TORABIT (SP) Servicos Gerais 100,00 2676 2676 439 -17.79 617
250 - VELOS (SP)? Fabricante de Software 100,00 2.360 2.360 387 2736 (365)

1 - Dados Estimados
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Ativo Lucro Lucro Lucro Rent./ Liquidez Desp.Fin. Retorno Giro dos Lucro Lig.

permanente bruto operacional liquido vendas corrente AT EY slinvest Ativos por Func.
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3742 41133 -348 -572 278 -139 039 (13067) 0,00 -593 -906 6,51 -
58571 40329 6.079 1350 2610 335 038 118606 000 -1940 203 061 -
38907 18889 5771 4447 934 353 201 22382 0,00 021 2.88 082 9882

3912 13593 7811 6.005 5550 1634 278 3630 033 054 4072 249 -

2563 21215 8428 6.000 7773 16,79 121 31520 39,20 -2.53 1872 111 -

8188 10233 9515 8681 41,04 24,70 3,00 27734 533 410 1087 044 -

17 12652 7.287 7.297 77.80 21,48 156 21574 1049 -082 24,67 115 3243
152643 67.259 17435 14935 1414 312 124 186,53 1602 -178 493 158 -

1660 15143 -477 -1350 -17.25 -413 164 10092 000 -064 -850 2,06 -
15430 18089 23.242 17140 5326 5392 240 4342 14386 -3.02 3713 069 -

3403 23038 1432 1284 4.012,50 409 071 3630938 000 -048 1102 2,70 -
23765 22043 1521 -2678 -908 -870 346 2834 000 4,72 -7.07 081 -

- - - - 0,00 000 0,00 - 0,00 0,00 0,00 0,00 -
48584 13939 8576 8541 1634 3061 4,22 26,72 1526 285 1289 042 -
5190 24149 17150 14028 23179 5183 170 2046 0,00 -0.06 19243 371 -
118 6842 1.269 1085 1627 402 101 189,70 1742 099 562 140 12,76
1306 10610 850 483 6,74 194 245 54,40 000 045 437 225 -
56 24676 5838 5898 29212 2390 230 74,54 000 008 16737 7,00 -

2896 19795 5703 4103 54,76 1817 334 27,60 288 037 4291 236 -

2678 7.280 1213 1213 2358 537 187 7559 0,00 125 1343 2,50 -

1662 14677 -3174 -3217 54067 -14,66 166 (1.764,54) 2212 -4.01 -3248 222 -
13042 12087 3639 -425 333 -201 035 (25357) 643 -1034 -217 1,08 -

8405 15507 8972 6649 71,59 3236 122 4397 000 -904 4972 154 41,56

7 11378 2.256 2379 29,29 11,99 311 4635 000 187 2001 167 -

1902 6.266 4.250 2829 70,50 14,58 290 28,68 614 005 54,78 376 -

7473 3431 1044 1035 1084 579 118 4018 1137 -077 773 134 -

6577 2881 -3312 -3343 -64.96 -1944 131 13373 0,00 -052 -27.79 143 -

601 6,691 3413 2277 31,09 1367 745 1305 000 294 27,50 2,01 -
25018 6.845 1782 2733 4538 16,56 045 618,05 7342 -1234 632 038 -
369 12658 510 393 6,05 245 240 66,70 000 329 363 148 -

4680 3.206 -673 -234 -1291 -1.22 060 57792 3501 -167 -190 156 -
17482 3079 -722 =722 -2662 -473 069 64716 000 -2.27 -3.56 075 -

1246 9213 1261 1261 10946 833 126 224,39 1391 -310 3374 4,05 -

- - - - 0,00 0,00 0,00 - 000 000 000 0,00 -
28398 2056 -31.073 -31.041 -42027 -216,57 324 427,24 0,00 6,58 -7971 037 -

3667 4.756 1470 1667 1888 1300 274 34,20 6,78 346 1407 1,08 -

3682 9338 1115 753 -62,85 594 054 (866,69) 1500 -1014 820 138 -

3.288 6416 21 -17 -030 -014 109 120840 000 000 -002 016 -

399 5027 -423 -423 -1531 -366 303 3617 0,00 135 -11.25 3,08 -
82 1825 -92 -92 430 -080 057 (18352) 9318 -308 -514 642 -

5593 9428 474 244 2884 213 185 181974 2888 -966 150 071 -

2596 13588 4642 1038 3589 481 1,06 14535 007 068 1457 305 -

2609 6.799 2576 2186 5261 2048 152 66,79 000 2,00 3154 154 -

3439 8689 400 6393 2004 739 140 21643 4249 -169 633 086 -

604 2677 150 151 525 185 159 564,79 34,24 -093 079 043 -
319 4211 884 599 1853 765 413 2881 000 303 1439 188 -
2168 5166 -1.282 -1292 -73829 -17.28 062 233771 0,00 -345 -30.29 175 -
1256 1813 227 227 1662 3,06 1,08 9846 1475 -051 837 2,74 -
805 2784 1517 1517 27,58 2147 1546 2252 000 0,00 2252 1,05 -
133 4.749 1830 1241 6227 17,66 511 22,73 000 259 50,74 287 -
6011 4593 -226 -238 -663 -4.01 073 16784 733 -074 -247 062 -
236 4331 4029 3370 40215 5724 1315 4.442,00 000 080 885 015 -
120 5307 -43 -46 -36.22 -081 101 55748 000 -014 -551 6,78 -
446 2044 -3.005 -371 -1296 672 167 8767 976 7,00 -691 103 -

- 3880 1187 1186 24,47 2348 102 332996 000 000 071 003 -

735 4044 504 400 2045 823 423 1933 000 2.22 1714 2,08 -
246 -420 -1651 -1651 -2086 -40,77 397 8190 000 -4.17 -1147 028 -
8694 10627 3404 3529 11,28 2803 203 16131 1893 203 432 015 -
545 3635 -1515 -1090 -1078 -29.99 350 14015 3784 0,06 -449 015 -
249 2119 -1688 -874 9787 -24,67 113 (299,66) 10191 -531 -49,02 199 -
4 2341 318 238 1358 697 202 2135 0,00 -029 11,18 161 -
168 3190 623 432 5149 1354 412 2563 000 -0.22 4099 303 -

- 976 -2.846 -2.846 9046 -9387 16,02 (23516) 0,00 -003 -6501 069 -

2 598 -583 -583 -94.49 -21,78 461 2755 000 146 -74,08 340 -

37 1607 -1.026 -1026 281,10 -43.47 062 (203,01) 100,00 -568 -272.87 6,28 -




Ranking das Multinacionais

10
11
12
13
14
15
16
17
18
19
20
21
22
23
24
25
26
27
28

Empresa

Apple Inc.

Microsoft Corporation

Samsung Electronics Co.Ltd.

Dell Technologies Inc.

IBM Corporation and Subsidiary Companies
Cisco Systems, Inc.

Hewlett Packard Enterprise Company
Intel Corporation

Oracle Corporation

Broadcom Inc.

Tata Consultancy Services

Advanced Micro Devices, Inc.

CGl Inc.

Motorola Solutions, Inc. and Subsidiaries
Teleperformance Group

American Tower Corporation and Subsidiaries
Equinix

Xerox Holdings Corporation

Autodesk Inc.

Juniper Networks, Inc.

Indra Sistemas S/A and Subsidiaries
Nexans Group

Nice Ltd. and Its Subsidiaries

Check Point Software Technologies Ltd.
Unisys Corporation

Microstrategy Incorporated

VTEX Group

Huawei Investment & Holding Co., Ltd.

E ]
Liquida
(US$ mil)
391.035.000
245.122.000
220.726.499
88.425.000
62.753.000
53.803.000
53.559.000
53.101.000
52.961.000
51.574.000
29.411.095
25.785.000
19.835.318
10.817.000
10.682.976
10.127.200
8.748.000
6.221.000
5.497.000
5.073.600
5.032.697
4.524.326
2.735.272
2.565.000
2.008.400

463.456
226.709

118101

Patrimdnio
Liquido
(US$ mil)
56.950.000
268.477.000
287.351.926
(2.404.000)
27.307.000
45.457.000
(1.323.000)
99.270.000
8.704.000
67.678.000
10.848.829
57.568.000
12.742.249
1.703.000
4.734.596

3.382.200
13.553.000

1.076.000

1.855.000

4.784.200

1.348.006

1.937.620

3.589.742

2.789.400

(283.400)
18.229.984

255.745

74.583

Ativo
Permanente
(US$ mil)

45.680.000
297.008.000
177.739.718

33.149.000

82.081.000

71.969.000

11.541.000
141.686.000

90.656.000
140.977.000

2.384.035
46.343.000
14.896.458

5.932.000

8.393.618
53.388.800
27.589.000

2.669.000

4.404.000

5.002.700

1.624.109

3112617

2.359.389

1.977.900

543.900
23.990.260
44.421

59.237



Os critérios utilizados para a montagem do multinacionais foram obtidos no indice Dow
ranking das multinacionais foram os mesmos Jones, na Nasdaq - a bolsa norte-americana de
adotados para as empresas nacionais em seus empresas de alta tecnologia - e nos web sites
diversos segmentos. Todos os balancos das das proprias empresas.

Lucro Lucro Lucro Rent. s/ Rent. s/ Liquidez Endiv. s/ Endiv. s/ Desp. Fin. Retorno s/ Giro

Bruto Operacional Liquido Patrim. Vendas Corrente Patrimdnio Ativo s/Vendas Investimento dos
(US$ mil) (US$ mil) (USS$ mil) (%) (%) (%) (%) (%) (%) Ativos
180.683.000 123.216.000 93.736.000 164,59 23,97 0,87 540,88 26,48 - 25,68 1,07
171.008.000 109.433.000 88.136.000 32,83 35,96 1,27 90,77 9,64 - 17,21 0,48
83.859.704 27.286.917 25.274.382 8,80 11,45 2,43 28,68 3,33 1,24 6,70 0,58
20.869.000 3.887.000 3.195.000 (132,90) 3,61 0,74 (3.510,73) 31,67 (1,50) 3,89 1,08
35.551.000 7.668.000 6.023.000 22,06 9,60 1,04 402,03 40,08 (2,73) 4,39 0,46
34.828.000 12.540.000 10.320.000 22,70 19,18 0,91 173,69 24,89 0,67 8,29 043
11.818.000 3.279.000 2.775.000 (209,75) 518 0,72 (3.116,55) 24,23 (1,01) 6,95 1,34
17.345.000  (11.210.000)  (19.233.000)  (19,37) (36,.22) 1,33 92,13 25,45 0,88 (9.79) 0,27
37.818.000 11.839.000 10.467.000 120,26 19,76 0,72 151352 61,62 (6,64) 742 0,38
32.509.000 9.510.000 5.895.000 8,71 11,43 117 144,75 40,79 (7,66) 3,56 0,31
12.166.793 7.547.747 5.526.862 50,94 18,79 2,45 60,92 5,48 (0,32) 31,48 1,68
12.725.000 1.841.000 1.641.000 2,85 6,36 2,62 20,25 2,49 (0,36) 2,37 037
3.257.948 3.096.298 2.287.762 17,95 11,53 1,36 76,98 16,11 (0,19) 10,14 0,88
5.512.000 2.461.000 1.582.000 92,89 14,63 128 756,08 41,09 (2,10) 10,84 0,74
2.034.754 872.928 543.502 11,48 5,09 112 165,01 - (2,35) 4,33 0,85
7.552.800 3.247.200 2.280.200 67,42 22,52 045 1.520,57 60,71 (12,53) 3,73 017
4.281.000 1.008.000 815.000 6,01 9,32 1,63 158,88 1,85 (3,66) 2,32 0,25
2.066.000 (1.211.000) (1.316.000) (122,30) (21,15) 112 656,23 40,63 (1,70) (15,73) 0,74
4.986.000 1.136.000 906.000 48,84 16,48 0,82 434,34 23,04 0,15 914 0,55
2.981.500 282.200 287.900 6,02 5,67 1,46 109,19 16,14 - 2,88 0,51
1.234.835 401.402 291.267 21,61 5,79 1,15 280,69 10,68 (0,96) 5,66 0,98
648.016 264.562 188.514 9,73 4,17 117 326,09 24,98 (1,04) 2,28 0,55
1.825.748 604.826 442.588 12,33 16,18 1,70 47,16 8,90 2,15 8,36 0,52
2.245.700 972.100 845.700 30,32 32,97 113 106,30 - 3,75 14,70 0,45
585.900 65.500 (193.400) 68,24 (963) 1,56 (755,68) 26,07 (1,59) (10,33) 1,07
333.988 (1.937.852) (1.166.661) (640)  (251,73) 0,71 41,76 27.83 (18,31) (4,51) 0,02
167.291 9.661 11.995 4,69 5,29 3,51 43,39 - (0,19) 3,27 0,62

52411 9.708 8572 11,49 7,26 1,64 136,94 20,53 (0,96) 4,85 0,67
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ATOTVS

e a empresa do ano

UMA DAS MAIORES EMPRESAS DE SOFTWARE DO PAIS,

A TOTVS CONSOLIDOU UM CICLO DE CRESCIMENTO EM
2024, ATENDENDO TODOS OS MERCADOS € MANTENDO A
CURVA ASCENDENTE DE VENDAS EM 2025, SEGUNDO SEU
PRESIDENTE, DENNIS HERSZKOWICZ.

DE ACORDO COM O LEVANTAMENTO DO ANUARIO
INFORMATICA HOJE, A EMPRESA OBTEVE RECEITA LIQUIDA
DE RS 5,2 BILHOES EM 2024, COM UM CRESCIMENTO DE
16,7% E RENTABILIDADE SOBRE AS VENDAS DE 14%.

0 MOTOR DESSA TRAJETORIA, SEGUNDO DENNIS, € A
OFERTA DE UM ECOSSISTEMA COMPLETO DE TECNOLOGIA
PARA AS EMPRESAS. ESSA INTEGRACAO DAS OFERTAS,
DIZ, FOI POSSIVEL COM A CONSOLIDACAO DAS TRES
UNIDADES DE NEGOCIO - TOTVS GESTAOQ, RD STATION

€ TOTVS TECHFIN -, DIVERSIFICANDO O PORTFOLIO E
AUMENTANDO PRESENCA NOS CLIENTES: “ALEM DISSO, A
CRESCENTE DEMANDA POR SOLUCOES DE INTELIGENCIA
ARTIFICIAL E SOLUCOES FISCAIS, IMPULSIONADA PELA
REFORMA TRIBUTARIA, NOS DAO UMA BASE SOLIDA PARA
MANTERMOS ESSA CURVA DE CRESCIMENTO EM 2025".

A EVOLUCAO DA BASE DE CLIENTES DURANTE 2024 E
2025 REFLETIU A EXPANSAO DO ECOSSISTEMA. “HOJE
ATENDEMOS MAIS DE 70 MIL EMPRESAS, € ESSE NUMERO
TEM CRESCIDO DE FORMA CONSISTENTE”, GARANTE
DENNIS. O DESEMPENHO € RESULTADO DA ATRACAO DE
NOVOS MERCADOQS € DO AUMENTO DOS PROJETOS EM
CLIENTES DA BASE, ATUANDO POR MEIO DE ESTRATEGIAS
DE VENDAS DE CROSS € UPSELL.

m periodos de incerteza, ele lembra, o

mercado busca ainda mais eficiéncia e

produtividade, o que aumenta a deman-
da por tecnologia: “Nosso papel como trusted
advisor se fortalece nesse cendrio, pois aju-
damos nossos clientes a navegar por esses
desafios, oferecendo solucdes que otimizam
a gestdo, impulsionam as vendas e facilitam o
acesso a servicos financeiros”.

O desempenho dos ultimos anos proporcio-
nou a base para lidar com a imprevisibilidade
do cendrio atual. "Atingimos um patamar de
receita recorrente superior a 91%, o que nos
confere previsibilidade financeira, e essa soli-
dez nos permite continuar investindo de forma
consistente em pesquisa e desenvolvimento,
e em aquisicdes estratégicas, que absorveram
mais de RS 3 bilhdes nos ultimos cinco anos”,
afirma Dennis.

Os investimentos em 2024 e 2025 foram
destinados ao fortalecimento do ecossistema
de produtos e servicos e aquisicdes. No final
de 2024 a Totvs adquiriu a VarejoOnline e
anunciou, em julho de 2025, a assinatura do
contrato para aquisicdo da Linx. “Apos a apro-
vacdo dos 6rgdos competentes como o Cade
(Conselho Administrativo de Defesa Economi-
ca), vamos ampliar nossa presen¢a no varejo”,
antecipa Dennis.




Dennis Herszkowicz, presidente:
“Atingimos um patamar de receita recorrente superior
a 91%, o que nos confere previsibilidade financeira”.

Em novos servicos, ele destaca a incorpo-
racdo de |A em diversos produtos do portfélio,
além do anuncio dos Agentes de IA Totvs. A
popularizacdo da IA tem um impacto direto na
transformacdo da oferta da Totvs e é um pilar
da estratégia de inovacdo, com investimentos
em varias solucoes.

Para Dennis, o verdadeiro equilibrio nasce
quando a inteligéncia humana (IH) e a Inteli-
géncia Artificial (IA) caminham juntas, ou seja,
a tecnologia potencializando as capacidades
humanas: “Temos trabalhado de forma consis-
tente e estruturada e essa questdo é central
da nossa cultura (IA + IH), em um processo que
evoluiu nos ultimos meses”.

Um exemplo de desenvolvimento foi o lan-
camento de um assistente de IA para o seg-
mento juridico, o LD Assist, criado para acelerar
a produtividade e a eficiéncia operacional em
escritérios de advocacia e departamentos juri-
dicos. O LD Assist esta disponivel nas solucdes
Totvs Gestdo Juridica - Linha Sisjuri e o Totvs
Departamentos Juridicos. Concebida sob o con-
ceito de “copiloto do advogado”, a ferramenta
foi projetada para aumentar a capacidade hu-
mana, otimizando tarefas e processos, mas
mantendo o profissional no centro da analise
estratégica. Para garantir a maxima a seguran-
ca dos dados, a solucdo roda integralmente no

0S NUMEROS VENCEDORES

(2024)

Receita Liquida Total (RS mil)

5.224.007

Patriménio Liquido (RS mil) 4.681.352
Ativo Permanente (RS mil) 4.982.236
Lucro Bruto (R$ mil) 3.629.858
Lucro Operacional (RS mil) 827.943
Lucro Liquido (RS mil) 735.443
Crescimento Receita Liquida (RS mil) (%) 2,10
Rentabilidade sobre Patriménio (%) 15,71
Rentabilidade sobre Vendas (%) 14,08
Liquidez Corrente 2,42
Endividamento sobre Patrimdnio (%) 75,72
Endividamento sobre Ativo (%) 1,48
Despesas Financeiras sobre Vendas (%) -0,94
Retorno sobre Investimento (%) 8,62
Giro dos Ativos 0,61
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ambiente de cloud da Totvs. O novo assisten-
te de IA permite que o usuario interaja com o
sistema de gestdo por meio de comandos em
linguagem natural. A solugdo conta com fun-
cionalidades como lancamento automatico de
timesheets, consulta de saldo de contratos,
consulta de faturas de clientes e leitura inteli-
gente de documentos.

Outro destaque, entre os contratos de
2025, foi a prestacdo de servicos terceirizados
para o Grupo Lideranca, em Recife (PE). O gru-
po adotou um conjunto de solucdes integradas
para automatizar rotinas, eliminar controles
manuais e aumentar a eficiéncia em todas as
areas do negdcio. Agora, a informacdo esta
centralizada, com fluxo definido e visivel para
todos, o que facilita muito a gestdo. O impac-
to positivo também alcancou a area comercial.
Com o novo sistema, o tempo de criacdo de
propostas comerciais — que antes podia levar
até 15 dias — foi reduzido. A centralizacdo das
informacdes trouxe mais controle ao fatura-
mento e eliminou falhas recorrentes.

“A expansdo da rede 5G e a Internet das
Coisas (IoT) no Brasil € um vetor que observa-
mos com grande atencdo, pois ele potencializa
diretamente o valor das nossas solucdes”, diz
Dennis. Embora ndo oferecam a infraestrutura,
os sistemas da Totvs sdo a camada de inteligén-
Cia que permite que as empresas tirem proveito
dessa conectividade. Ele destaca o segmento
de manufatura, onde o 5G viabiliza a industria

4.0 com comunicacdo ultrarrdpida entre maqui-
nas. “€ algo que nossas solucdes de chio de fa-
brica estdo preparadas para gerenciar”, garante.
Na logistica, a combinacdo de IoT e 5G permite
o0 rastreamento de cargas em tempo real com
uma precisdo inédita, otimizando rotas através
de sistemas que passam pela Totvs. No agro-
negdcio, essas tecnologias permitem a gestdo
remota e automatizada de safras e rebanhos.
“Nossas solucdes para o setor sdo a plataforma
que consolida e transforma esses dados em de-
cisOes estratégicas”, afirma Dennis.

Ele diz que as perspectivas para 2026 sdo
promissoras para a Totvs: “Sera um ano deci-
sivo para a economia brasileira, com o inicio da
transicdo da reforma tributaria, e a implemen-
tacdo das novas regras criard uma demanda
massiva por adaptacdo de sistemas fiscais e
de gestdo, e a Totvs esta posicionada de forma
Unica para liderar esse movimento”,

Em 2026, a empresa mantera a integracdo
das unidades de negécio e vai intensificar a
aplicacdo de IA para gerar mais produtividade
aos clientes.

“Para o futuro, seguimos com o plano estra-
tégico de M&A, que se baseia em quatro pila-
res: reforcar nosso core business de ERP, apro-
fundar a especializacdo nos 12 segmentos em
que atuamos, fortalecer nossa capacidade de
ofertas cross-sell e expandir atuacdo em novos
mercados, com foco especial na RD Station e
na Totvs Techfin”, conclui Dennis.



PERTO, DIGICON € ADVANTECH FORAM OS DESTAQUES DO ANO ENTRE
AS EMPRESAS FABRICANTES DE HARDWARE NAS TRES FAIXAS DE
RECEITA CONSIDERADAS (VEJA EM CRITERIOS, NA PAGINA 26), DE
ACORDO COM OS DADOS ECONOMICO-FINANCEIROS ANALISADOS PELO

ANUARIO INFORMATICA HOJE 2025.
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Empresa

Com aquisicao inédita, a Perto
amplia a base de clientes.

entrada em novos negécios e a aquisicdo
de uma empresa foram fundamentais para a
Perto, do grupo Digicon, ampliar sua base de
clientes. A Perto obteve a expressiva ren-
tabilidade de 49,8% sobre as vendas liqui-
das, o que a colocou entre as 10 empresas
mais rentaveis do Anuario Informatica Hoje.
“Esse resultado é fruto da diversificacdo
dos negdcios, com novas linhas de produtos
nos mercados de varejo, rodovias e parking,
e 0 avanco da exportacdo para as Américas”,
explica Marco Aurélio Freitas, diretor de
operacoes da Perto.

Os investimentos em 2024 e 2025 fo-
ram direcionados a atualizacdo do parque
fabril, as plataformas de suporte as areas
de atendimento ao cliente. A estratégia,
segundo ele, é de verticalizacdo, cuidando
desde o desenvolvimento do projeto, pas-
sando pela manufatura e o servico de pds-
-venda: “O foco é entregar solucdes na me-
dida das necessidades dos clientes, como

Receita Liquida
Total (RS mil)

Crescimento Receita

Liquida em RS

a plataforma de gestdo do negdcio para o
varejo”,

Para a Perto, a rede 5G teve impacto indi-
reto na oferta de solucdes de infraestrutura
de comunicacles para clientes como ban-
cos, rodovias, parking e mobilidade urbana,
com o transporte publico. Em Inteligéncia
Artificial, a empresa tem desenvolvido ini-
Ciativas para o mercado de varejo e parking.

Mirando a expansdo internacional, em
outubro de 2024 a Perto adquiriu a WPS,
que desenvolve tecnologias para cance-
las em shoppings, aeroportos e estaciona-
mentos privados. €, como lembra Freitas, a
primeira aquisicdo do grupo Digicon em 47
anos: “Com esse movimento, a Perto passou
a ter no Brasil 2.270 sites de estaciona-
mentos atendidos com suas tecnologias e
servicos, e mais de 60% dos shopping cen-
ters tém a marca WPS e Perto”.

A adocdo de pagamentos virtuais, a seg-
mentacdo de vagas e os estacionamentos

Rentabilidade
sobre vendas (%)

Crescimento Receita
Liquida em US$
(%)

Rentabilidade
sobre o patrimonio

(%)

PERTO

330.106

-29,94

-43,49 49,86

14,91




automatizados focados no reconhecimen-
to da placa do veiculo estdo em expansado,
criando oportunidades para empresas na
oferta de solucdes free flow para estacio-
namentos instalados em shoppings, clubes
e centros de compras. Com a aquisicdo da
WPS, a meta é elevar o faturamento em
20% em 2025, com a ampliacdo dos nego-
cios e ganhos de sinergia. Desde 2015, a
WPS era controlada pelo fundo de private
equity holandés Egeria, além de dois so-
cios brasileiros.

A WPS conta com sistemas instalados
nos 26 estados e, com a aquisicdo, a Per-
to avanca na estratégia de operar fora do
Brasil - a empresa ja atua no Uruguai. O ob-
jetivo, segundo Freitas, é ir além e alcancar
outros paises da América Latina como Para-
guai, Peru e Argentina.

A WPS e a Perto atuam também na venda
direta aos operadores de tags - adesivos co-
lados nos vidros dos carros para o pagamen-
to das passagens. Além de sistemas para
estacionamentos, a Perto é fabricante de
terminais de autoatendimento para venda e
recarga de créditos para uso no transporte
urbano, PIN Pad, terminais POS, self-chec-

Endividamento sobre
ativo (%)

Liquidez corrente

Lucro Liquido Total
(RS mil)

164.594

Marco Aurélio Freitas, diretor de operacoes:
Novas linhas de produtos nos mercados de
varejo, rodovias e parking.

kouts, totens, tesoureiros recicladores de
cédulas e moedas, cofres inteligentes, de-
positario de moedas, cancelas, estacdes de
pagamento com cédulas, moedas e cartoes
para diversas finalidades, inclusive pracas
de pedagio em rodovias.

Lucro liquido por Giro dos Ativos
funcionario

(US$ mil)
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Empresa

O foco em aeroportos faz
a Digicon decolar

ovos contratos para sistemas de controle
e trafego, solucdes voltadas a aeroportos
e aplicacdes aeronduticas foram responsa-
veis pelos resultados da Digicon, Destaque
pelo terceiro ano consecutivo, e que ficou
entre as 10 empresas mais rentdveis do
Anudrio Informatica Hoje, com a superla-
tiva marca de 64% de rentabilidade sobre
as vendas e um crescimento de 19,9% na
receita liquida.

“Temos crescido de forma consistente
nos segmentos de mobilidade urbana, segu-
ranca eletronica e aerondautica”, afirma Jodo
Luis Diniz, diretor de operacdes da Digicon.

Ele atribui o desempenho aos investi-
mentos em inovagdo, tecnologia de pro-
dutos e aprimoramento de processos, para
oferecer uma linha de equipamentos com-
petitiva, tanto para o mercado interno quan-
to para exportacdo, além de acdes comer-
Ciais e de marketing, como a participacdo
em feiras nacionais e internacionais.

Receita Liquida Total
(RS mil)

Crescimento Receita

Liquida em RS

“Em 2026, prevemos uma ampliacdo do
portfdlio e a participacdo em 17 feiras nacio-
nais e trés internacionais”, antecipa Diniz.

A empresa, segundo ele, priorizou inves-
timentos no desenvolvimento de produtos,
engenharia e modernizacdo da planta fabril,
além de um trabalho comercial e técnico
direcionado as necessidades dos clientes:
“Nos dltimos anos, apostamos no mercado
dos Estados Unidos, levando nossos produ-
tos de controle de acesso que se mostraram
bastante competitivos”. O novo cenario eco-
némico da aplicacdo de tarifas dos EUA em
produtos brasileiros, no entanto, impactou
negativamente as expectativas de cresci-
mento no pais. “A estratégia é seguir for-
talecendo nossa atuacdo nos mercados da
América Latina e da Europa, com os quais
mantemos um bom relacionamento ha va-
rios anos”, diz ele.

O bom desempenho dos anos anterio-
res deu musculatura a modernizacdo da in-

Rentabilidade
sobre vendas (%)

Crescimento Receita
Liquida em US$
(%)

Rentabilidade
sobre o patrimonio

(%)

DIGICON

132.037

19,96

-3,24 64,92

17,20




fraestrutura, da engenharia de produtos e
da diversificacdo do portfdlio, para manter
0 crescimento sustentavel e superar even-
tuais dificuldades do mercado.

Em 2024, a Digicon dirigiu recursos para
capacitacdo da equipe, aumento da capa-
cidade de producdo para atender ao cres-
cimento das vendas, e ampliacdo do time
de engenharia voltado a pesquisa e desen-
volvimento, especialmente relacionadas a
Inteligéncia Artificial. Nesse periodo, ad-
quiriu maquinas, operatrizes e ferramentas
de automacdo para aprimorar a qualidade, a
produtividade e a eficiéncia dos processos.

“Na drea de servicos, investimos na con-
tratacdo de técnicos em quatro novas re-
gides do pais, ampliando nossa cobertura de
atendimento e fortalecendo a proximidade
com os clientes, além de oferecer solucdes
de software como servico (SaaS) hospeda-
das em nuvem, que permitem as empresas
monitorarem seus equipamentos em tempo
real”, explica Diniz. “Estdo em estudos 0 uso
de conectividade avancada para monitora-
mento remoto, integracdo de dispositivos
em tempo real e melhoria na eficiéncia ope-
racional das solucdes oferecidas”.

Endividamento sobre
ativo (%)

Liquidez corrente

Lucro Liquido Total
(RS mil)

Jodo Luis Diniz, diretor de operacées:

“A estratégia é sequir fortalecendo nossa
atuacdo nos mercados da América Latina e
da Europa”

A IA, segundo ele, ja é um diferencial
na linha de sistemas de controle de aces-
so: “O DFlow e o DPass incorporam, desde
sua concepcado, recursos de |A baseados em
machine learning”.

Lucro liquido por Giro dos Ativos
funcionario

(US$ mil)
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Empresa

Advantech: foco em diversificacao
de portfélio e parcerias.

retomada de projetos em manufatura, ci-
ades inteligentes, transporte e energia
impulsionou os resultados da Advantech,
Destaque pelo segundo ano consecutivo do
Anuario Informatica Hoje.
As vendas nas linhas de edge computing
e Inteligéncia Artificial, a diversificacdo de
portfélio e o fortalecimento de parcerias
locais foram responsaveis por esse desem-
penho, segundo Rosane Roverelli, general
manager: “A consisténcia nas vendas é re-
sultado da combinacdo entre estratégia de
valor agregado, suporte técnico especializa-
do e proximidade com o cliente”.
No ano passado, a Advantech aumentou
0 numero de clientes ativos, reflexo dos in-
vestimentos na equipe, organizacdo enxuta
e campanhas de marketing, especialmente
para os mercados de energia, agronegocio e
cidades inteligentes. Rosane prevé manter
o ritmo de expansdo nesses mercados, com

Receita Liquida Total
(RS mil)

Crescimento Receita

Liquida em RS
(%)

o fortalecimento do ecossistema de inova-
cdo e a popularizacdo da Internet das Coisas
(IoT) no pais.

A Advantech, segundo ela, tem apostado
especialmente em eficiéncia operacional:
“Adotamos praticas de planejamento de de-
manda, otimizacdo de estoques e renego-
ciacdo com fornecedores globais, mitigando
o impacto de incertezas e volatilidade cam-
bial”. Fez parte da estratégia a integracdo
entre as equipes de vendas e engenharia,
garantindo respostas rapidas as mudancas
do mercado para reforcar a credibilidade en-
tre os clientes.

Rosane explica que os resultados positi-
vos em 2024 deram resiliéncia financeira e
organizacional para atravessar periodos de
incerteza: “Fortalecemos a estrutura de su-
porte local e adotamos estratégias de diver-
sificacdo, que reduzem riscos de concentra-
¢do em setores especificos e nos permitem

Rentabilidade
sobre vendas (%)

Crescimento Receita
Liquida em US$
(%)

Rentabilidade
sobre o patrimonio

(%)

ADVANTECH

55.390

25,87

1,53 712

17,47




Tecnhologia que
conecta pessodas
e transforma cidades

Solucodes digitais para municipios
mais eficientes, inteligentes e humanos. | “_
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continuar investindo e crescendo”.

A Advantech priorizou investimentos
em capacitacdo e desenvolvimento de pes-
soas, ampliou o suporte da pré e pds-venda,
expandiu o portfélio de edge computing,
gateways industriais e solucdes de IA em-
barcada. “Reforcamos parcerias com univer-
sidades e escolas técnicas, fomentando a
formacdo de novos talentos e o desenvolvi-
mento de solucdes locais”, afirma.

Nos mercados de redes 5G e loT, diz, a
Advantech apoia projetos de monitoramen-
to remoto, automacdo de frotas e gestdo
de energia, com hardware e plataformas
que integram dados em tempo real: “Essas
tecnologias também impulsionaram nos-
so crescimento em edge IA permitindo aos
clientes processar dados localmente e redu-
zir custos com conectividade e nuvem”.

A IA é integrada aos produtos e solucdes
em dispositivos com capacidade de inferéncia
na borda, usados em aplicacdes como inspe-
cdo de qualidade por visdao computacional,
manutencdo preditiva e andlise de video in-
teligente. “Nossos clientes se beneficiam de
plataformas abertas que facilitam o desenvol-

Endividamento sobre
ativo (%)

Liquidez corrente

Lucro Liquido Total
(RS mil)

Rosane Roverelli, general manager:
Otimizacdo de estoques e renegociacéio com
fornecedores globais

vimento de algoritmos préprios com suporte
local da Advantech”, garante.

Globalmente, a Advantech segue avalian-
do oportunidades de fusdes e aquisicoes es-
tratégicas que ampliem o portfélio e fortale-
cam a presenca em nichos especificos.

Lucro liquido por Giro dos Ativos
funcionario

(USS mil)




software

MV, ALTERDATA, FOTON, DATAINFO € PROGNUM FORAM 0S DESTAQUES DO
ANO ENTRE AS EMPRESAS FORNECEDORAS DE SOFTWARE NAS SEIS FAIXAS
DE RECEITA CONSIDERADAS (VEJA EM CRITERIOS, NA PAGINA 26), DE ACORDO
COM 0S DADOS ECONOMICO-FINANCEIROS ANALISADOS PELO ANUARIO
INFORMATICA HOJE 2025. A TOTVS FOI TAMBEM ESCOLHIDA EMPRESA DO
ANO DE TODO O SETOR (VEJA A REPORTAGEM DA PAGINA 40).

coftware software
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A MV cresce coma
digitalizacao da saude

vanco da digitalizacdo da saulde alavan-
cou os resultados da MV, especializada
nesse mercado. A empresa obteve renta-
bilidade de 13,4% sobre as vendas, resul-
tado atribuido pelo CEO, Paulo Magnus, a
busca de eficiéncia e sustentabilidade; "A
transformacdo digital é central para otimi-
zar custos e gerar valor em toda a cadeia
da saude”.

A MV alcanca hoje 5.620 unidades de
saude espalhadas pelo Brasil e mais 13 pai-
ses. “A partir de 2024, ampliamos 0 nosso
portfélio de solucbes e de clientes, com a
chegada em novos paises como a Costa Rica
e os Estados Unidos”, diz ele.

No ano passado, a MV ampliou a base
de clientes em 10% e em 2025 passou a
atender também clientes finais como mé-
dicos, cirurgides e dentistas, que ndo eram
alvo da empresa, que so vendia para insti-
tuicdes de saude.

Empresa

Receita Liquida
Total (R$ mil)

Crescimento Receita
Liquida em RS (%)

“Aplicamos anualmente cerca de RS 80
milhdes em pesquisa e desenvolvimento,
com impacto na inovacdo de produtos e
Servicos, e somos reconhecidos como par-
ceiro estratégico na busca por um atendi-
mento mais personalizado aos pacientes”,
diz Paulo.

0 desempenho de 2024 permitiu a em-
presa acelerar investimentos em P&D e
Inteligéncia Artificial e continuar inovan-
do em clientes como Unimed Sorocaba,
Hospital Portugués do Recife, Moinhos
de Vento, no Rio Grande do Sul. “Em 2024
reforcamos o compromisso com a integra-
cdo de tecnologias, seguranca de dados
e transcricdo automatica e IA na salde.
Avancamos na adocdo da IA ndo como um
agente isolado, mas integrada as nossas
solucdes”, afirma. Um exemplo é o Pron-
tuario Eletronico do Paciente que traz o
apoio da voz e faz transcricdo automatica,

Rentabilidade sobre
vendas (%)

Crescimento Receita
Liquida em USS$ (%)

Liquidez corrente

MV 560.770 0,00

0,00 13,45

0,60




para que o médico ganhe tempo e produti-
vidade no atendimento.

Entre os novos servicos, Paulo destaca a
aquisicdo da Spincare, uma empresa focada
no mercado de home care; e 0 med.ai, uma
plataforma que reduz burocracias, ao trans-
crever automaticamente consultas médicas,
organizando informacOes captadas por voz
e sugerindo diagndsticos para apoiar os mé-
dicos: “Essa solucdo foi a primeira IA a ter
o0 registro na Anvisa (Agéncia Nacional de
Vigilancia Sanitaria)".

Entre as conquistas nessa area, ele des-
taca o desenvolvimento de uma IA propria,
a MaVi, e investimentos na Sofya, startup
brasileira de IA aplicada a saude: “Outro
dos nossos diferenciai foi a incorporacdo
da Oncoaudit e da Dr. Tis ao nosso ecos-
sistema, fortalecendo a drea oncolégica e
a medicina diagnostica”.

Por meio de uma joint venture com a Bi-
dweb, a MV criou a Bidhealth, nova empresa
dedicada a ciberseguranca.

A meta da empresa, segundo Paulo, é
chegar a RS 1 bilhdo em faturamento até
2027, levando em conta as fusdes e aqui-

Endividamento sobre
ativo (%)

Lucro liquido por
funcionario (USS mil)

Lucro Liquido Total
(RS mil)

Paulo Magnus, CEO:

“Reforcamos o compromisso com a integracdo
de tecnologias, sequranca de dados e
transcricdo automdtica e IA na saude”

sicoe: "Analisamos opcdes variadas que
possam atender a novas necessidades dos
nossos clientes e complementar 0 nosso
ecossistema”.

Rentabilidade sobre o Giro dos Ativos

patrimonio (%)
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Empresa

A capilaridade fortalece
a atuacao da Alterdata

specializada em suites ERP, a Alterdata tem
50% dos clientes na drea contabil e ampliou
sua atuacdo nos segmentos de industria e
varejo. Essa diversificacdo e a capilaridade
das 110 unidades de venda presentes em
todo o pais se refletiram na rentabilidade de
12,9% sobre as vendas e no crescimento da
receita liquida de 8,5% em 2024, segundo o
levantamento do Anuario Informatica Hoje.

De acordo com o CEO, Ladmir Carvalho,
2024 e 2025 foram mesmo anos excepcio-
nais para a Alterdata em vendas de produtos
e servicos, principalmente com IA e ambiente
de nuvem. Ele destaca também o desempe-
nho dos servicos agregados, como vendas e
treinamento, sempre voltados para o merca-
do-alvo: as pequenas e médias empresas.

A suite ERP é composta por varios pro-
dutos integrados, desenvolvidos para cada
mercado. “Abrimos cerca de 5 mil novos
leads por més com a conversdao de 900

Receita Liquida
Total (RS mil)

Crescimento Receita
Liquida em RS (%)

clientes nesse periodo”, comemora Ladmir.

A partirde 2023, diz, a Alterdata acelerou
a digitalizacdo dos processos, transforman-
do sua estrutura comercial, vendas, eventos
e apresentacdo de produtos, com impacto
nos resultados dos anos subsequentes: “Em
36 anos, passamos por quatro reinvencoes,
uma espécie de autodestruicdo criativa nos
aspectos comerciais, que transformou nos-
sa forma de atendimento ao cliente”.

Em paralelo ao atendimento de lojas, su-
permercados e atacadistas, Ladmir destaca
0 crescimento, na carteira de clientes, dos
restaurantes, que hoje representam quase
30% do faturamento.

Para difundir a cultura digital e treinar
funciondrios, a empresa conta com a Uni-
versidade Corporativa Alterdata, que aten-
de 90 mil pessoas por ano. “O treinamen-
to em produtos e métodos de gestdo para
aprender a lidar com a informacdo faz muita

Rentabilidade sobre
vendas (%)

Crescimento Receita
Liquida em USS$ (%)

Liquidez
corrente

ALTERDATA

353.913 8,56

-124 12,94

135




diferenca nos negdcios dos clientes”, expli-
ca Ladmir. Um dos desafios, segundo ele,
é o fato de que muitas vezes um pequeno
comeércio, por exemplo, ndo esta conectado
ou preparado para adotar a tecnologia por
desconhecimento: “Ai entra o trabalho da
Universidade Corporativa como solucdo cul-
tural, incumbida de abrir os olhos dos em-
presarios sobre o que pode de fato transfor-
mar sua empresa”.

Entre os principais projetos da Alterda-
ta estdo os sistemas desenvolvidos com IA
para analises preditivas de apoio a decisoes,
tanto para os clientes quanto internamente,
no modelo de atendimento, vendas e pro-
gramacdo. Um deles é o de interpretacdo do
nivel de felicidade do cliente, analisado por
algoritmo. Conforme o nimero e a qualidade
das interacGes, medida por uma série de pa-
rametros, o sistema apresenta o nivel de sa-
tisfacdo, permitindo aos vendedores agirem
antes que o cliente decida romper o contrato.

Entre os novos projetos esta o desen-
volvimento de modelos de |A para intera-
cOes conversacionais em lojas, por meio de
aplicativo.

Endividamento sobre
ativo (%)

Lucro liquido por
funcionario (USS mil)

Lucro Liquido Total
(RS mil)

Ladmir Carvalho, CEO:

“0 treinamento em produtos e métodos de
gestdo, para aprender a lidar com a informacdo,
faz muita diferenca nos negdcios dos clientes”.

Desde 89 quando foi fundada, a Alterda-
ta, com sede em Teresopolis (R]), adquiriu
cinco e analisa novas opcdes para completar
o portfélio. Um dos mercados de interesse,
segundo Ladmir, é o de educacdo.

Rentabilidade sobre o Giro dos Ativos

patrimonio (%)
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Empresa

O setor financeiro turbina
0 crescimento da Foton

oton - especializada no desenvolvimento
de solucdes digitais para bancos e institui-
cOes financeiras - viveu um ciclo de cres-
cimento expressivo em 2024. Segundo o
levantamento do Anuario Informatica Hoje,
obteve um aumento de 38,5% da receita
liquida, o que a colocou entre as dez em-
presas que mais cresceram pelo segundo
ano consecutivo. “Os resultados foram im-
pulsionados principalmente pela confianca
dos nossos clientes de longa data que am-
pliaram seus contratos e trouxeram novos
projetos de grande porte”, afirma Mario Ma-
lagutti, diretor de negdcios da Fdton.

Em 2025, de acordo com ele, a empresa
passa por um novo momento de expansado:
“Além de fortalecer relacionamentos ja exis-
tentes, estamos conquistando novos clien-
tes estratégicos, ampliando nossa presenca
no setor financeiro e diversificando a ope-
racdo”. A empresa superou a marca de mil

Receita Liquida
Total (RS mil)

Crescimento Receita
Liquida em RS (%)

colaboradores e manteve o ritmo de cresci-
mento das vendas.

A Inteligéncia Artificial é pilar estratégi-
co na atuacdo da Féton, aplicada na trans-
formacdo de produtos e processos inter-
nos. “Utilizamos a |A para otimizar o ciclo
de desenvolvimento de software, aceleran-
do testes, desenvolvimento, manutencdo
e suporte; e, para reforcar essa operacdo,
firmamos parcerias estratégicas com pro-
vedores de cloud e plataformas de dados
alimentadas por |A”, diz Mdrio. As aliancas,
segundo o ele, reforcaram a capacidade téc-
nica em solucdes em nuvem, Business In-
telligence e andlise de dados, ampliando o
portfélio e abrindo novas linhas de receita.
A medida em que os bancos e instituicdes
clientes avancam na adocdo da IA em suas
operacdes internas, a meta da Foton, ele
reforca, é fazer parte dessa jornada, ofere-
cendo conhecimento especializado, supor-

Rentabilidade sobre
vendas (%)

Crescimento Receita
Liquida em USS$ (%)

Liquidez
corrente

FOTON

154.139 38,56

11,76 6,50

1,76




te técnico e solucdes praticas que acelerem
essa transicdo. Ele destaca o papel da Fé-
ton como parceiro de confianca e know-
-how, apoiando o setor bancario em aplica-
cOes de IA com seguranca e eficiéncia nos
resultados.

A estratégia em 2026 é ampliar investi-
mentos em inovacdo, talentos e parcerias,
com solucdes seguras e escalaveis.

A Féton atua ha mais de 30 anos como
fornecedora de produtos de automacdo
bancdria e de fabrica de software para o
setor financeiro, oferecendo desde plata-
formas de core bancdrio digital até servicos
customizados de integracdo, modernizacdo
e inovacdo tecnolégica. “Nosso propdsito é
impulsionar a transformacdo digital das ins-
tituicGes financeiras, unindo eficiéncia ope-
racional, seguranca e experiéncia do clien-
te”, garante Mario.

A empresa atende bancos, cooperativas
e bancos digitais em servicos de integra-
cdo de centrais de atendimento, gestdo de
redes de atendimento, gestdo de cartoes,
Internet banking, mobile banking, agéncia
movel, conformidade de transacGes e opera-

Endividamento sobre
ativo (%)

Lucro liquido por
funcionario (USS mil)

Lucro Liquido Total
(RS mil)

Mdrio Malagutti, diretor de negocios:
Contratos ampliados com a base de clientes
e novos projetos de grande porte

cOes e débito direto automatizado. A fabrica
de software desenvolve aplicativos moéveis
sob encomenda e solucbes de apoio a toma-
da de decisdo.

Rentabilidade sobre o Giro dos Ativos

patrimonio (%)
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Empresa

A estratégia da Datainfo vai
além do setor publico

edefinicdo de estratégias e a mudanca para

um novo prédio, o Datainfo Tech, em Blu-
menau (SC), marcaram um novo capitulo na
histdria da Datainfo, segundo o CEOQ, Marcio
Gongalves. Especializada em outsourcing
em Tl nas frentes de desenvolvimento de
software, sustentacdo de sistemas, data &
analytics, consultoria, ciberseguranca, De-
vOps, infraestrutura e nuvem, a empresa
obteve rentabilidade de 17% sobre as ven-
das, segundo o Anuario Informatica Hoje.

Com uma equipe de 700 pessoas, atende
cerca de 520 empresas em todo o Brasil e
nos ultimos anos aumentou a oferta de so-
lucdes nos préprios clientes.

Além do setor publico, a Datainfo am-
pliou presenca no setor privado a partir da
reformulacdo nos processos e no time de
produtos.

Marcio atribui o bom desempenho a efi-
Ciéncia na gestdo dos contratos, ao equi-

Receita Liquida
Total (R$ mil)

Crescimento Receita
Liquida em RS (%)

librio entre setor publico e privado e a
especializacdo técnica: “Mantivemos a esta-
bilidade financeira com contratos de longo
prazo no setor publico e crescemos no pri-
vado com atuacdo estratégica de canais e
vendas diretas”.

Mesmo diante dos desafios do cenario
econdmico, a empresa priorizou a produtivi-
dade e o investimento em inovacdo.

Em 2024, segundo Marcio, os investi-
mentos foram direcionados para infraes-
trutura e inovacdo, e em 2025 mudaram
para a nova sede, um ambiente tecnologi-
co, pensado para integrar equipes, acelerar
projetos e conectar os clientes ao ecossis-
tema de TI; “Paralelamente, inovamos com
o0 desenvolvimento do Portal Cloud, uma
plataforma que transforma nosso modelo
de comercializacdo de servicos e produtos,
permitindo contratacdo mais agil e escala-
vel das solucdes”.

Rentabilidade sobre
vendas (%)

Crescimento Receita
Liquida em US$ (%)

Liquidez corrente

DATAINFO

73412 -9,65

-2713 17,10

2,78




Ele reforca que a expansdo do 5G e das
redes de loT ampliou a demanda por conec-
tividade, integracdo de dados e moderniza-
cdo de sistemas. Com isso, a Datainfo for-
taleceu servicos de integracdo de sistemas
legados com ambientes em nuvem, montou
squads especializados em automacdo, APIs
e governanca de dados, e solucdes que su-
portam alto volume e velocidade de infor-
macoes. “Mais do que projetos pontuais em
5G ou loT, o foco é criar a base tecnolégica
para que nossos clientes adotem essas tec-
nologias com eficiéncia e sustentabilidade”,
aponta Marcio.

Outro vetor de evolucdo foi a IA, tanto
na oferta de servicos quanto na maneira
como a empresa opera internamente. “Do
lado dos clientes, ampliamos solucdes de
documentacdo de sistemas que aceleram
aplicacoes complexas, reduzem retrabalho e
garantem mais precisdo na transferéncia de
conhecimento”, diz Marcio.

Internamente, segundo ele, a empresa
conta com um comité de IA que vem imple-
mentando a tecnologia em diferentes areas:
“Um dos exemplos mais relevantes esta no

Endividamento sobre
ativo (%)

Lucro liquido por
funcionario (USS mil)

Lucro Liquido Total
(RS mil)

Marcio Goncalves, CEO:
Novo modelo de comercializacéo de
servicos e produtos

desenvolvimento de software, em que o
uso de |IA tem aumentado a produtividade
das equipes, automatizando tarefas repeti-
tivas e elevado a qualidade das entregas”.

Rentabilidade sobre o Giro dos Ativos

patrimonio (%)
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A Prognum aposta em solucoes
para o credito imobiliario

rognum - criadora de um sistema de gestao
de crédito imobiliario utilizado por bancos e
instituicdes financeiras - fechou 2024 com
a expressiva marca de 51,3% de rentabilida-
de sobreas vendas, o que a colocou entre as
dez mais rentdveis do Anuario Informatica
Hoje. “No ano passado, enfrentamos muitos
desafios como mudancas regulatdrias, que
exigiram adaptacdes no sistema e na inte-
gracdo dos clientes, além de impactos fis-
cais que consumiram cerca de 10% da nos-
sa margem”, explica o CEQ, Vinicius Vieira.
Mesmo com esses obstaculos, a Prognum
ganhou clientes e investiu em um novo pro-
duto de concessdo de crédito, terminando
0 ano com crescimento de vendas acima da
média historica.
A base de contratos se manteve estavel.
“A entrega simultanea em varias frentes
exigiu esforco redobrado das equipes, com

Empresa

Receita Liquida
Total (RS mil)

Crescimento Receita
Liquida em RS (%)

unido e capacidade de execucdo”, afirma.

A empresa reforcou a diretoria em dreas-
-chave e a parceria com clientes de longa
data, o que ajudou a atravessar o periodo
de alta demanda.

"0 crédito imobiliario continuou resilien-
te, mesmo com juros elevados, permitindo
projetar um dos melhores resultados da
nossa histéria em 2025", aposta Vinicius.

Um dos trunfos para 2026 é a consolida-
cdo da oferta Esteira Digital, solucdo de fi-
nanciamento 100% on-line que automatiza
todas as etapas do processo de concessdo
de crédito, desde a simulacdo até a contra-
tacdo e liberacdo de recursos. O produto
agiliza a aprovacado, reduzindo o tempo do
processo de meses para poucos dias com
um sistema que inclui simulacdo, envio e
acompanhamento de documentos, e comu-
nicacdo direta com o cliente.

Rentabilidade sobre
vendas (%)

Crescimento Receita
Liquida em USS$ (%)

Liquidez corrente

PROGNUM 27.066 1214

-9,55 51,83

1,70
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“Ha dois anos, investimos na Esteira Di-
gital, que redefiniu a forma de vender cré-
dito imobilidrio e teve a adocdo de grandes
instituicdes financeiras como o BRB e Inter”,
diz Vinicius.

Segundo ele, a Inteligéncia Artificial agi-
lizou sensivelmente as operacdes da Prog-
num: “Nossos times consultam funcionali-
dades dos sistemas com linguagem natural
para acelerar respostas a clientes; na area
de desenvolvimento, reduzimos prazos,
dando rapidez a producdo e validacdo de
codigo, encurtando entregas que levavam
meses para poucas semanas”.

Ele demonstra otimismo com 2026, pre-
vendo um crescimento do mercado imo-
biliario acima dos ultimos dois anos: “Os Vinicius Vieira, CEO:
clientes estdo ampliando o uso de Crédito "A entrega simultdnea em vdrias frentes exigiu
com Garantia de Imdvel (CGl) e temos con- esforco redobrado das equipes”
versas avancadas com bancos que ainda
ndo atendemos”.

Quanto aos planos de expansao, Vinicius

destaca que a empresa segue focada em A Prognum oferece ainda sistema de ge-
crescimento organico, atendendo o merca- renciamento de crédito, home equity, FGTS
do com recursos proprios. e solucdo para o mercado de capitais.

Endividamento sobre Lucro liquido por Lucro Liquido Total Rentabilidade sobre o Giro dos Ativos
ativo (%) funcionario (USS mil) (RS mil) patriménio (%)
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Empresa

VERO

A Vero tira proveito da
integracao com a Americanet

consolidacdo do modelo de negdcios orien-
tado a rentabilidade, em meio ao processo
de integracdo de operacdes, foi o desafio
enfrentado pela Vero e que refor¢cou sua ca-
pacidade de crescer de forma sustentdvel.
A provedora de servicos de digitais encer-
rou 2024 registrando aumento da receita
liquida de 81% comparado ao ano anterior,
segundo o levantamento do Anuario Infor-
matica Hoje.

Mesmo em meio a um processo de inte-
gracdo complexo - a fusdo com a Americanet
-, 0 CEO Fabiano Ferreira considera o cres-
cimento resultado direto das sinergias cap-
turadas na fusdo e da disciplina financeira.
€m abril de 2025, a empresa langou um port-
folio mais completo, que a posicionou como
um hub digital tanto para o publico B2C
quanto para o B2B por meio da Vero Empre-
sas, que hoje ja representa 14% da receita.

A estratégia para os proximos meses,

Receita Liquida
Total (RS mil)

1.660.862 81,10

Crescimento Receita
Liquida em RS (%)

segundo ele, é o crescimento sustentavel,
com foco em eficiéncia operacional e au-
mento do ARPU (receita média por usudrio)
com servicos personalizados: “Seguimos
ampliando nossa base de clientes com foco
em rentabilidade e qualidade”. A Vero soma
1,4 milhdo de usudrios em banda larga, e
o0 servico movel vem ganhando relevancia
no portfélio com mais de 250 mil assinan-
tes. Fabiano destaca ainda a trajetdria as-
cendente do ARPU: desde o inicio de 2024
alcancou RS 113,80 - o maior da histéria
da Vero -, impulsionado pelo novo portfé-
lio lancado em abril, tanto no B2C quanto
no B2B. “Nesse periodo mantivemos um
churn (taxa de rotatividade dos clientes)
saudavel de 1,87%, e um ticket médio de
RS 129,40, indicadores que refletem a boa
aceitacdo dos nossos produtos e a capaci-
dade de gerar mais valor e fidelizacdo jun-
to aos assinantes”.

Rentabilidade sobre
vendas(%)

Crescimento Receita
Liquida em USS$ (%)

46,07 (1,40)

Liquidez
corrente

1,26




“Em agosto, concluimos nossa quinta
emissdo de debéntures incentivadas, cap-
tando RS 300 milhées em condicdes favo-
raveis, alinhadas ao nosso plano de expan-
sdo de infraestrutura, manutencdo de redes
e aceleracdo de ativacBes”, explica Fabiano.

A captacdo, de acordo com ele, faz parte
de uma estratégia de refinanciamento an-
tecipado, que evita concentracdo de venci-
mentos em periodos criticos e reduz riscos
de exposicdo a ciclos de alta de juros: “Além
disso, priorizamos projetos com maior re-
torno sobre o capital investido, otimizamos
prazos e condicdes de contratos com forne-
cedores e preservamos um caixa robusto”.
Essas medidas, diz, permitem seguir inves-
tindo de forma seletiva, preservando mar-
gens e capacidade de crescimento, mesmo
em um ambiente de incerteza e custos fi-
nanceiros mais elevados.

A meta é oferecer solucOes integradas
que unem Internet, telefonia mével e servi-
cos digitais, tanto para o publico residencial
quanto corporativo. Nas ofertas para o B2C,
a Vero combinou conectividade, mobilida-
de e entretenimento, e ampliou o portfélio

Fabiano Ferreira, CEO:
Hub digital tanto para o publico B2C
quanto para o BZ2B

para o publico B2B, indo além da conectivi-
dade com solucdes em nuvem, redundancia,
Wi-Fi com publicidade, e gerenciamento de
dispositivos.

Endividamento sobre Lucro liquido por Lucro Liquido Total Rentabilidade sobre o Giro dos Ativos

ativo (%) funcionario (RS mil)

(US$ mil)

(23.287)

patrimonio (%)
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MONTREAL

A diversificacao garante
solidez ao Grupo Montreal

om foco na prestacdo de servicos de Tl, o
Grupo Montreal teve um crescimento de
18% na receita liquida e rentabilidade so-
bre as vendas de 7,7% em 2024, amplian-
do a venda de projetos na base de clientes
e reforcando sua trajetéria de expansdo
sustentavel. “Mantivemos os contratos de
2024 e 2025 e projetamos um aumento
de 10% para 2026 diz Eduardo Coutinho,
CEO da Montreal.

Ele destaca a implantacdo de uma poli-
tica de caixa minimo, garantindo reservas
financeiras capazes de absorver impactos
oriundos de cenarios de imprevisibilidade,
reforcando a resiliéncia e estabilidade da
empresa; “Até o momento, o tarifaco ndo
gerou impactos relevantes no desempe-
nho do grupo, uma vez que a empresa atua
como prestadora de servico e conta com
uma gama de negdcios diversificada, que
contribui para mitigar eventuais efeitos ad-
versos de mudancas econdmicas setoriais”.

Receita Liquida
Total (RS mil)

547.502 18,04

Crescimento Receita
Liquida em RS (%)

Os investimentos em pesquisa e desen-
volvimento deram origem a novos servicos
como impressdo de seguranca, biometria
facial e o desenvolvimento de softwares
relacionados a Inteligéncia Artificial, com
impacto em novas ofertas, principalmente
as da area de biometria.

A estratégia de expansdo é apoiada pela
criacdo do nucleo de Corporate Venture Ca-
pital (Montreal Ventures), para investir em
solucdes e empresas que tenham sinergia
com seu negocio.

Desde sua fundacdo em 1986, como
Montreal Informatica, a empresa ja aten-
deu mais de 6 mil clientes. Hoje, oferece
solucdes de identificacdo e autenticacdo
segura, infraestrutura e continuidade ope-
racional, gestdo inteligente e automacdo,
inovacdo e desenvolvimento agil.

Entre os projetos conduzidos pela em-
presa esta a modernizacdo da infraestru-
tura de um galpdo do Aeroporto Internacio-

Rentabilidade sobre
vendas(%)

Crescimento Receita
Liquida em US$ (%)

-4,79 7.70

Liquidez
corrente

1,86




nal do Rio de Janeiro (RIOgaledo), uma das
principais portas de entrada do pais. Com a
chegada da operacdo logistica da Shopee,
0 aeroporto precisava de infraestrutura de
conectividade segura para suportar o cres-
cimento das atividades no novo espaco. A
Montreal, por meio da subsidiaria PC Service,
desenvolveu e executou o projeto de conec-
tividade de rede, implantando um sistema
de cabeamento estruturado para pontos de
rede e cameras de seguranca, assegurando
alta disponibilidade e continuidade opera-
cional, além de garantir o posicionamento
estratégico das cameras para a cobertura
e monitoramento continuo do novo espaco.
O sistema reduziu riscos de falhas na rede,
permitindo maior performance e confiabili-
dade da infraestrutura.

Outro projeto conduzido pela Montreal
foi a prestacdo de servicos na criacdo de
uma metodologia estruturada de desen-
volvimento de software para a Secretaria
da Fazenda do Estado do Maranhdo (Sefa-
z-MA). O sistema permitiu a Sefaz uniformi-
dade e rastreabilidade dos sistemas, con-
trole dos projetos e gestdo das demandas,
assegurando transparéncia e eficiéncia na

Endividamento sobre
ativo (%)

Lucro liquido por
funcionario
(US$ mil)

Lucro Liquido Total
(RS mil)

Eduardo Coutinho, CEO:
Novas ofertas, com énfase na drea
de biometria.

alocacdo de recursos. Outros ganhos foram
arapidez nas entregas, maior previsibilidade
financeira e de prazos, e acompanhamento
detalhado do esforco de desenvolvimento,
além da padronizacdo da documentacdo por
meio de processos com metodologia agil.

Rentabilidade sobre o Giro dos Ativos

patrimonio (%)

divulgagao
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ATECH

A escolha das parcerias
faz a Atech decolar

estratégia da Atech, empresa do grupo
Embraer, para enfrentar os desafios eco-
némicos, foi pautada por diversificacdo de
mercados, investimentos em inovacdo e
eficiéncia operacional. Em 2024, obteve
um crescimento de 5,7% na receita liquida
e 27,2% de rentabilidade sobre as vendas,
de acordo com o Anuario Informatica Hoje.
“Reforcamos nossa atuacdo em segmentos
estratégicos e ampliamos o uso de tecnolo-
gias nacionais, 0 que nos permitiu mitigar
riscos e manter a competitividade”, afirma
Fabio Cocchi Eiras, diretor de novos nego-
cios e estratégias.

Atuando como system house, a empre-
sa é especializada no desenvolvimento e
integracdo de sistemas de gerenciamento
de trafego aéreo, comando e controle, siste-
mas embarcados, instrumentacdo e contro-
le, defesa cibernética, vigilancia integrada,
simulacdo e treinamento, além de solucées
para seguranca publica. “Seguimos com foco

Receita Liquida
Total (RS mil)

271.250 578

Crescimento Receita
Liquida em RS (%)

na internacionalizacdo e com o objetivo de
dobrar a empresa até 2030", aposta Cocchi.

Ele destaca o crescimento consistente
nas vendas e na entrega de projetos es-
tratégicos em 2025: “A consolidacdo de
parcerias com clientes nacionais e interna-
cionais, aliada a nossa capacidade de adap-
tacdo tecnoldgica, foi essencial para esse
resultado”.

A empresa desenvolve tecnologias vol-
tadas a seguranca das operacdes militares
e a protecdo de infraestruturas criticas, com
foco em inovacdo e sistemas de apoio a to-
mada de decisdo, e teve uma evolugdo gra-
dual na base de clientes. “Nossas solucoes
para os setores de defesa e gerenciamento
de trafego aéreo contribuiram para atrair
novos parceiros, além de fortalecer os vin-
culos com clientes ja existentes”, afirma.

De acordo com ele, o desempenho obti-
do em 2024 proporcionou a base financeira
e operacional, permitindo maior resiliéncia

Rentabilidade sobre
vendas(%)

Crescimento Receita
Liquida em US$ (%)

-14,68 27,24

Liquidez
corrente

2,34




frente as incertezas de 2025: “Para este
ano, mantemos uma perspectiva otimista,
com foco na expansdo do nosso portfélio e
integracdo de sistemas”.

Entre as estratégias, ele cita investimen-
tos em tecnologia, inovacdo, capacitacdo de
equipes e parcerias estratégicas para entre-
ga de solucdes de alto valor agregado, mes-
mo em um ambiente volatil.

Os investimentos se concentraram em
plataformas digitais, Inteligéncia Artificial e
mobilidade aérea para integracdo da gestdo
aérea de eVTOLs - o carro voador da Em-
braer - e drones voltados a modernizacdo
do gerenciamento do espaco aéreo.

A expansdo da rede 5G e da Internet das
Coisas (loT) alavancou o desenvolvimento
de solucbes mais conectadas. “Nossos sis-
temas de comando e controle estdo sendo
aprimorados com sensores loT e conectivi-
dade 5G, permitindo maior precisdo, velo-
cidade e seguranca nas operacoes criticas”,
afirma Cocchi.

Outro catalisador de inovacado, ele lem-
bra, é alAincorporada em sistemas de apoio
a decisdo, andlise preditiva e automacdo de
processos: “Um exemplo é o uso de algorit-

Fabio Cocchi da Silva Eiras, diretor de novos
negocios e estratégias:

“Nossos sistemas de comando e controle

estdo sendo aprimorados com sensores loT e
conectividade 5G"

mos de machine learning em solucdes de
defesa e simulacdo, que permitem identifi-
car padroes em tempo real e responder de
forma proativa”.

Endividamento sobre Lucro liquido por Lucro Liquido Total Rentabilidade sobre o Giro dos Ativos
ativo (%) funcionario (RS mil)
(US$ mil)

patrimonio (%)




Empresa

PRODEB

A Prodeb unifica os
servicos de governo digital

om servicos voltados para hospedagem e
virtualizacdo de servidores, conectividade
e solucées em nuvem, o bom desempenho
da Companhia de Processamento de Dados
da Bahia - Prodeb se deve especialmente
a gestdo de dados e ao monitoramento de
ambientes criticos e plataformas digitais,
garantindo maior escalabilidade para or-
gdos publicos.

“Esse desempenho é fruto de investi-
mentos em infraestrutura, seguranca ciber-
nética e modernizacdo, ampliando a oferta
de servicos”, afirma José Muniz Reboucas,
diretor executivo da Prodeb.

Cloud computing, virtualizacdo e solu-
cOes de conectividade impulsionaram a ren-
tabilidade. O BA.GOV.BR, plataforma unica
para acesso a servicos publicos digitais do
Estado da Bahia, também teve destaque.
"0 portal unifica diversos servicos em um
unico local (site, aplicativo ou WhatsApp), e
aproxima o cidaddo do governo, ao permitir

Receita Liquida
Total (RS mil)

185.116 23,85

Crescimento Receita
Liquida em RS (%)

a realizacdo de servicos digitais a partir de
qualquer canal, no momento que lhe con-
vém e de acordo com a sua necessidade”,
garante Reboucas. A plataforma conta com
5,6 milhdes de usudrios cadastrados e 41,4
milhdes de atendimentos, com uma média
de 200 mil acessos por dia e cerca de 530
servicos digitais disponiveis.

Entre 2024 e 2025, a Prodeb intensifi-
cou iniciativas de inovacado, incluindo pro-
jetos com Inteligéncia Artificial aplicados
a seguranca da informacdo, automacdo de
processos e analise preditiva para gestdo
de infraestrutura. “Essas solucdes trouxe-
ram eficiéncia operacional, reducdo de ris-
cos e melhoria na tomada de decisdo, im-
pactando diretamente os resultados”, diz
Reboucas.

Os planos da Prodeb para 2026, segundo
ele, incluem a expansdo dos servicos basea-
dos em IA, o fortalecimento de solucdes de
ciberseguranca, a adocdo de computacdo

Rentabilidade sobre
vendas(%)

Crescimento Receita
Liquida em USS$ (%)

10,07

Liquidez
corrente

5,20




em nuvem hibrida e as plataformas de in-
teroperabilidade para o governo digital: “As
tendéncias apontam para servicos orienta-
dos a andlise e governanca de dados, auto-
macdo inteligente e parcerias estratégicas
para inovacao”.

A empresa mantém uma politica continua
de capacitacdo, com programas de atualiza-
cdo, cursos especializados em seguranca da
informacdo e computacdo em nuvem, além
de workshops sobre IA e inovacado.

Para incentivar a inovacdo, a Prodeb
mantém programas de pesquisa e desen-
volvimento, parcerias com fornecedores de
tecnologia e colaboracdo com ecossistemas
de inovacdo. “Avancamos em parcerias com
startups para rever fluxos operacionais,
oxigenar equipes e processos, criar opor-
tunidade de novos negécios e trazer solu-
cOes inovadoras, capazes de simplificar as
atividades, otimizar resultados e acelerar a
transformacado digital”, diz Reboucas.

Na capital e na regido metropolitana de
Salvador, a Prodeb tem uma rede éptica de
cerca de mil quildmetros, com duas redes
interligadas: a Infovia Digital da Bahia, que

Endividamento sobre
ativo (%)

Lucro liquido por
funcionario
(US$ mil)

Lucro Liquido Total
(RS mil)

José Muniz Reboucas, diretor executivo:

“0 portal aproxima o cidaddo do governo, ao
permitir a realizacdo de servicos digitais a partir
de qualquer canal’.

conecta 700 érgdos na capital, e a Rede Go-
verno 4, que leva conectividade a mais de
2,6 mil pontos no interior, estrutura supor-
tada por um data center em Salvador.

Rentabilidade sobre o Giro dos Ativos

patrimonio (%)




estaque do Anudrio Informatica Hoje pelo
quarto ano consecutivo, a Cijun - Compa-
nhia de Informatica de Jundiai vive um pe-
riodo de virada estratégica. Entre 2024 e
2025, iniciou uma transformacdo estrutural
e tecnoldgica, deixando de ser uma area
de suporte de Tl para se tornar o motor da
transformacado digital de Jundiai, no interior
de Sdo Paulo. “Implantamos o novo plane-
jamento estratégico 2025-2028 e demos
inicio ao ecossistema Jundi.Al, um superapli-
cativo com Inteligéncia Artificial voltado ao
cidaddo”, destaca Michel Macahiba Domin-
gues, presidente da Cijun.

2024 marcou o reposicionamento da em-
presa com revisdo de processos e a criagdo
de produtos préprios, como plataformas de
cidade inteligente e solucdes de interopera-
bilidade na saude. “Para 2025, a perspecti-
va é de crescimento sustentavel, com foco
em inovacdo, eficiéncia e geracdo de receita
prépria”, afirma Michel.

A Cijun da um salto com a
criacao do ecossistema Jundi.Al

A Cijun figura entre as dez empresas que
mais cresceram do Anudrio Informatica Hoje
com um aumento de 65,5% na receita liqui-
da e rentabilidade de 13,7%. “O crescimento
vem da mudanca de mentalidade: passamos
de prestadores de servico para geradores
de valor publico; e o novo portfélio digital,
o uso de IA e parcerias estratégicas com Bi-
gTechs e GovTechs impulsionaram resulta-
dos, mesmo com restricdes orcamentarias”,
diz Michel.

A Cijun comecou a expandir suas frontei-
ras e, além de atender Jundiai, segundo Mi-
chel, alcanca outros municipios e consércios
publicos interessados nas solucdes: “Nosso
objetivo é exportar tecnologia feita em Jun-
diai para todo o pais”.

A empresa apostou na inovacdo, digi-
talizacdo de processos e uso intensivo de
dados para decisdes estratégicas, a fim de
reduzir custos operacionais, com revisao de
contratos, e viabilizar uma migracdo parcial

Empresa Receita Liquida Crescimento Receita | Crescimento Receita = Rentabilidade sobre
Total (RS mil) Liquidaem RS (%) | Liquida em USS (%) vendas(%)

Liquidez
corrente

CIJUN 60.098 65,52

33,51 13,75

2,17




para a nuvem, liberando recursos para in-
vestimento em novas tecnologias.

“Com planejamento, governanca e fle-
xibilidade, implementamos metodologias
como OKRs e Balanced Scorecard, que per-
mitem ajustar o rumo rapidamente sem
perder o foco estratégico, operando com
mentalidade de startup publica: agil, orien-
tada a resultados e conectada ao cidaddo”,
explica Michel.

Os investimentos do periodo, ele lem-
bra, incluiram a modernizacdo do data
center, no inicio de migracdo para nuvem
hibrida, fortalecimento da ciberseguranca
e a criacdo da Forca-Tarefa de Inovacdo e
Transformacdo Digital: “Lancamos também
0 novo app Jundi.Al, o inicio do hub de in-
teroperabilidade municipal e solucdes de
analise de dados com IA",

Para Michel, a conectividade avancada é
o0 alicerce da cidade inteligente e 0 5G e
a Internet das Coisas potencializam o uso
da rede metropolitana de fibra, que permi-
te aplicacdes em seguranca, mobilidade e
saude digital.

A IA é o nucleo da estratégia — desde
o Jundi.Al, que oferece atendimento inte-

Endividamento sobre
ativo (%)

Lucro liquido por
funcionario
(US$ mil)

Lucro Liquido Total
(RS mil)

Michel Macahiba Domingues, presidente:
“Nosso objetivo é exportar tecnologia feita em
Jundiai para todo o pais”.

ligente ao cidadado, até analises preditivas
em politicas publicas. “Estamos nos tor-
nando referéncia nacional em IA aplica-
da ao setor publico, posicionando Jundiai
como uma cidade exemplo em inovacdo
2026", orgulha-se Michel.

Rentabilidade sobre o Giro dos Ativos

patrimonio (%)




Empresa

OCTEA

O cross-selling leva a
Octea a novos publicos

isdo estratégica, integracdo e consolidacdo
de processos, equipes e culturas organiza-
cionais garantiram a Octea - especializada
em eficiéncia operacional e gestdo de cus-
tos para empresas - o prémio de Destaque
do Ano, com o aumento da rentabilidade,
que alcancou 32,3% em 2024, ficando en-
tre as dez mais rentaveis do Anuario Infor-
matica Hoje.

Gabriel Formaggio, diretor de vendas e
marketing, explica o resultado pelo plane-
jamento cuidadoso dos custos de médio e
longo prazos.

Criada a partir da fusdo da Via\W com
a 4MaplT, nos ultimos dois anos a Octea
consolidou processos e integrou equipes e
culturas organizacionais, para garantir efi-
ciéncia e aproveitar complementariedades
entre os segmentos que resultaram em no-
vos modelos de negdcios.

Receita Liquida
Total (RS mil)

20.545 -915

Crescimento Receita
Liquida em RS (%)

Um dos movimentos importantes, se-
gundo Gabriel, foi a integracdo de portfdlio
e cross-selling - oferta de solucées com-
binadas para clientes das duas empresas:
“Essa estratégia garantiu o alcance a no-
vos publicos e aumentou o ticket médio”.

Ele destaca que nesse periodo a Octea
reforcou investimentos em inovacdo, in-
cluindo digitalizacdo, automacdo e inteli-
géncia de dados, para otimizar operacdes,
e reforcou campanhas de comunicacdo para
o fortalecimento da marca, além do lanca-
mento de produtos e servicos a partir de
unido das expertises das duas empresas:
“A meta é crescer de forma sustentavel,
buscando conciliar o resultado financeiro
com a responsabilidade social”.

Para manter a rentabilidade e aumentar a
receita, os planos para 2026 incluem expan-
sdo geografica, entrando em novos nichos e

Rentabilidade sobre
vendas(%)

Crescimento Receita
Liquida em USS$ (%)

-26,72 32,36

Liquidez
corrente

1,22
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regi0es antes inexploradas, além de aquisicOes
complementares ou parcerias estratégicas.

Com cerca de 200 colaboradores, a Oc-
tea conta com uma diretoria de Planeja-
mento Estratégico, Produtos e Inovagdo e
15 desenvolvedores. A Inteligéncia Arti-
ficial faz parte do dia da empresa ha dois
anos, integrada em processos e ferramen-
tas de suporte para as liderancas, além de
embarcada no sistema principal.

Gabriel destaca que o tarifaco aplicado
pelos Estados Unidos aos produtos brasilei-
ros afeta diretamente seus clientes e forne-
cedores: “Nosso papel é manter a simetria
de conhecimento técnico, fortalecendo a
parceria e o propdsito da empresa no apoio
a otimizagcdo das operacdes desses clientes, Gabriel Formaggio, diretor de vendas
dando mais agilidade as decis6es”. e marketing:

A vantagem competitiva da Octea, se- “Como trusted advisors, a transparéncia
gundo Gabriel, é agir preventivamente € um dos nossos principais pilares”.

como consultores dos clientes, antecipando

divulgagao

obstaculos: “Como trusted advisors, a trans- “Planejamento de curto, médio e longo pra-
paréncia é um dos nossos principais pilares”. Zos é constante para ajustarmos as rotas

Ele destaca que a Octea adotou a cultu- sempre que necessario e modular o propd-
ra de “ter menos herdis e mais processos”: sito da empresa”.

Endividamento sobre Lucro liquido por Lucro Liquido Total Rentabilidade sobre o Giro dos Ativos
ativo (%) funciondrio (RS mil) patrimonio (%)
(USS mil)




AEC, GRUPO DATORA, DATACOM, PROXXIMA, ICARO TECH E TECHDEC FORAM 0S
DESTAQUESDOANOENTREAS EMPRESAS DESERVICOS DETELECOMUNICACOES
NAS SEIS FAIXAS DE RECEITA CONSIDERADAS (VEJA EM CRITERIOS, NA PAGINA
26), DE ACORDO COM 0S DADOS ECONOMICO-FINANCEIROS ANALISADOS PELO
ANUARIO INFORMATICA HOJE 2024.
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A AeC centra o foco no
aumento da produtividade

ombinando expansdo fisica e consolidacdo
nas frentes de dados, automacdo, Inteli-
géncia Artificial e seguranca cibernética,
a Ae(, especializada em teleatendimento
e gestdo de processos de relacionamento
com o cliente, obteve crescimento da recei-
ta de 16,5%, em 2024. “Foi 0 ano do maior
Capex da empresa, resultado da capacidade
de se adaptar a contextos econémicos dis-
tintos, sem perder competitividade”, afirma
Raphael Duailibi, CEO.

A evolucdo da base de clientes foi qua-
litativa, com o crescimento em numero
absoluto de contratos. “Em 2024, conso-
lidamos parcerias estratégicas com gran-
des empresas nos segmentos de servicos
financeiros, telecomunicacdes e negdcios
nativos digitais, que passaram a ver a AeC
ndo apenas como uma prestadora de servi-
€0S, mas como uma parceira de transforma-
cao”, explica Raphael.

Empresa

Receita Liquida
Total (RS mil)

AEC 2.204.228 16,55

Crescimento Receita
Liquida em RS (%)

A estratégia, segundo ele, é aprofundar
integracOes tecnoldgicas, expandir atuacdo
em solucdes digitais e analytics e fortalecer
a presenca em setores de alta complexidade.

A empresa investiu na diversificacdo geo-
grafica, com unidades no interior do pais,
onde ha abundancia de talentos e custos es-
truturais mais equilibrados. A automacdo e
os sistemas analiticos reduziram o custo por
interacdo e aumentaram a produtividade. “Fi-
zemos a gestdo ativa de contratos e custos
criticos e apostamos em inovacdo e formacdo
de pessoas’, diz Raphael. 0 bom desempenho
de 2024, segundo ele, deu musculatura e fle-
xibilidade para enfrentar um ambiente mais
volatil, com uma estrutura de capital sdlida,
portfdlio diversificado de clientes e uma base
de talentos preparada para mudancas rapidas.

A Inteligéncia Artificial € o motor da
transformacdo. Entre as iniciativas nessa
area esta o desenvolvimento da platafor-

Rentabilidade sobre
vendas (%)

Crescimento Receita
Liquida em USS$ (%)

-5,99 5,08




ma TelA AeC de Inovacdo, estruturada em
seis campos de atuacdo — da experiéncia do
cliente a multicanalidade e desenvolvimen-
to de talentos -. e que resultou em ganhos
de produtividade, melhoria da experiéncia e
reducdo de custos.

A AeC usa IA para analisar automatica-
mente a qualidade das interacdes (detec-
tando emocoes, intencbes e conformidade),
para criar assistentes digitais que orientam
os operadores em tempo real, automatizar
e melhorar processos de recrutamento, se-
lecdo e integracdo de novos colaboradores.
Esta desenvolvendo também agentes de IA
que vdo atuar como coaches digitais, apoian-
do lideres e equipes em tomadas de decisdo.
“Esses recursos ndo substituem pessoas
— apenas ampliam sua capacidade de agir,
aprender e entregar valor”, explica Raphael.

Além do atendimento, a IA faz parte do
fluxo de trabalho da empresa: do planeja-
mento, previsdao de demanda, monitoramen-
to de performance, seguranca cibernética a
comunicacdo interna. “€ um uso transversal
e estratégico que muda a forma como ope-
ramos e geramos resultados”, afirma.

Endividamento sobre
ativo (%)

Lucro liquido por
funcionario
(US$ mil)

Lucro Liquido Total
(RS mil)

112.011

Raphael Duailibi, CEO:

A estratégia é aprofundar integracoes
tecnoldgicas e fortalecer a presenca em setores
de alta complexidade

“Acreditamos que a préxima fronteira
competitiva ndo sera apenas tecnoldgica,
mas humano-digital — empresas capazes de
integrar dados, empatia e propdsito vao li-
derar a proxima década”, prevé Raphael.

Rentabilidade sobre o Giro dos Ativos

patrimonio (%)
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Empresa

GRUPO DATORA

O Grupo Datora aposta
na operacao global

dos pioneiros na oferta de servicos de
VoIP (voz por IP) e MVNO (Mobile Virtual
Network Operator) e com mais de trés déca-
das de histdria, o Grupo Datora, nascido no
Brasil, alcancou operacgdo global, expandindo
operacoes para os Estados Unidos, Argenti-
na, Colémbia, Franca e Israel. “Nosso foco é
conectar pessoas, empresas e mercados por
meio de solucdes completas em voz, dados
e interconexdo internacional”, afirma o CEQ,
Thomas Fuchs. Hoje a empresa atua tanto
no varejo quanto no atacado, oferecendo
telefonia fixa, volP, SMS corporativo, dados,
co-location e transito internacional.

“2024 foi um ano de consolidacdo e
crescimento para o grupo, com resultados
consistentes e ganhos de eficiéncia que
reforcam nossa posicdo no setor”, garante
Thomas.

0 aumento na demanda por servicos de
voz, SMS e interconexdo contribuiu para
expandir a carteira de clientes, tanto no

Receita Liquida
Total (RS mil)

719.447 0,00

Brasil quanto no exterior. “Para 2025, a
projecdo é de crescimento continuo, im-
pulsionado pela ampliacdo de parcerias re-
gionais e pelo fortalecimento da estrutura
de atendimento a provedores de médio e
grande portes”, diz Thomas.

De acordo com ele, o bom desempenho
da Datora é resultado de uma gestdo pru-
dente, diversificacdo de receitas e discipli-
na financeira. A empresa manteve foco na
eficiéncia operacional, no controle de cus-
tos e na expansdo de contratos internacio-
nais, o que permitiu reduzir a exposicdo as
oscilacGes cambiais e ao impacto das tari-
fas locais.

“Priorizamos investimentos em infraes-
trutura e modernizacdo tecnoldgica, asse-
gurando estabilidade e alta disponibilidade
de rede, fatores essenciais para sustentar o
crescimento, mesmo em cenarios econdmicos
desafiadores, combinando governanca sélida
e planejamento de longo prazo”, afirma.

Crescimento Receita Crescimento Receita Rentabilidade sobre
Liquida em RS (%)

Liquida em USS$ (%) vendas (%)

0,00 5,07




Os resultados obtidos nos udltimos anos
fortaleceram a resiliéncia financeira e ope-
racional da Datora. Thomas garante que a
empresa entra em 2025 com estrutura en-
xuta, contratos de longo prazo e portfélio
diversificado, com maior previsibilidade de
receita e seguranca diante das flutuacdes
do mercado: “A experiéncia internacional
e a robustez da infraestrutura permitem a
Datora se adaptar rapidamente as mudan-
cas regulatdrias ou econémicas, mantendo
sua competitividade em um setor cada vez
mais dinamico”.

Os principais investimentos da empre-
sa se concentram na expansdo da infraes-
trutura de rede, melhoria de data centers
e atualizacdo tecnoldégica das platafor-
mas de voz e SMS, acompanhado da mo-
dernizacdo dos sistemas de gestdo de
trafego internacional e co-location, am-
pliando ofertas de voz IP e interconexdo.
O foco em 2026 é o crescimento organico e
sustentdvel, fortalecendo a operacdo de ata-
cado em telecomunicacdes e ampliacdo da
presenca no mercado B2B com solugdes inte-
gradas para empresas e provedores regionais.

Endividamento sobre
ativo (%)

Lucro liquido por
funcionario
(US$ mil)

Lucro Liquido Total
(RS mil)

Thomas Fuchs, CEO:

Ampliacdo de parcerias regionais e
fortalecimento da estrutura de atendimento a
provedores de médio e grande portes

Em paralelo, a empresa consolidou sua
entrada no segmento B2C (Business to Con-
sumer) apos a incorporacdo de clientes de
telefonia fixa da Oi atendidos por tecnolo-
gia WLL (Wireless Local Loop).

Rentabilidade sobre o Giro dos Ativos

patrimonio (%)
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Datacom: sucesso com 0 aumento

da velocidade da banda larga.

om forte presenca em projetos de infraestru-
tura nas operadoras de telecomunicacdes, a
Datacom obteve 9,4% de rentabilidade so-
bre as vendas, segundo o levantamento do
Anudrio Informatica Hoje.

A empresa desenvolve, produz e co-
mercializa equipamentos para redes de te-
lecomunicacGes e data centers, incluindo
switches, roteadores, servidores, sistemas
DWDM e GPON em sua maioria com tecno-
logia prépria. O presidente, Antdnio Carlos
Porto, se mostra confiante na repeticdo do
bom desempenho da empresa, que a levou
a conquistar o prémio de Destaque do Ano:
“A partir do desempenho das vendas e da
demanda das operadoras, a expectativa
para este ano de 2025 é de um crescimento
e um resultado expressivos”.

Ele explica que a base de clientes da
Datacom tem crescido em torno de 10% ao
ano, acompanhando a curva do mercado de

telecomunicacdes, impulsionada pelo au-
mento na capilaridade das redes e velocida-
de da banda larga, impulsionando a deman-
da por equipamentos de maior capacidade:
“Os servicos em nuvem e de streaming, que
exigem maior velocidade da banda larga,
sdo responsaveis pelo aumento da deman-
da por equipamentos de infraestrutura de
grande capacidade”.

A Datacom atende esse mercado com o
lancamento de uma nova linha de switches
e servidores, responsaveis diretos pelo au-
mento da rentabilidade.

“0 ambiente de negdcios, que ja era bas-
tante competitivo, apresenta hoje novos
elementos de instabilidade, principalmen-
te relacionados as disputas comerciais e
geopoliticas entre Estados Unidos e China”,
afirma Porto.

O bloqueio americano a produtos chi-
neses tem levado a uma maior competicdo

Rentabilidade sobre
vendas (%)

Crescimento Receita
Liquida em USS$ (%)

Crescimento Receita

Empresa
Liquida em RS (%)

Receita Liquida
Total (RS mil)

Liquidez
corrente

DATACOM 259.961 -4,60 -23,05 941 4,22




nos outros paises, em especial no Brasil.
Além disso, lembra, a disputa pelo merca-
do de semicondutores tem o potencial de
afetar novos negdcios, principalmente rela-
cionados a Inteligéncia Artificial: “Para lidar
com as incertezas sobre aspectos que ndo
podemos controlar, tentamos melhorar o
que podemos, enfatizando a estratégia da
oferta de bons produtos, bons servicos e
precos competitivos”.

Os principais investimentos no periodo
foram dirigidos a pesquisa e desenvolvi-
mento de novos produtos com o desembol-
so de RS 40 milhGes em 2024, mesmo valor
em 2025.

“A expansdo da rede 5G teve impacto
nos resultados: embora a empresa ndo con-
te com a producdo de estacOes radiobase,
temos inumeros produtos e solucdes para o
backhaul das redes”, garante Porto.

A IA ja desempenha um papel central na
estratégia de inovacdo da Datacom, tanto
em relagcdo aos processos quanto em produ-
tos. “A tecnologia acelera o desenvolvimen-
to de sistemas e otimiza inuUmeros proces-

Endividamento sobre
ativo (%)

Lucro liquido por
funcionario
(US$ mil)

Lucro Liquido Total
(RS mil)

Antonio Carlos Porto, presidente:

Os servicos em nuvem e de streaming
exigem cada vez mais equipamentos de
grande capacidade

sos, além de criar um ambiente de negdcios
mais favoravel aos nossos produtos, devido
a0 aumento da demanda por largura de ban-
da nas comunicacoes e da procura por servi-
dores de alta capacidade”, diz Porto.

Rentabilidade sobre o Giro dos Ativos

patrimonio (%)
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peradora de telecomunicacdes Proxxima,

Empresa

Receita Liquida
Total (RS mil)

focada em banda larga fixa de alta perfor-
mance, conectando residéncias e empresas
em mais de 200 cidades do Nordeste, teve
um crescimento de 43,9% na receita liquida
em 2024, ficando entre as dez empresas que
mais cresceram do Anuario Informatica Hoje.
O diretor presidente Leonardo Gomes atribui
os bons resultados as aquisicdes estratégi-
cas, que geraram sinergias rapidas, expansdo
organica e investimentos continuos em qua-
lidade de rede e experiéncia do cliente.

Criada em 2021, com a consolidacdo en-
tre diversos ISPs - Cpnet, Dataconnection,
Enteriw, Netjat, Netmark, Netonline, Onda-
net e ToolsNET -, com atuacdo no Ceara, Pa-
raiba, Rio Grande do Norte e Pernambuco, a
Proxxima fez mais uma aquisicdo em 2024:
a MGnet, do Rio Grande do Norte, passou a
fazer parte da empresa adicionando em tor-
no de 28 mil novos clientes no estado.

Crescimento Receita
Liquida em RS (%)

Além da conectividade, a Proxxima atua
como uma plataforma de solucdes digitais,
oferecendo servicos de Wi-Fi, seguranca
eletronica, redundancia de acesso e inte-
gracdo de servicos corporativos. “O propo-
sito é levar conectividade para regides que
historicamente careciam de infraestrutura
de qualidade”, explica Leonardo.

A base de clientes, segundo ele, cresceu
tanto pela expansdo geografica quanto pela
melhoria de retencdo e aumento de veloci-
dade média contratada: “As aquisicOes inte-
gradas em 2024 adicionaram escala, e os
programas de CX (Customer Experience) e CS
(Customer Success) reduziram a rotatividade
entre clientes e elevaram o engajamento”.

Em 2025, o crescimento segue apoiado
em ofertas de maior valor agregado e na
densificacdo das redes ja implantadas. Até
agosto de 2024, a Proxxima somava 210 mil
assinantes de banda larga, figurando como

Crescimento Receita
Liquida em USS$ (%)

Com aquisicoes, a Proxxima
acelera o crescimento.

Rentabilidade sobre
vendas (%)

Liquidez
corrente

PROXXIMA

171.773

43,95

16,11

6,98

0,63




17° entre os maiores provedores do pais.

A estratégia, segundo Leonardo, foi equi-
librar a consolidacdo por meio de fusdes e
aquisicoes com gestdo rigorosa de custos e
produtividade, além de politicas de hedge e
contratos de longo prazo.

O desempenho de 2024 fortaleceu a
estrutura de capital e a resiliéncia opera-
cional da Proxxima, e a empresa entrou em
2025 com processos mais automatizados
e indicadores de satisfacdo apurados. Os
principais investimentos concentraram-se
em infraestrutura dptica, modernizacdo de
ativos, eficiéncia energética e ampliacdo da
rede com tecnologia XGS-PON que permite
velocidades multigigabit. “Ampliamos pre-
senga nas pequenas e médias empresas em
conectividade gerenciada com redundancia
fixa-modvel, e a expansdo do 5G e das re-
des com Internet das Coisas complementa
nosso modelo, pois aumenta a demanda por
backhaul de alta capacidade e conectivida-
de redundante”, diz Leonardo.

A Proxxima é parceira em projetos que
integram sensores loT e cameras inteli-

Endividamento sobre
ativo (%)

Lucro liquido por
funcionario
(US$ mil)

Lucro Liquido Total
(RS mil)

Leonardo Gomes, diretor presidente:
Processos mais automatizados e
indicadores de satisfacdo apurados

gentes em redes urbanas e rurais, atuando
como backbone e provedora de solucoes
completas.

A estratégia é continuar com foco no
Nordeste, ampliando a densificacdo das re-
des existentes.

Rentabilidade sobre o Giro dos Ativos

patrimonio (%)
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Empresa

ICARO TECH

Icaro Tech: bons resultados com

0 aumento da base de clientes.

ferta de consultoria, desenvolvimento, in-
tegracdo e servicos gerenciados, com foco
em eficiéncia operacional e Inteligéncia Ar-
tificial aplicada, alavancou o desempenho
da Icaro Tech em 2024. O CEO, Laerte Sa-
bino atribui os bons resultados a ampliacdo
da carteira de clientes e aos projetos estra-
tégicos de longo prazo.

A empresa oferece solucdes de Tl em
Operacdes, CSC e Atendimento a Clientes,
combinando otimizacdo e automacdo de
processos, |A, cloud, gestdo de servicos e
desenvolvimento de produtos digitais.

“As perspectivas de 2025 sdo positivas,
com projetos estratégicos e mais longos,
nos dando estabilidade para manter o cres-
cimento”, afirma Laerte.

A aposta na eficiéncia operacional, se-
gundo ele, deu resultado, em um mercado
especialmente desafiador: “Em 2024, no-
vos clientes representaram cerca de 13%

Receita Liquida
Total (RS mil)

67.075 0,66

Crescimento Receita = Crescimento Receita
Liquida em RS (%)

do total, e em 2025 esse percentual ja al-
canca 25%, refletindo o reconhecimento
do mercado”.

0 desempenho de 2024, segundo o CEOQ,
reforcou a resiliéncia da empresa, entran-
do em 2025 com uma estrutura sélida de
pessoal, relacionamentos de longo prazo e
ofertas maduras em automacado e |A.

Os principais investimentos da Icaro Tech
estdo concentrados em IA aplicada — tanto
para impulsionar os resultados dos clientes,
quanto para aumentar a eficiéncia e quali-
dade dos proprios servicos. “Temos explora-
do solucbes que incorporam IA generativa,
Agentic Al e automacdo de processos, com
ganhos reais em produtividade, agilidade e
qualidade, tanto em atividades de desen-
volvimento e integracdo, quanto em servi-
cos gerenciados”, diz Laerte.

0 foco das operadoras de telecomuni-
cacoes no mercado B2B, assim como a au-

Rentabilidade sobre

Liquida em USS$ (%) vendas (%)

-18,81 570




tomacdo associada a Internet das Coisas,
demanda revisdo de processos e estrutu-
ras, e aumento de eficiéncia operacional. “A
consolidacdo do mercado de ISPs e as redes
neutras demandam maior infraestrutura e
organizacdo, e esses movimentos geram
oportunidades bastante alinhadas com a
nossa missdo”, afirma.

A IA aplicada, de acordo com ele, per-
meia todas as ofertas da Icaro Tech: “Pra-
ticas que unem machine learning, IA Gene-
rativa e Agentic Al, embutidas nas vdrias
soluc@es, auxiliam no ganho de produtivi-
dade, na melhor tomada de decisdo e ex-
periéncia de clientes e colaboradores; e
podemos dizer que em 2025 tivemos um
aumento muito significativo dos resulta-
dos com a aplicacdo de |A”".

As perspectivas para 2026, segundo o
CEO, sdo positivas, pois os resultados de
2024 e 2025 colocaram a Icaro Tech em
uma posicdo ainda mais competitiva: “Se-
guiremos crescendo de forma sustentdvel,

Endividamento sobre
ativo (%)

Lucro liquido por
funcionario
(US$ mil)

Lucro Liquido Total
(RS mil)

Laerte Sabino, CEO:

“Temos explorado solucdes que
incorporam IA generativa, Agentic Al e
automacdo de processos”

com a evolucdo dos servicos e modelos de
engajamento para que os clientes tenham
maior eficiéncia digital e operacional nas di-
versas areas de negocio”.

Rentabilidade sobre o Giro dos Ativos

patrimonio (%)
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Educacao e agronegocio

fortalecem a atuacao da TechDEC

ervicos para os mercados de educacdo e
agronegdcio foram determinantes nos re-
sultados da TechDEC, que atua em consulto-
ria e infraestrutura de TI. A empresa regis-
trou rentabilidade sobre as vendas de 28%,
0 que a colocou entre as dez mais rentaveis
do Anuario Informatica Hoje. De acordo com
o CEOQ, Ruben Ariel Rein, a maximizacdo dos
recursos, a diminuicdo dos custos financei-
ros, a previsdo acurada do fluxo de caixa e
uma receita recorrente estavel contribuiram
para o bom desempenho: “Em 2025, refor-
camos a estrutura em Santa Catarina e co-
mecamos a atuar em Sdo Paulo, e os resul-
tados ja comecaram a aparecer”.

Na oferta de servicos, a empresa inovou
com a venda de ferramentas com recursos
de Inteligéncia Artificial.

“Por trabalharmos no mercado de TI, a
inovacdo esta entranhada em nosso nego-
cio e, nestes 29 anos de atuacdo, muitas
solucdes foram criadas internamente por

Empresa

Receita Liquida
Total (RS mil)

TECHDEC 12.588 -18,56

Crescimento Receita
Liquida em RS (%)

nossos proprios colaboradores”, diz.

Em 2024, a TechDEC estreitou parcerias
com startups e deve firmar novos contratos
até 2026.

O cenario global instavel e as tarifas apli-
cadas ao Brasil pelos Estados Unidos tive-
ram influéncia na operacdo da empresa, que
é parceira de fornecedores norte-america-
nos. “O modelo dos grandes fabricantes de
tecnologia é desenvolver os produtos nos
EUA e fabricar na Asia, e a taxacdo do go-
Verno americano aos paises asiaticos esta
nos afetando no Brasil”, lamenta Ruben. A
empresa é parceira de fornecedores como
Netscope, Extreme, Tenable, Epson, Ricoh,
Veeam, Datamars, Axis, NetApp, Exagrid,
entre outros. Atende com solucdes de segu-
ranca, redes wireless, links de radio, comuni-
cacdo unificada, armazenamento de dados,
outsourcing de impressdo, servidores e su-
porte técnico para os mercados de salde,
educacdo, governo e financas.

Rentabilidade sobre
vendas (%)

Crescimento Receita
Liquida em USS$ (%)

-34,3 28,03
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TRANSFORMANDO DESAFIOS
EM SOLUCOES INTELIGENTES
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« Tecnologia é a forga invisivel por tras das operagées que
13 a-:l'l"f nao podem falhar. Com mais de 30 anos de exceléncia,
o a empresa é referéncia em seguranga inteligente,
conectividade critica e automag¢ao avangada, sustentando
portos, aeroportos, redes de energia, telecomunicagoes e
cidades inteligentes com precisao milimétrica.
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No segmento de educacdo, a TechDEC
foi responsavel pelo sistema do Senac-RS,
do Grupo Fecomercio, com a implantacdo
de uma solucdo de backup de dados que
garante protecdo em caso de um evento de
ransonware. Outro contrato foi com a Uni-
versidade de Caxias do Sul que necessitava
de assisténcia técnica de sua infraestrutura
de informatica, além de atualizar parte de
seu parque, incluindo o modelo de locacdo
de equipamentos.

No setor publico, modernizou a Prefei-
tura de Caxias (RS), em parceria com a Ex-
treme Networks, com a implantacdo de 126
Km de fibra éptica para a conexdo de cerca
de 200 unidades administrativas. Hoje, a
rede é composta por dez pontos interliga-
dos de distribuicdo ao longo do municipio,
formando um anel 6ptico que permite a co-
municacdo das unidades por meio de dois
caminhos, mantendo ativa a distribuicdo de
informacdo entre os pontos, caso haja rom-
pimento em um deles. O projeto conta com
cabos de fibra dptica, anel 6ptico redundan-
te e switches gerencidveis. Uma rede 100%
propria, Unica e integrada permite a interco-
nexdo das unidades administrativas.

Endividamento sobre
ativo (%)

Lucro liquido por
funcionario
(US$ mil)

Lucro Liquido Total
(RS mil)

Ruben Ariel Rein, CEO:

“Muitas solucbes foram criadas
internamente por nossos proprios
colaboradores”

Para atuar no mercado de saude, a Te-
chDEC possui certificacdo Himss (Health-
care Information and Management Systems
Society), consultoria norte-americana que
apoia a transformacdo digital na area.

Rentabilidade sobre o Giro dos Ativos

patrimonio (%)




SIMPRESS (INTEGRADOR DO ANO), ALMAVIVA SOLUTIONS, EXTREME,

TELSINC/SONDA, TELTEX E MARKWAY FORAM OS DESTAQUES DO ANO
ENTRE AS EMPRESAS INTEGRADORAS DE SISTEMAS NAS SEIS FAIXAS
DE RECEITA CONSIDERADAS (VEJA EM CRITERIOS, NA PAGINA 26),

DE ACORDO COM 0S DADOS ECONOMICO-FINANCEIROS ANALISADOS

PELO ANUARIO INFORMATICA HOJE 2025.
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14,35

28,30

-0,22

27,03

5,40

-22,34

-12,69

29,64

30,68

4,94

-39,49

-3,04

-23,85

-7.67

-44,25

-78,84
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1.925.291

573.875

1.203.545

1.127.794

906.295

98.656

165.508

157.603

58.095

52.264

NI

12.507

-1.033

137.303

106.800

47.965

20.752

23.030

80.809
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23.715

7.719

9.367

6.667

2.019

-12.764

6.023

7915
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157.330

752.497

2.302.767

639.709

354.067

38.019

14.931

22.702

1.384

NI

4.901

16.531

69.136

30.862

66.199

1927

9.467

6.810

3.510

2.563
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13.042

25.018
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2106762

770128

269344

362529

374282

158134

111258

150919

101271

61107

NI

53946

34173

25966

29972

57537

30309

49294

51195

29236

22145

21215

12652

6842

24676

12087

6845

-420




964.508

(27.953)
56.548
37.202

167.470
39.393
55.024

125.032
48.320
20.136

N
11.182

(71.222)

(21.839)
32.894

4,669
17.291

(41.729)
23.195
14.873

4118
8.428
7.297
1.269
5.898
3,639
1.782

(1.651)

674.635
(23.319)
4848
24.260
144,455
29.842
42173
84.365
34337
11.358
N

6.941
(47.575)
(22.077)
24.754
(1.634)
10.644
(41.729)
21.920
6.412
3.823
6.000
7.297
1.085
5.898
(425)
2733

(1.651)

35,04

-4,06

0,40

2,15

15,94

30,25

25,48

53,53

59,10

21,73

55,50

4.605,52

-16,08

23,18

-3,41

51,29

-181,19

2713

958,45

16,12

77,73

77,90

16,27

292,12

3,33

45,38

-20,86

943

-0,84

0,21

123

10,39

5,29

7,70

1711

8,50

4,12

3,68

-26,75

-5,99

17,32

-1,24

9,22

-17,40

23,25

9,00

5,70

16,79

21,48

4,02

23,90

-2,01

16,56

-40,77

137

142

1,08

1,80

0,82

1,86

190

1,48

143

0,35

0,45

3,97

132,56
280,67
122,82
177,90

95,78
471,06

76,26
116,51
193,58

225,99

1.301,96
(26.243,27)
71,77
59,34
186,43
373,91
748,55
85,49
1.153,96
70,69
315,20
215,74
189,70
74,54
(253,57)
618,05

81,90

6,04

13,88

19,34

22,80

0,00

42,70

6,80

0,00

23,20

1,72

5,26

79,79

0,00

2,50

37.14

7,78

35,72

0,00

23,41

5,83

39,20

10,49

17,42

0,00

6,43

73,42

0,00

-0,97

-6,76

-2,36

-5,08

-0,10

-3,34

1,10

0,33

-0,95

-0,70

-6,69

-20,86

-0,77

3,00

-6,45

-0,97

-4,23

0,00

-112

0,74

-2,53

-0,82

0,99

0,08

-10,34

-12,34

-4,17

15,07

-1,07

018

0,77

8,14

5,30

14,46

24,72

20,13

6,67

3,96

-17,62

-9,36

14,55

-1,14

10,82

-21,35

14,62

76,43

9,44

18,72

24,67

5,62

167,37

-2,17

6,32

-11,47

1,60

1,28

0,87

0,63

0,78

1,00

1,88

1,44

1,08

0,66

1,56

0,84

0,91

0,63

8,49

1,66

7,00

1,08

0,38

0,28

21,08

(135,93)

11,41

32,43

12,76
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A SIMPRESS

e o integrador do ano

ALEM DE SERVICOS DE OUTSOURCING - INCLUINDO VENDA E
LOCACAOQ -, A SIMPRESS OFERECE GESTAO COMPLETA, COM

0 SUPORTE E O MONITORAMENTO DOS DISPOSITIVOS DE

TI. “TEMOS AINDA UMA FORTE ATUACAOQ EM LOGISTICA E
SUSTENTABILIDADE, COM A NEUTRALIZACAO DO CARBONO
EMITIDO E A REVITALIZACAO DE EQUIPAMENTOS, COM

A VENDA DE PRODUTOS SUSTENTAVEIS SEMINOVOS
DIRETAMENTE AO CONSUMIDOR FINAL POR MEIO DA LOJA
ONLINE”, GARANTE O CEO, VITTORIO DANESI.

A ALTA DEMANDA POR ESSES SERVICOS TEVE IMPACTO

NO CRESCIMENTO DA RECEITA E NA RENTABILIDADE,
RENDENDO A SIMPRESS O TiTULO DE INTEGRADORA DO

ANO DO ANUARIO INFORMATICA HOJE. EM 2024 REGISTROU
UM CRESCIMENTO DE 7,1% NA RECEITA LIQUIDA E OBTEVE
10,3% DE RENTABILIDADE SOBRE AS VENDAS. "ALCANCAMOS
706 MIL DISPOSITIVOS SOB GESTAO — UM AUMENTO

DE 17%, RESULTADO IMPULSIONADO PRINCIPALMENTE
PELO CRESCIMENTO DE 23% NAS FRENTES SIMMOBILE €
SIMPC. ESSE RESULTADO E O REFLEXO DA MIGRACAO DO
MODELO DE COMPRA (CAPEX) PARA SERVICO (OPEX) E DA
ACELERACAO DIGITAL EM SETORES COMO VAREJO, SAUDE,
EDUCACAO E GOVERNOQ", DIZ VITTORIO.

A SIMPRESS MANTEVE O RITMO ACELERADO DE VENDAS EM
2025. 0 NUMERO DE DISPOSITIVOS SOB GESTAQ SALTOU
DE MENOS DE 200 MIL EM 2019 PARA 706 MIL EM 2024,

E 760 MIL EM 2025, UM CRESCIMENTO DE 27% APENAS

NO PRIMEIRO SEMESTRE. “O OUTSOURCING DEIXOU DE

SER VISTO APENAS COMO UMA OPCAQ E PASSOU A SER
ENTENDIDO COMO UMA SOLUCAO INDISPENSAVEL", AFIRMA.

e acordo com ele, em 2025 a empresa
passou a atender 3 mil clientes, incluin-
do 60 das 100 maiores companhias do
pais: "Estamos presentes em 4,2 mil municipios
— cerca de 75% das cidades brasileiras, uma
prova da amplitude da nossa capilaridade”.

A tendéncia de migracdo de Capex para
Opex entre os clientes se mostrou uma vanta-
gem competitiva importante da Simpress, ofe-
recendo economia e previsibilidade financeira
em meio aos custos de importacdo. Além disso,
segundo Vittorio, o foco em sustentabilidade e
economia circular fortaleceu o posicionamento
da empresa diante de um cendrio econdmico
desafiador.

Ele destaca que o crescimento em 2024 pa-
vimentou a estrutura financeira e operacional
da Simpress, dando folego aos investimentos
em logistica para descentralizar operacoes, fro-
ta prépria e aplicacdo de IA na gestdo: “Nosso
histdrico de crescimento e a expansdo da base
instalada nos garantem escala e previsibilida-
de de receita, reduzindo os impactos da vola-
tilidade cambial e do aumento das tarifas de
importacdo”.

Entre os destaques do ano, Vittorio aponta
a implantacdo de projetos de descentralizacdo




Vittorio Danesi, CEO:

“0 outsourcing deixou de ser visto apenas
como uma opcdo e passou a ser entendido
como uma solugdo indispensdvel”

logistica — com a implantacdo de hubs e mini-
-hubs. Sdo quatro novos hubs e 50 mini-hubs
logisticos em cidades como Curitiba (PR), Por-
to Alegre (RS), Fortaleza (CE), Salvador (BA) e
Recife (PE), para descentralizar a operacdo e
acelerar entregas. “Nos ultimos anos, a medida
em que a empresa crescia de forma acelerada,
multiplicando seu faturamento e o nimero de
equipamentos alocados nos clientes, a Sim-
press desenhou um projeto de descentraliza-
cdo da operacdo logistica, que ganha forca com
a inauguracdo desses novos espacos”, explica.

O hub logistico de Recife, por exemplo, foi
inaugurado em agosto de 2025, para agilizar
trocas e manutencdes de dispositivos na re-
gido. Com a estrutura local, a maior parte dos
chamados técnicos passa a ser resolvida com
mais agilidade, reduzindo o tempo de resposta
para clientes locais. Com essa inauguracdo e
0 anuncio da abertura da unidade de logistica
de Salvador, no mesmo més, a Simpress amplia
sua rede de centros de distribuicdo regionais
com hubs distribuidos por cidades de relevan-
Cia estratégica para a operacdo. Recife tem se
destacado como polo de inovagdo: em 2025, o
Porto Digital registrou aumento de 18% no nu-
mero de empresas de tecnologia, fortalecendo

0S NUMEROS VENCEDORES
(2024)

Receita Liquida Total (RS mil)

Patrimdnio Liquido (RS mil)

Ativo Permanente (RS mil)

Lucro Bruto (RS mil)

Lucro Operacional (RS mil)

Lucro Liquido (RS mil)

Crescimento Receita Liquida (RS mil) (%)

Rentabilidade sobre Patriménio (%)

Rentabilidade sobre Vendas (%)

Liquidez Corrente

Endividamento sobre Patrimonio (%)

Endividamento sobre Ativo (%)

Despesas Financeiras sobre Vendas (%)

Retorno sobre Investimento (%)

Giro dos Ativos

1.390.535

906.295

639.709

374.282

167.470

144.455

7,18

15,94

10,39

1,80

95,78

0,00

-0,10

8,14

0,78
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a vocacdo da cidade como epicentro tecnoldgi-
co do Nordeste. Esse avanco, segundo Vittorio,
impulsiona a demanda por solucdes que exi-
gem respostas rapidas e exceléncia no aten-
dimento: “O Nordeste representa um mercado
estratégico para a Simpress, e Recife, com seu
ecossistema de inovacdo, € um ponto central
em nossa estratégia de expansdo”.

Outro movimento para ampliar a capacidade
logistica foi a inauguracdo do Simpress Service
Center Il, em Santana de Parnaiba, na Grande
Sdo Paulo, que permite a personalizacdo de
até 1,7 mil dispositivos novos e sustentaveis
por dia, segundo o CEOQ.

A empresa registrou ainda um aumento de
87,6% na expedicdo de equipamentos susten-
taveis dentro do modelo de outsourcing, sal-
tando de 8,9 mil unidades em 2023 para 16,7
mil em 2024. “Nosso programa de neutraliza-
¢do de carbono até 2030 ja compensou 45,8
toneladas de CO? e reflorestou 71 mil arvores
entre marco de 2023 e setembro de 2025", diz.

Outro marco importante do periodo, de acor-
do com ele, foi a criacdo da Simpress Shop, a
loja on-line para venda de produtos seminovos
no mercado B2C: “A aceleracdo digital e 0 avan-
co tecnolégico nos mercados de varejo, logis-
tica e salde — que dependem fortemente de
conectividade e automacdo — impulsionaram
nossas solucdes, especialmente nas frentes de
automacdo e mobilidade”.

A procura por tablets e smartphones, que
fazem parte do portfélio SimMobile, foi ala-

vancada com a expansdo da rede 5G, que traz
mais velocidade e eficiéncia nas operacoes dos
clientes. € a popularizacdo das redes de Inter-
net das Coisas (loT) teve impacto na demanda
por servicos de outsourcing e gestdo de dispo-
sitivos conectados.

A Inteligéncia Artificial é parte do dia a dia
da Simpress no planejamento de estoques e lo-
gistica, com sistemas que equilibram automa-
ticamente os estoques dos hubs e mini-hubs,
reduzindo custos e aumentando a agilidade. “O
suporte aos clientes de IA e cloud computing
aumenta a demanda pelo modelo de outsour-
cingde Tl e transforma o mercado”, avalia Vitto-
rio. A empresa usa |IA para gestdo de estoques
e planejamento logistico, assegurando que os
hubs e micro hubs estejam sempre preparados
para atender a demanda local. “A IA permite
balancear estoques de forma automatica, sem
intervencdo manual, otimizando a reposicdo e
evitando excessos ou faltas”, explica Vittorio.

Ele vislumbra boas perspectivas para 2026:
“Pretendemos capturar a crescente demanda
por PCs e notebooks as a service — um merca-
do que deve dobrar até 2026, segundo a IDC,
chegando a 637 mil novas unidades anuais; e
vamos consolidar o equilibrio entre as nossas
operacdes de impressdo e as novas frentes de
negocio, expandindo ainda mais a presenca
nacional da Simpress”.

A Simpress é parte do Grupo HP e conta com
mais de 2,4 mil funcionarios e 17 filiais nas
principais cidades do pais.
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Parcerias estrategicas dao

forca a

fortalecimento de parcerias estratégicas
nos setores publico e privado, o investimen-
to em inovacdo e a capacitacdo de equipes
foram responsaveis pelos bons resultados
da Almaviva Solutions, do grupo italiano
Almaviva, que registrou crescimento de
14,3% na receita liquida e rentabilidade
sobre as vendas de 17,1%. “Para 2025, se-
guimos com perspectivas de crescimento de
dois digitos, impulsionado pela expansdo do
portfélio que apoia a transformacdo digital
das organizacles”, afirma Adriano Dias, CEO
da Almaviva Solutions. A empresa é resul-
tado da aquisicdo, em abril de 2024, por RS
350 milhdes, de 51% da Magna Sistemas,
com 29 anos de experiéncia no desenvol-
vimento de software e servicos, e que era
liderada por Adriano.

Nesse primeiro ano de atuacdo com a
nova marca, ele destaca a expansdo da base
de clientes, alavancada pela demanda por

solucdes digitais, automacdo e Inteligéncia
Artificial nos setores publico e privado: “Re-
gistramos um crescimento sélido no nume-
ro de contratos ativos, com destaque para
projetos de modernizacdo de aplicacoes
legadas, migracdo para ambientes cloud e
soluc@es voltadas a industria”.

A empresa priorizou projetos de alto va-
lor agregado e a ampliacdo da presenca em
setores estratégicos.

De acordo com Adriano, parcerias soli-
das e a cultura de colaboracdo permitem a
empresa atender diversos mercados e atuar
em ambientes heterogéneos. A Almaviva
Solutions é especializada no desenho da so-
lucdo composta por softwares de mercado,
desenvolvimento e customizacdes segundo
as necessidades de cada negdcio, suportan-
do processos de missdo critica, inovacdo e
modernizacdo de processos.

Conta com as unidades de negécio

Empresa Receita Liquida Crescimento Receita Cresciment Rentabilidade sobre
Total (RS mil) Liquida em RS (%) Receita Liquida vendas (%)
em USS (%)
ALMAVIVA 492,990 14,35 7,77 1711

SOLUTIONS

Liquidez
corrente

1,90

/
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Smart Solutions, Infraestrutura de Tl, Servi-
cos de Tecnologia, Information Technology
Outsourcing, Transporte e Logistica, Centro
de Exceléncia em Gestdo de Projetos e Agi-
lidade, Internet of Things - loT e Solucdo
de Customer Experience para os mercados
de seguranca publica, mobilidade e trans-
formacdo digital. € parceira estratégica da
Google Data Management para a gestdo e
governanca de dados, analytics, automacdo
e |A, capacitando empresas em tecnologias
de nuvem. Em 2025, recebeu o prémio Goo-
gle Cloud Public Sector Partner of the Year
para a América Latina, pelos contratos de
migragdo para a nuvem no setor publico.

Segundo Adriano, a empresa aposta em
IA e computacdo em nuvem para continuar
crescendo: “Nos Ultimos anos, ampliamos
nossa presenca em setores como transpor-
te e mobilidade, portos, defesa e utilities,
oferecendo solugdes digitais que combinam
automacdo, analise de dados e IA".

A expansdo da rede 5G e das redes loT
impulsionou soluces baseadas em conec-
tividade, analise de dados em tempo real

Adriano Dias, CEO:

Projetos de modernizacdo de aplicacoes
legadas, migracdo para ambientes cloud e
solucdes para a inddstria

e automagdo avangada. “Um dos principais
exemplos esta em nossas solucdes volta-
das para cidades inteligentes, que incluem
monitoramento urbano e gestao de mobili-
dade em tempo real, além de aplicacdes em
seguranca publica digital, infraestrutura cri-
tica e automacdo de processos industriais”,
diz Adriano. A empresa, de acordo com ele,
conta com uma unidade dedicada a loT, que
nasceu da integracdo de diversas areas e
hoje atua em setores como zeladoria urbana
e transporte.

divulgagéo
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: eXpansao baseada
em aquisicoes e spin offs.

Extreme Group vem crescendo de forma
acelerada nos ultimos anos, seguindo a
estratégia de aquisicdo de empresas com-
plementares ao portfolio, e do spin off de
uma das principais unidades de negdcios
da EDS como uma nova organizacdo, a EDX,
concluido em 2023. Além de Destaque do
Ano, a EDS, do grupo Extreme, ficou entre
as dez empresas que mais cresceram do
Anuario Informatica Hoje, com um aumento
de 28,3% na receita liquida.
“Historicamente, nossa unidade de Pro-
fessional Services é a maior e mais repre-
sentativa do grupo, e nos ultimos trés anos
imprimimos um viés de inovacdo nos proje-
tos com melhorias reais para a vida dos cida-
ddos”, diz Gustavo Rabelo, CEO da Extreme.
Outro ponto de destaque, segundo ele, foi
o fortalecimento das unidades de negdcio de
Integracdo e Observabilidade, e de Ciéncia
de Dados e Inteligéncia Artificial, que con-

solidaram a atuacdo da Extreme em areas
chave da transformacdo digital dos clientes.
Um dos exemplos é o App Rede Mulher, de-
senvolvido em parceria com a Policia Civil do
Estado do Rio de Janeiro, que oferece servi-
cos e recursos de emergéncia para mulheres
vitimas de violéncia doméstica.

Outro desenvolvimento foi o Absens,
solucdo da Beyond Co. criada em parceria
com a Prefeitura de Recife, que reduz o ab-
senteismo em consultas e exames na rede
publica de saude — solucdo ja implementada
nos Estados do Rio de Janeiro e Amazonas,
além de outras prefeituras.

“Nosso histérico de atuacdo em ambien-
tes complexos, especialmente no setor pu-
blico, nos deu resiliéncia e adaptabilidade,
permitindo manter eficiéncia operacional e
foco no cliente mesmo em periodos de im-
previsibilidade”, completa Gustavo.

Ao longo de 2024 e 2025 a Extreme

/

Empresa Receita Liquida Crescimento Receita Crescimento Receita Rentabilidade sobre Liquidez
Total (RS mil) Liquidaem RS (%)  Liquida em USS (%) vendas (%) corrente

EDS 404.037 28,30 3,49 8,50 148



priorizou investimentos na qualificacdo
das equipes e no crescimento das bases de
atuacdo. “Hoje temos escritérios novos e
maiores no Rio de Janeiro (R)), Recife (PE),
Brasilia (DF), Sdo Paulo (SP), Belo Horizon-
te (MG), além da nossa subsidiaria norte-a-
mericana, no estado de Delaware”, afirma
Gustavo. A maioria dos ambientes foi mo-
dernizada e adaptada para as novas neces-
sidades do trabalho hibrido e conectado.
“Temos nossa forca de trabalho atuando de
maneira muito préxima, frequentando nos-
sos espacos fisicos, na frequéncia e no for-
mato que cada funcdo exige, de forma que
extraimos o melhor possivel das equipes e
de cada colaborador individual”, avalia.

Ainda no eixo de pessoas, a empresa
reforcou o compromisso com formacdo e in-
clusao por meio de programas como o Skill
Up, desenvolvido em parceria com o Porto
Digital, em Recife (PE), que capacitou mais
de 500 jovens em tecnologias como Servi-
ceNow, Red Hat e Dynatrace.

No inicio de 2024, criou uma unidade de
negdcios dedicada a dados, e, com a expan-

Endividamento sobre
ativo (%)

Lucro liquido por
funciondrio
(US$ mil)

23,20 -

Lucro Liquido Total
(RS mil)

34.337

Extreme
Group

Gustavo Rabelo, CEO:

“Nosso histdrico de atuacdo em ambientes
complexos, especialmente no setor publico, nos
deu resiliéncia e adaptabilidade”.

sdo da IA, ampliou atuacdo na area. “Hoje a
IA permeia todos 0s nossos projetos, seja
para automatizar processos, acelerar entre-
gas, aprimorar a experiéncia digital ou de-
senvolver solucdes”, garante Gustavo.

Rentabilidade sobre o Giro dos Ativos

patrimonio (%)

59,10 2,37




"

: foco bem

sucedido na especializacao.

estratégia de crescimento da SONDA/Telsinc
se apoia no desenvolvimento e integracdo de
solucdes para os mercados de cidades inteli-
gentes e mobilidade, bancos e seguros, sau-
de, varejo, utilities, telecom, setor publico, mi-
neracdo, educacdo, agronegdcio, manufatura
e 6leo e gds. A empresa registrou crescimento
de 29,6% da receita e obteve 17,3% de ren-
tabilidade sobre as vendas, segundo levanta-
mento do Anuario Informatica Hoje.

Ricardo Scheffer, CEO da SONDA, destaca
que todas as regides geograficas em que a
empresa opera registraram crescimento de
dois digitos: Regido Andina, Brasil, América
do Norte e Regido do Cone Sul.

As perspectivas até 2026, segundo ele,
estdo previstas no Plano Estratégico 2025-
2027. "Estamos seguindo diretrizes para
um crescimento sustentdvel e rentavel nos
préximos anos, incluindo aprofundar nossa
especializacdo por verticais, fortalecer a
execucdo de projetos e avancar em servicos

Empresa Receita Liquida
Total (RS mil)

SONDA/TELSINC

142.955 29,64

de alto valor tecnolégico; o crescimento do
pipeline demonstra que o plano esta geran-
do a tracdo esperada”.

Ele atribui o desempenho da SONDA ao
fortalecimento da especializacdo em ver-
ticais da industria. “Isso nos permite gerar
solucdes digitais que atendem as necessi-
dades especificas de cada cliente”. Outra
estratégia importante foi o aprofundamen-
to da atuacdo em geografias como Chile,
Brasil, México e Colémbia.

Em Mobilidade e Transporte, por exem-
plo, a empresa fez um projeto de eletro-
mobilidade de instalacdo e gestdo de ele-
trocarregadores para transporte publico
no México. No Chile, habilitaou um sistema
de pagamento aberto com a EFE Trenes de
Chile (via QR Code e cartdes), e em Bue-
nos Aires, o sistema de pagamento EMV
foi implementado em mais de 7 mil 6nibus.
Em 2025, a empresa Nacidén Servicios con-
tratou a SONDA para instalar mais de 4 mil

Crescimento Receita Crescimento Receita Rentabilidade sobre
Liquida em RS (%)

Liquida em USS$ (%) vendas (%)

4,57 17,32

Liquidez
corrente

1,29

/



validadores em trens, incorporando paga-
mentos abertos. Ricardo destaca ainda a in-
tegracdo de uma hyperscale no data center
chileno. “Em 2025, conquistamos contratos
estratégicos de migracdo para a huvem com
grandes clientes como fintechs, mercado de
energia e seguros no Chile”".

No Brasil, a SONDA foi responsavel pelo
projeto de digitalizacdo do estado de Goias
para implementar uma rede de fibra dptica
de 9,3 mil km, no valor de USS 79 milhGes,
que se soma ao contrato da Infovia Digital
no Mato Grosso do Sul.

Um projeto de outsourcing de impressdo
com uma empresa de petréleo, em um con-
trato de USS 7,55 milhGes, dara suporte a
solucdes em SAP, analytics e agile coach.
Em transformacdo digital industrial, Ricardo
destaca o projeto de USS 3,2 milhdes com
a Softys para digitalizar processos de ma-
nutencdo em plantas de producdo, usando
um aplicativo SaaS, com expectativa de re-
ducado de retrabalho em mais de 50% e me-
Ihoria na eficiéncia operacional em 3%.

A IA é contemplada de forma estratégi-
ca no portfélio de solucdes da SONDA em

Endividamento sobre
ativo (%)

Lucro liquido por
funcionario
(US$ mil)

Lucro Liquido Total
(RS mil)

2,50 - 24.754

Ricardo Scheffer, CEO:
Meta é avancar em servicos de alto
valor tecnoldgico

seguranca, agronegacio e no varejo. Para o
agronegacio, por exemplo, a empresa de-
senvolveu uma solucdo para identificar e
monitorar diferentes grupos de pragas nas
lavouras, oferecendo informacdes precisas
para sua eliminagdo.

Rentabilidade sobre o Giro dos Ativos

patrimonio (%)

23,18 0,84




"

A mira na expansao
das cidades inteligentes

integradora de solucdes Teltex ganhou eficién-
cia operacional a partir de estratégias de gover-
nanca, inovacdo e diversificacdo de mercados.
Além de Destaque do Ano, a empresa figura
entre as dez mais rentaveis do Anuario Infor-
matica Hoje, com 23,2% de rentabilidade sobre
as vendas em 2024. "A perspectiva para 2025
€ de expansdo internacional e aumento da par-
ticipacdo no mercado de cidades inteligentes
e infraestruturas criticas, impulsionados pela
maturacdo de contratos estratégicos e integra-
cdo de novas tecnologias de Inteligéncia Arti-
ficial e Internet das Coisas nas plataformas”,
antecipa o presidente, Valmor Fernandes.

A base de clientes no Brasil, de acordo com
ele, apresentou crescimento em mercados
que exigem tecnologias e servicos de alto
valor agregado: “A Teltex ampliou sua atua-
¢do junto a autoridades portuarias, empre-
sas de energia, operadoras de transporte
e telecomunicacfes, com novos contratos
de integracdo, além de parcerias publi-

Empresa Receita Liquida
Total (RS mil)

TELTEX 94.286 731

co-privadas (PPP) em desenvolvimento”.
A estratégia de crescimento baseou-se em
eficiéncia operacional e engenharia nacio-
nal, reduzindo exposi¢cdo cambial e depen-
déncia de importacdo em um contexto de
tarifas elevadas e volatilidade. “Fazemos
investimentos continuos em P&D, com cen-
tros de inovacdo dedicados a IA e a analise
de video inteligente”, diz Valmor.

Outra estratégia foi diversificar merca-
dos e modelos de contrato, privilegiando
projetos com receita recorrente (as a servi-
ce) e a exportacdo de tecnologia para pai-
Ses parceiros.

Valmor destaca ainda que em 2024 a Tel-
tex conquistou a ISO 9001, e até o final de
2025 ganhara as certificacdes ISO 27000 e
ISO 27001, além de ter sido nomeada pelo
Ministério da Defesa como Empresa Estraté-
gica de Defesa.

Os investimentos se concentraram em
centros de integracdo tecnoldgica no Sul,

Crescimento Receita Crescimento Receita Rentabilidade sobre
Liquida em RS (%)

Liquida em USS$ (%) vendas (%)

-13,44 23,25

Liquidez
corrente

2,16

/



Sudeste e Nordeste em P&D voltado a IA
aplicada a seguranca e a infraestrutura
critica. Novos servicos incluem platafor-
mas integradas de analise de video por IA,
torres inteligentes auténomas (Smart To-
tem), sistemas de comando e controle por-
tuario e solucdes de ciberseguranca para
redes 5G e ambientes loT. “A expansdo do
5G e das redes IoT tem sido um catalisa-
dor de inovacdo, com o desenvolvimento
de totens e postes inteligentes conecta-
dos em baixa laténcia via 5G, integrando
cameras PTZ, painéis LED, sensores am-

bientais e sistemas de alerta publico”, ex- "

plica Valmor. Em parceria com operadoras P

e integradores, esses dispositivos estdo Valmor Fernandes, presidente:

sendo adotados por concessionarias de “Hoje, algoritmos préprios de machine vision
transporte e empresas de energia para am- fazem reconhecimento facial, leitura de

placas, deteccdo de anomalias e padrbes

pliar a seguranca e eficiéncia operacional. , o
comportamentais com alta precisao.

Segundo Valmor, a Teltex foi uma das pio-

neiras a aplicar IA embarcada em video-

monitoramento e em seguranca urbana:

“Hoje, algoritmos préprios de machine vi- formidade com a LGPD (Lei Geral de Prote-
sion fazem reconhecimento facial, leitura cdo de Dados) e sdo incorporados em siste-
de placas, deteccdo de anomalias e padroes mas de manutencdo preditiva, otimizando
comportamentais com alta precisdo e con- custos e reduzindo falhas operacionais”.

Endividamento sobre Lucro liquido por Lucro Liquido Total Rentabilidade sobre o Giro dos Ativos
ativo (%) funcionario (RS mil) patrimonio (%)
(US$ mil)

- - 21.920 2713 0,63




SN

7
Investe na

fidelizacao. € se da bem.

consisténcia nas entregas, o bom relaciona-
mento com parceiros e o foco na qualidade
foram fundamentais para a manutencdo dos
contratos e geracdo de novas oportunidades
de vendas da MarkWay em 2024, mesmo en-
frentando um cendrio econdmico desafiador.
Destaque pelo segundo ano consecutivo, fi-
cou entre as dez mais rentaveis com 23,9%
de rentabilidade sobre as vendas, segundo o
Anuario Informatica Hoje.

Para alcancar esse resultado, o CEO, Jack-
son Schemes, destaca os investimentos em
governanca e inovacdo, com destaque para
a conquista do Selo CertGov em compliance,
e 0 avanco em parcerias estratégicas com
plataformas de integracdo e inteligéncia de
dados como Red Hat, Tecnisys e WSO2.

Com 34 anos de operacdes, a MarkWay
investiu na fidelizacdo e abriu novas opor-
tunidades em projetos com clientes estraté-
gicos. “A expectativa é ampliar a presenca
no mercado por meio da consolidacdo des-

Empresa Receita Liquida
Total (RS mil)
MARKWAY 24.676

Crescimento Receita Crescimento Receita
Liquida em RS (%)

-23,85

sas parcerias e da prospeccdo ativa em se-
tores com alto potencial de transformacdo
digital”, afirma Jackson. Ele aponta que os
investimentos feitos no relacionamento
com clientes, inovacdo tecnolégica e com-
pliance serdao fundamentais para colher re-
sultados mais expressivos e fortalecer sua
posicdo no mercado.

O cendrio econdmico, diz, apresentou
desafios, exigindo atencdo redobrada na
manutencdo da credibilidade na base de
clientes: “O foco em atendimento de qua-
lidade, escuta ativa e presenca consultiva
nos projetos foram diferenciais importantes
para a manutencdo dos contratos e abertura
de novas oportunidades”.

Com base nesse relacionamento de con-
fianca, a empresa segue com perspectivas
positivas de crescimento em 2025, impul-
sionadas pela ampliacdo de parcerias e in-
vestimento na qualificacdo da equipe co-
mercial, governanca e inovacdo. “Destaco

Rentabilidade sobre

Liquida em US$ (%) vendas (%)

-38,58 23,90

Liquidez
corrente

2,30




nesse periodo a estruturacdo do Programa
de Compliance, culminando na conquista
do selo CertGov - certificacdo que atesta
a conformidade de uma empresa com boas
praticas éticas e de compliance, para a par-
ticipacdo em licitacGes e negdcios com o
setor publico -, reforcando nosso compro-
misso com a transparéncia nos processos”,
diz Jackson.

A empresa, segundo ele, também inves-
tiu na capacitacdo da equipe técnica para
atuar com as plataformas de parceiros, vol-
tadas a inteligéncia e integracdo de dados:
“Esse movimento abriu caminho para a ofer-
ta de solucBes mais robustas e integradas
aos nossos clientes, alinhadas as demandas
da transformacdo digital".

A expansdo da rede 5G e o avanco das
tecnologias de Internet das Coisas impul-
sionaram a demanda por solucdes mais ro-
bustas de armazenamento e gerenciamen-
to inteligente de dados. Para atender esse
mercado, a MarkWay intensificou a parceria
com a NetApp, com servicos voltados a in-
fraestrutura de dados com alto desempe-
nho e escalabilidade. “A adocdo

Endividamento sobre
ativo (%)

Lucro liquido por
funcionario
(US$ mil)

Lucro Liquido Total
(RS mil)

- - 5.898

Jackson Schemes, CEO:

“Escuta ativa e presenca consultiva nos
projetos foram diferenciais importantes para a
manutencdo dos contratos”

crescente da IA impactou positivamente
0s processos internos, integrada as estra-
tégias de vendas e marketing digital, otimi-
zando fluxos de trabalho, ampliando a visi-
bilidade de ofertas”, explica Jackson.

Rentabilidade sobre o Giro dos Ativos

patrimonio (%)

292,12 7,00
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A Brasoftware amplia a oferta
com IA e ciberseguranca

fortalecimento da presenca no mercado de
projetos voltados a migracdo, produtivida-
de, servicos gerenciados, Inteligéncia Arti-
ficial e seguranca garantiu a Brasoftware o
prémio de Destaque em Canais de Comer-
cializacdo pelo segundo ano consecutivo.
“Ampliamos atuacdo em regides como
Norte e Nordeste, Sul e Minas Gerais e es-
peramos crescer em 2025 na casa de 20%
em faturamento, o que representa quase RS
1 bilhdo a mais em nosso resultado”, prevé
o presidente da Brasoftware, Jorge Sukarie.
Ele atribui o crescimento a ampliacdo do
portfélio de servicos, incluindo as solucdes
com IA, projetos de ciberseguranca, infraes-
trutura e servicos em nuvem: “Atendemos
projetos de transformacdo digital em verti-
cais como varejo, manufatura, servicos e se-
tor publico, financas, educacdo e telecomuni-
cacoes como parceiro de solucdes fim a fim”.
Uma das apostas nos ultimos anos, se-
gundo Jorge, foi a expansdo na oferta de

Empresa Receita Liquida

Total (RS mil)

BRASOFTWARE 4.745.108 14,81

Crescimento Receita
Liquida em RS (%)

servicos em nuvem, especialmente por
meio da plataforma Microsoft Azure: “Isso
representou um ponto de inflexdo para
nossos negocios, com a demanda por so-
lucGes crescendo exponencialmente, a
medida que mais empresas reconhecem 0s
beneficios da flexibilidade, escalabilidade
e seguranca da infraestrutura”. O fortaleci-
mento de parcerias estratégicas com forne-
cedores como Adobe e Autodesk permitiu a
diversificacdo de ofertas, com impacto em
projetos de eficiéncia operacional e segu-
ranca da informacado.

“A area de Inovacdo, em especial, expe-
rimentou um aumento da demanda por ser-
vicos, impulsionada pela busca de solucdes
com |A generativa em apps de automacdo de
processos, tendéncia que reflete a necessi-
dade dos clientes de otimizar suas operacoes
e ganhar competitividade”, diz Jorge.

A Brasoftware investe em solucdes ba-
seadas em Inteligéncia Artificial Generativa

Rentabilidade sobre
vendas (%)

Cresciment
Receita Liquida
em USS (%)

-7,40 3,83

Liquidez
corrente

1,20




(GenAl), especialmente no uso do Microsoft
Copilot e novos servicos do Azure, além de
ofertas da Adobe, Autodesk e Citrix. A ex-
pansdo da rede 5G e das redes loT atuali-
zou servicos voltados a infraestrutura em
nuvem, automacdo e integracdo de dados
em tempo real. “Com a baixa laténcia do 5G,
ampliamos ofertas de monitoramento conti-
nuo de ambientes corporativos como servi-
dores, dispositivos mdveis e redes hibridas,
essencial para empresas que operam com
infraestrutura distribuida, como filiais co-
nectadas por loT", explica Jorge

A drea de integracdo de dispositivos in-
teligentes como sensores, cameras e equi-
pamentos industriais foi alavancada por
projetos de mobilidade corporativa com o
Microsoft Azure loT Hub. “Com o aumento da
conectividade via 5G, vimos um aumento na
procura por servicos de andlise de dados em
tempo real, integrando fontes loT com Power
Bl e Azure Synapse Analytics”, afirma.

Jorge conta ainda que a empresa desen-
volveu uma metodologia prépria, a Brasoft-
ware Al Journey, que contempla os passos
de uma jornada estruturada, desde o apoio
na adogdo da IA, entendimento e qualifi-

L

Jorge Sukarie, presidente:

“Com a baixa laténcia do 5G, ampliamos
ofertas de monitoramento continuo de
ambientes corporativos”.

cacdo de dados, estrutura de seguranca,
capacitacdo de times e usuarios, até a es-
colha da melhor tecnologia e a gestdo de
servicos gerenciados.

Endividamento sobre Lucro liquido por Lucro Liquido Total Rentabilidade sobre o Giro dos Ativos
ativo (%) funcionario (RS mil)
(US$ mil)

181.597

patrimonio (%)




A SND da um salto com
as vendas corporativas

distribuidora SND esta colhendo os resultados
do fortalecimento das vendas corporativas, da
ampliacdo do portfdlio e da base de atuacdo.
A empresa, que completa 39 anos em 2025,
registrou crescimento de 21% na receita liqui-
da em 2024, refletindo um trabalho de longo
prazo, segundo o presidente, José Bublitz: “Em
2023, ja contdvamos com uma estrutura con-
solidada em divisdes de Negdcios Varejo, Cor-
porativo, Nuvem, Enterprise e Locacdo, o que
nos permitiu acelerar o crescimento”.

Ele atribui esse desempenho ao investi-
mento continuo em pessoas, com treinamen-
tos direcionados a cada linha de negdcios e
foco nas necessidades dos parceiros e de seus
clientes: “O destaque do ano foi a Divisdo de
Negdcios Enterprise, em especial a parceria
com a Huawei, que deve registrar crescimento
superior a 100% em relacdo a 2024". A area
de Locacdo também teve bom desempenho,
impulsionada pela oferta de produtos e ser-
vicos no modelo OPEX, por meio da FSrental.

Empresa

Receita Liquida
Total (RS mil)

SND 766.647 21,12

Crescimento Receita
Liquida em RS (%)

Outro fator essencial, de acordo com
Bublitz, foi o marketing, que desempenhou
importante papel estratégico na geracdo de
oportunidades e fortalecimento das mar-
cas: “Em 2024, foram realizadas cerca de
252 acdes, incluindo webinars, eventos com
fabricantes, participacdo em feiras, blitz
comerciais e ativacdes junto a parceiros e
seus clientes”.

Com a consolidacdo da estrutura de aten-
dimento em cada divisdao de negdcios, a SND
direcionou o programa de canais, que resul-
tou em um melhor desempenho junto aos
clientes atendidos pelos revendedores. Isso
se refletiu no aumento da base atendida: em
2024, a SND alcancou 19 mil clientes, e em
2025 atingiu 21,1 mil, um crescimento de
11%. “Esse resultado comprova a eficiéncia
do nosso modelo de atuacdo e a proximida-
de que mantemos com o ecossistema de par-
ceiros em todo o Brasil", comemora Bublitz.
Em 2024 e 2025, a SND intensificou os in-

Rentabilidade sobre
vendas (%)

Cresciment
Receita Liquida
em USS (%)

-2,30 1,50

Liquidez
corrente

1,36




vestimentos em pessoas, especialmente
nas areas técnicas das divisdes de Enter-
prise e Nuvem, com profissionais certifica-
dos e, a0 mesmo tempo, promoveu capa-
citacdo e certificacdo dos colaboradores.
“Lancamos neste segundo semestre o Sen-
tinella, um SOC 24x7 (Centro de Operacoes
de Seguranca), para que nossos revende-
dores possam ofertar o servico para seus
clientes, ampliando o portfdlio de solucdes
de valor agregado”, afirma Bublitz.

Ele menciona ainda a popularizacdo da
IA, que tem transformado os modelos de
trabalho em todas as empresas: “Estamos
trabalhando em nosso CRM recém-implan-
tado, para criar agentes automatizados com
IA e apoiar nossos revendedores nas ofer-
tas para seus clientes”.

Outra area de destaque na SND é o de-
senvolvimento de solucdes baseadas no
Wi-Fi 6, 6E e preparativos para 7G, além
da integracdo com redes 5G. “As empresas
tém percebido que, com a evolucdo das
redes externas, o gargalo de performance
migrou para dentro da infraestrutura inter-
na, exigindo upgrades e novas arquiteturas
de rede”, diz Bublitz. Em muitos projetos,

Endividamento sobre
ativo (%)

Lucro liquido por
funcionario
(US$ mil)

Lucro Liquido Total
(RS mil)

José Bublitz, presidente:
Agentes automatizados com IA para apoiar os
revendedores nas ofertas para os clientes

segundo ele, especialmente aqueles que
envolvem loT e automacdo, é essencial
que os dispositivos respondam em tempo
real — e isso so é possivel com infraestru-
turas internas robustas e de alta eficiéncia.

Rentabilidade sobre o Giro dos Ativos

patrimonio (%)




Com solucoes para data centers,
a CLM amplia as margens.

tuando como distribuidora de valor agrega-
do (VAD), especializada em solucGes de ci-
berseguranca, hiperconectividade e infraes-
trutura para data centers, a CLM cresceu
com a ascensdo desses mercados. A empre-
sa registrou crescimento de 10% na receita
liquida e ficou entre as dez empresas mais
rentdveis do Anudrio Informatica Hoje com
0 expressivo indice de 62% de rentabilidade
sobre as vendas.

“Nosso objetivo é manter uma operacdo
financeiramente saudavel, com margens
solidas e reservas para reinvestimento con-
tinuo, o que nos garante estabilidade e ca-
pacidade de reacdo em cendrios adversos”,
afirma Fernando Camargo, CMO.

A CLM tem operacGes em toda a Améri-
ca Latina — no Brasil, Chile, Colémbia, Pery,
Estados Unidos e mais recentemente che-
gou também a Argentina. Seu diferencial,
segundo Fernando, é a oferta de suporte

Empresa Receita Liquida

Total (RS mil)

WM 338.795 10,81

Crescimento Receita
Liquida em RS (%)

técnico especializado, capacitacdo conti-
nua dos parceiros e agilidade nos processos
para agregar valor a cadeia de distribuicdo
e ao ecossistema de canais: “Hoje podemos
afirmar que a CLM ja figura entre os prin-
Cipais distribuidores de valor agregado em
ciberseguranca da América Latina". Ele pro-
jeta crescimento da receita acima de 40%
em 2025, impulsionado pela expansado dos
canais e pela chegada de novos fabricantes
globais ao portfdlio. Esse resultado se apoia
na ampliacdo do numero de revendas ati-
vas, na entrada em novos segmentos corpo-
rativos e governamentais e no crescimento
das vendas na base atual de parceiros. Para
isso, investe em programas de capacitacdo
técnica e geracdo de demanda conjunta
para reforcar a fidelizacdo.

“Nosso modelo de marketing cooperado
com canais e fabricantes foi essencial para
sustentar o crescimento e gerar resultados

Rentabilidade sobre
vendas (%)

Cresciment
Receita Liquida
em USS (%)

-10,63 62,17

Liquidez
corrente

17,44




consistentes, mesmo em periodos de volati-
lidade”, afirma Fernando.

Os principais investimentos no periodo,
segundo ele, focaram na automacdo de pro-
cessos, qualificacdo de canais e ampliacdo
de servicos: “Com a inauguracdo da Central
de Servicos Gerenciados, passamos a ofe-
recer suporte técnico 7 x 24, gestdo de li-
cenciamento e programas de capacitacdo
técnica, consolidando o modelo de distribui-
cdo de valor agregado que nos diferencia”.
Outra estratégia é o investimento na inte-
gracdo regional das operacOes latino-ame-
ricanas, para garantir escala, eficiéncia e
uniformidade na experiéncia dos parceiros.

0 avanco do 5G e da Internet das Coisas
alavancou a demanda por solucdes de co-
nectividade segura, visibilidade de rede e
protecdo de endpoints distribuidos. “Essa
transformacdo impulsionou tecnologias de
fabricantes do nosso portfélio como Cato
Networks, Fortinet, Thales, Allied Telesis e
Nozomi Networks, que oferecem recursos
voltados a seguranca de ambientes criticos,
redes industriais e conectividade inteligen-
te”, indica Fernando.

Endividamento sobre
ativo (%)

Lucro liquido por
funcionario
(US$ mil)

Lucro Liquido Total
(RS mil)

Fernando Camargo, CEO:

“Nosso modelo de marketing cooperado com
canais e fabricantes foi essencial para sustentar
o0 crescimento”

As solucbes de ciberseguranca e obser-
vabilidade da CLM integram |IA em aplicacGes
de deteccdo, resposta automatizada a amea-
cas (XDR e SOAR), andlise comportamental e
preditiva em ambientes complexos.

Rentabilidade sobre o Giro dos Ativos

patrimonio (%)




A Add Value cresce, gracas a
oferta de seguranca digital.

demanda por eficiéncia e seguranca digital
impulsionou os resultados da Add Value,
especializada em solucdes de infraestru-
tura, ciberseguranca, nuvem e automacgdo
de operacoes de Tl. Além de Destaque do
Ano, ficou entre as dez empresas que mais
cresceram com o impressionante indice de
89,5% de crescimento da receita e 18,2%
de rentabilidade sobre as vendas.

“em 2025, seguimos confiantes, com o
avanco de projetos ligados a Inteligéncia
Artificial, observabilidade e automacdo in-
teligente”, afirma Thiago Sposito, sécio da
Add Value.

Ele atribui o crescimento a capacidade
de antecipar tendéncias e oferecer solu-
cdes completas, e ndo apenas produtos:
“Tivemos um aumento expressivo na base
de clientes, especialmente em setores como
varejo, industria e servicos financeiros, que
se deve a confianca no nosso modelo de en-

Empresa

Receita Liquida
Total (RS mil)

ADD VALUE 125.472 89,50

Crescimento Receita
Liquida em RS (%)

trega, que combina expertise técnica com
acompanhamento proximo e estratégico”.

O foco da empresa, segundo Thiago, é
manter a operacdo eficiente e o portfélio
relevante: “O tarifaco, bem como a volatili-
dade cambial do fim do ano passado, exigi-
ram disciplina financeira e renegociacdo in-
teligente de contratos com custos bastante
pressionados, mas também abriram espaco
para reforcarmos o valor da integracdo local
e da engenharia prépria”.

A estratégia foi investir em pessoas e
automacdo para reduzir custos operacio-
nais, sem comprometer a qualidade.

A Add Value ampliou investimentos em
automacdo de operacOes (IAOps), seguran-
ca gerenciada e observabilidade, e em 2025
reforcou a oferta de Managed Services com
foco em IA, além de expandir o portfdlio de
solucdes para ambientes hibridos e multi-
cloud. “Apostamos em capacitacdo técnica

Rentabilidade sobre
vendas (%)

Cresciment
Receita Liquida
em USS (%)

52,85 18,23

Liquidez
corrente

2,18




e na modernizacdo da nossa infraestrutura
interna, além de fortalecer nossa capilari-
dade com escritérios nos estados do Ceara,
Espirito Santo, Goias, Minas Gerais, Parand e
Rio de Janeiro”, diz Thiago.

Apesar de a atuacdo em rede ndo ser
o foco do negécio da Add Value, Thiago
destaca a criacdo de um ecossistema que
facilita a chegada de novos servicos aos
clientes para potencializar as solucdes de
infraestrutura. “O 5G e o loT aceleraram a
demanda por edge computing e seguranca
distribuida”, explica. A empresa tem ofertas
de monitoramento inteligente e conectivi-
dade para ambientes industriais e urbanos,
incluindo solucdes de video e analise pre-
ditiva. A IA ja é parte central da estratégia
em servicos de observabilidade, automacdo
de incidentes e analise de vulnerabilidades,
além de otimizar consumo de nuvem e pre-
ver falhas em ambientes criticos.

Thiago destaca planos de expansdo or-
ganica e via aquisicdes seletivas, analisan-
do oportunidades em empresas de seguran-
¢a, automacdo e nuvem, para complementar
o portfélio e acelerar o crescimento sus-

Endividamento sobre
ativo (%)

Lucro liquido por
funcionario
(US$ mil)

Lucro Liquido Total
(RS mil)

Thiago Spésito, sécio:
Capacidade de antecipar tendéncias e oferecer
solucbes completas, e ndo apenas produtos.

tentavel: “Vamos continuar investindo em
inovacdo, parcerias estratégicas e servicos
recorrentes, reforcando nossa posicdo como
integrador de tecnologia cada vez mais pro-
Ximo aos nossos clientes”.

Rentabilidade sobre o Giro dos Ativos

patrimonio (%)




A e-Safer amplia a base e
cresce com seguranca

tuando no fornecimento de servicos e tec-
nologias de ciberseguranca, o crescimento
da e-Safer foi apoiado na ampliacdo do port-
folio e na alavancagem do mercado de se-
guranca. O CEQ, William Bergamo, destaca o
aumento dos contratos em clientes de gran-
de porte nos segmentos financeiro, publico
e de infraestrutura critica. Para aperfeicoar
o atendimento, a empresa consolidou as
areas de SOC (Centro de Operacdes de Se-
guranca), Threat Intelligence (sistemas de
protecdo contra ameacas) e Protecdo de
API. “A incorporacdo da plataforma de GRC
da RiskOne ampliou nossa capacidade de
entrega em governanca e gestdo de risco,
além de avancarmos na modernizacdo das
solucdes proprietarias, explorando novas
frentes de ciberseguranca: prevencdo, mo-
nitoramento e deteccdo, contencdo e res-
posta a incidentes, o que reforcou nossa po-
sicdo nessa drea no Brasil”, afirma Bergamo.

Empresa

Receita Liquida
Total (RS mil)

E-SAFER 69.092 253,72

Crescimento Receita
Liquida em RS (%)

Destaque do Ano, a e-Safer é uma das
campeads do crescimento do Anuario Infor-
matica Hoje, com um aumento recorde de
253% na receita em 2024.

Entre as solucbes com alto potencial,
Bergamo aponta os sistemas de visibili-
dade, automacdo e resposta a incidentes,
especialmente em ambientes multicloud e
APIs: “Pretendemos acelerar a internaciona-
lizacdo, expandindo nossa atuacdo na Amé-
rica Latina e Africa, e investir fortemente
em Inteligéncia Artificial aplicada a segu-
ranca cibernética”, diz Bergamo.

Ele atribui os bons resultados ao aumen-
to da base de clientes recorrentes, além da
ampliacdo do portfélio de solucdes proprias
e da consolidacdo de parcerias estratégicas
com lideres globais.

Em 2025, a e-Safer passou a atender
empresas de médio e grande portes, que re-
forcaram a capilaridade e a diversificacdo da

Rentabilidade sobre
vendas (%)

Cresciment
Receita Liquida
em USS (%)

185,31 6,86

Liquidez
corrente

2,47




operacdo, demonstrando que a estratégia de
abordagem do chamado meio da piramide es-
tava correta. “Esse movimento reduziu de for-
ma estruturada a concentracdo de receita em
poucos clientes, o que fortalece nossa resilién-
cia e sustentabilidade de longo prazo”, afirma.

De acordo com ele,a maturidade comer-
cial, o fortalecimento das aliancas estraté-
gicas e a ampliacdo do portfélio de solucdes
préprias - como o Trio (SIEM), Rastro Digital
(CTI) -, servicos de SOC e CTl e a plataforma
de GRC RiskOne foram fundamentais para
0 aumento recorde da receita. “Evoluimos
de uma carteira altamente concentrada em
2024 para um portfdlio mais diversificado e
escalavel em 2025 — o que representa ndo
apenas crescimento em volume, mas tam-
bém em qualidade e estabilidade da receita”.

A empresa adotou um modelo de gestdao
que leva em conta a diversificacdo, eficiéncia
e fortalecimento da entrega técnica. “Redu-
zimos a dependéncia de poucos contratos
para aumentar a previsibilidade do fluxo de
caixa", diz Bergamo. Outra estratégia foi re-
pensar processos internos para ganho de
produtividade, racionalizando despesas, sem

Endividamento sobre
ativo (%)

Lucro liquido por
funcionario
(US$ mil)

Lucro Liquido Total
(RS mil)

William Bergamo, CEO:

“Pretendemos acelerar a internacionalizacdo,
expandindo nossa atuacdo na América
Latina e Africa”

comprometer a qualidade com investimentos
em solucdes préprias e na nacionalizacdo de
componentes estratégicos, reduzindo a ex-
posicdo as variacoes cambiais.

Rentabilidade sobre o Giro dos Ativos

patrimonio (%)




Projetos de infraestrutura
dao solidez a Decatron

om rentabilidade sobre as vendas de 13,6%
em 2024, a Decatron é Destaque do Ano, gra-
cas sobretudo as operacdes de servicos pro-
prios e especializados em seguranca da infor-
macdo. “Nosso plano estratégico 2025-2030
projeta crescimento suportado pela expansdo
da operacdo em servicos de alto valor agre-
gado e consultoria, incluindo iniciativas de In-
teligéncia Artificial, consolidando a Decatron
como um player estratégico de ciberseguran-
ca, e mantendo nossa expertise no desenvol-
vimento de projetos de integracao de infraes-
trutura”, prevé o CEO Marcos Miranda.

A empresa desenvolve projetos de in-
fraestrutura e servicos de Tl e ciberseguran-
ca, representando fabricantes de hardware
e software como a HPE, HPE Networking,
Commvault, VMWare by Broadcon, Nutanix,
RainForest, Sangfor, AWS, entre outros.

A Decatron, segundo Miranda, atua em
grandes empresas em todo o territério nacio-

Empresa

Receita Liquida
Total (RS mil)

DECATRON 16.658 0,00

Crescimento Receita
Liquida em RS (%)

nal, com destaque para as industrias de 6leo e
gas, manufatura, telecomunicacdes, energia,
educacdo, saude, nos segmentos privado e
de governo: “Nossa atuacdo em servicos pro-
prios e a relacdo de longa data com 0s nossos
parceiros foram fundamentais para passar-
mos pelas adversidades politico-econdmicas,
sem grandes impactos na operacdo”.
“Investimos pesado na educacdo do
nosso time, com certificacoes de alto nivel
nas tecnologias e servicos que ofertamos
aos nossos clientes e contratamos, recen-
temente, uma plataforma de educacdo para
suportar a criacdo da universidade corpora-
tiva Decatron Academy com mais de 30 mil
cursos e certificacdes em hard e soft skills
e que atendem toda a empresa, inclusive as
areas de backoffice”, diz.
Em 2025, de acordo com ele, a empre-
sa apostou na especializacdo de solucoes
de IA para atuar em consultoria, servicos e

Rentabilidade sobre
vendas (%)

Cresciment
Receita Liquida
em US$S (%)

0,00 13,67

Liquidez
corrente

7,45




ofertas de solucdes de infraestrutura: “Esta-
mos preparados para guiar nossos clientes
nessa jornada de forma planejada”.

A Decatron atua em redes 5G e Internet
das Coisas, desenvolvendo diversos proje-
tos de infraestrutura para suportar a expan-
sdo e o crescimento dessas tecnologias e,
em parceria com a HPE, HPE Networking e
Commvault, fornece equipamentos e ser-
vicos especializados para uma das maiores
operadoras do pais. “Em parceria com a HPE,
ofertamos consultoria para a preparacdo de
processos e dados dos clientes, permitindo
que eles adotem IA de forma planejada”,
destaca Miranda. Ele explica que com a ex-
plosdo da IA generativa, muitas empresas
comecaram a buscar por infraestrutura de
IA: “Observamos que muitos clientes sequer
tinham seus dados estruturados para o pro-
cessamento em larga escala, sendo impos-
sivel a aplicacdo de protocolos de machine
learning e identificamos uma excelente
oportunidade de ajuda-los nessa direcdo.

Estamos em fase de aquisicdo de uma
plataforma de infraestrutura para aplicacoes
de IA e nos consolidar como service provider

Endividamento sobre
ativo (%)

Lucro liquido por
funcionario
(US$ mil)

Lucro Liquido Total
(RS mil)

Marcos Miranda, CEO:

“Contratamos uma plataforma de educacdo para
suportar a criacéio da universidade corporativa
Decatron Academy”

em solucdes de Tl autbnoma, orquestracdo
de ambientes de tecnologia hibridos (on-
-premise e cloud) com o uso de IA agéntica
e outras solucdes de ciberseguranca”.

Rentabilidade sobre o Giro dos Ativos

patrimonio (%)
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As 10 empresas
MAIS RENTAVEIS

rio de juros altos no Brasil e incertezas
ercado internacional exigiu das empre-
do setor de Tl foco na disciplina financeira,
nos investimentos em fidelizacdo dos clientes
e na diversificacdo. E esse foi o denominador
comum do desempenho das dez empresas
mais rentaveis do Anuario Informatica Hoje.

No caso da primeira da lista, a Celepar
- Companhia de Tecnologia da Informacdo
e Comunicacdo do Parand, controlada pelo
governo do estado, a alta rentabilidade foi
resultado de um choque de gestdo, quando
foi obrigada a operar com recursos proprios.
Atendendo ao governo e 6rgdos publicos, a
empresa obteve o expressivo indice de renta-
bilidade de 68,5%. “Atribuo esse resultado a
criacdo de tecnologias escaldveis, ao investi-
mento em eficiéncia operacional, com desta-
que para a criacdo da Diretoria de Governanca
de TI, aliados a reestruturacdo das areas de
marketing e relacionamento com o mercado”,
diz André Gustavo Garbosa, diretor-presiden-
te da Celepar.

Sem se acomodar aos repasses periédicos
das secretarias, a Celepa aprimorou o aten-
dimento ao cliente e consequentemente au-
mentou o faturamento.

Entre os principais projetos do ano, André
aponta a modernizacdo da plataforma de tra-

balho colaborativo do Governo do Estado e da
Secretaria da Fazenda, e a ampliacdo da pres-
tacdo de servicos a Secretaria da Educacdo,
com investimentos em Inteligéncia Artificial e
seguranca da informacdo. Entre os destaques,
segundo ele, esta o desenvolvimento de um
sistema de matricula da Secretaria de Educa-
cdo do Parand, a montagem de infraestrutura
para a Secretaria da Fazenda, e o desenvolvi-
mento de servicos e aplicativos para o Detran.

Na Secretaria da Educacdo, por exemplo,
desenvolveu um sistema de chamada em sala
de aula por reconhecimento facial. “A comple-
xidade do projeto é proporcional a sua escala:
o Parana tem cerca de 1 milhdo de alunos dis-
tribuidos em 399 cidades, abrangendo zonas
urbanas, rurais, ilhas e comunidades indige-
nas e quilombolas”, explica André.

A meta da Celepar, de acordo com ele, é
ampliar sua atuacdo junto as empresas esta-
tais: “Entre as oportunidades esta a migracdo
de plataformas legadas, a reestruturacdo de
servicos de atendimento, e o uso de IA para
detectar fraudes, desperdicios e ineficiéncias”.

Na Digicon, novos contratos para sistemas
de controle de trafego, solucbes voltadas a
aeroportos e aplicacdes aeronauticas foram
responsaveis pela rentabilidade de 64,9%.
Jodo Luis Diniz, diretor de operacdes da Digi-



As campeas da rentabilidade

CuassiFicacio No RANKING EMPReSA

78 CELEPAR
139 DIGICON
98 M
200 PROGNUM
104 PERTO
208 OCTEA
243 TECHDEC
172 MPS
203 MARKWAY
157 TELTEX

con, afirma que os resultados vieram princi-
palmente dos segmentos de mobilidade urba-
na, seguranca eletronica e aeronautica. A alta
rentabilidade, segundo ele, é fruto dos inves-
timentos em inovacdo, tecnologia de produ-
tos e aprimoramento de processos na linha de
equipamentos, tanto para o mercado interno
quanto para exportacdo.

As vendas de solucdes de ciberseguranca,
hiperconectividade e infraestrutura para data
center, além do fato de contar com operacdes
em toda a América Latina, garantiram a CLM
rentabilidade de 62,1%. O diferencial da em-
presa, de acordo com o CMO Fernando Camar-
go, é a oferta de suporte técnico especializado,
além da capacitacdo continua dos parceiros e
agilidade nos processos para agregar valor a
cadeia de distribuicdo e ao ecossistema de ca-
nais: “Nosso objetivo € manter uma operacdo
financeiramente saudavel, com margens soli-

ReceITA

REeNTABILIDADE Receia Liguipa

s/venoas (%) (';‘;U::) (USS$ M)
68,53 494,676 81.142
64,92 132.037 21.658
62,17 338.795 55.573
51,83 27.066 4.440
49,86 330.106 54.148
32,36 20.545 3.370
28,03 12.588 2.065
24,67 65.902 10.810
23,90 24,676 4,048
23,25 94.286 15.466

das e reservas para reinvestimento continuo,
0 que nos garante estabilidade e capacidade
de reacdo em cendrios adversos”.

A Prognum - criadora de um sistema de
gestdo de crédito imobilidrio utilizado por
bancos e instituicdes financeiras, -- fechou
2024 com rentabilidade de 51,8%. O CEO, Vi-
nicius Vieira, conta que a empresa passou por
muitos desafios, como mudancas regulatdrias
e no sistema de integracdo dos clientes, além
de impactos fiscais: “Esses percalcos elevaram
o0 nivel da equipe de profissionais e, junto com
aresiliéncia do crédito imobiliario, mesmo com
juros elevados, alavancou nossos resultados”.

A entrada em novos negocios e a aquisi-
cdo de uma empresa foram fundamentais
para a Perto, do grupo Digicon, ampliar sua
base de clientes, obtendo uma rentabilidade
de 49,8%. Como explica Marco Aurélio Freitas,
diretor de operacdes, o resultado é fruto da
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diversificacdo dos negdcios com novas linhas
de produtos nos mercados de varejo, rodovias
e parking, e 0 avanco da exportacdo para as
Ameéricas. A estratégia de verticalizacdo das
operacoes também teve impacto nos resulta-
dos: a empresa faz o desenvolvimento do pro-
jeto, passando pela manufatura e o servico de
pds-venda.

Integracdo e consolidacdo de processos,
equipes e culturas organizacionais garantiram
a Octea - especializada em eficiéncia operacio-
nal e gestdo de custos para empresas -32,3%
de rentabilidade sobre as vendas em 2024.

Um dos movimentos importantes, segundo
Gabriel Formaggio, diretor de vendas e mar-
keting, foi a integracdo de portfélio e cross-
-selling - oferta de solucdes combinadas para
clientes das duas empresas: “Essa estratégia
garantiu o alcance a novos publicos e aumen-
tou o ticket médio”.

Receita recorrente

Os mercados de educacdo e agronego-
cio foram fundamentais na rentabilidade de
28% da TechDec, que aumentou presenc¢a no
mercado de servicos, principalmente em San-
ta Catarina, segundo Ruben Ariel Rein, sécio
gerente. Para alcancar esse resultado, a em-
presa reduziu custos financeiros e ampliou
contratos com receita recorrente, dando maior
previsibilidade ao fluxo de caixa.

A rentabilidade de 24,6% da MPS é atribui-
da pelo diretor, Paulo Roberto Absy, a expe-
riéncia de 40 anos no atendimento do poder
judicidrio. A empresa desenvolve sistemas

de Gestdo Publica, Gestdo de Pessoas e Ges-
tdo de Processos de Negdcios e Documentos
(BPM), e Gestdo Empresarial. “Customizamos
e implementamos solucdes de ERP, CRM, BI
em projetos sob medida em conectividade e
servicos de TI, telefonia IP, contingéncia de
Internet, cloud, suporte técnico e projetos de
integracdo”, explica Paulo.

O bom relacionamento com parceiros e o
foco na qualidade foram fundamentais para a
manutencdo dos contratos e gera¢do de no-
vas oportunidades de vendas da MarkWay em
2024 e contribuiram para a rentabilidade de
23,9%. Para alcancar esse resultado, o CEOQ,
Jackson Schemes, destaca os investimentos
em governanga e inovagdo, com destaque
para a conquista do Selo CertGov em com-
pliance, e 0 avanco em parcerias estratégicas
com plataformas de integracdo e inteligéncia
de dados.

Os mercados de seguranca eletrdnica e
digital, videomonitoramento inteligente, con-
trole de acesso e o sistema NOC (Network
Operations Center) as a Service, foram a base
da rentabilidade de 23,2% da Teltex. Valmor
Fernandes, presidente, aponta os ganhos de
eficiéncia operacional a partir de estratégias
de governanca, inovacdo e diversificacdo de
mercados como razdes para o bom desem-
penho da empresa. A Teltex aposta em um
planejamento de longo prazo e em solucoes
que reduzem a vulnerabilidade a choques ex-
ternos, gestdo financeira conservadora, inte-
ligéncia analitica e forecasting preditivo para
reagir com agilidade sem comprometer mar-
gens ou cronogramas.
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As 10 empresas que
MAIS CRESCERAM

adocdo de Inteligéncia Artificial, a deman-
da por sistemas de seguranca, data center e
conectividade para redes de alta velocidade
foram fatores decisivos para o aumento da re-
ceita e movimentaram o mercado de integra-
dores, distribuidores e fornecedores.

William Bergamo, CEO da e-Safer, a recor-
dista do Anudrio Informatica Hoje, com o im-
pressionante crescimento de 253% da receita
liquida, atribui o resultado ao aumento das
receitas recorrentes e a demanda por ciber-
seguranca nos mercados financeiro, varejo,
telecomunicacdes, industria e setor publico.
A estratégia de ampliar o portfélio de produ-
tos e o aumento dos contratos entre clientes
de grande porte, também foram responsaveis
por esse desempenho, segundo Bergamo.

Outra empresa que aproveitou 0 aumento
da procura por seguranca digital, sistemas em
nuvem e automacdo de operacdes foi a Add
Value, que registrou crescimento de 89,5%.
Thiago Spésito, sécio da Add Value, destaca
0 aumento do interesse por projetos ligados
a Inteligéncia Artificial, a observabilidade e a
automacdo inteligente.

A especializacdo em sistemas de auto-
macdo do processo licitatdrio voltado para o
mercado farmacéutico garantiu a SYS Evolu-

tion um aumento de 71,4% na receita liquida.
José Antdnio Costardi dos Santos, sdcio-diretor,
atribui esse desempenho ao fato de a em-
presa possuir produtos praticamente udnicos
no mercado. Outro fator foi a conjuntura fa-
voravel. “O governo assumiu COMpPromissos
com a saude da populacdo, comprou mais
medicamentos e propiciou mais negdcios no
setor”, afirma. A estratégia de retencdo de
clientes, com a renegociacdo de contratos, se-
gundo ele, também alavancou os resultados:
“Em 2026, a meta é expandir mercado com
um novo produto voltado ao setor publico”. O
sistema da Sys automatiza o processo licita-
torio, transformando dados ndo estruturados
em informacOes padronizadas e qualificadas a
partir da captacdo de documentos como edi-
tais e atas de resultados, extraindo dados de
interesse que sdo processados para o cliente,
conforme os itens que vende ao governo. A
empresa oferece sistemas de Gestdo de Opor-
tunidades, Resultados de Certames e Pesqui-
sa e Anadlise de Mercado.

Ao ganhar experiéncia no apoio a transfor-
macdo digital do setor publico, a Companhia
de Informatica de Jundiai (Cijun), cidade do
interior de Sdo Paulo, expandiu as fronteiras
da operacdo, oferecendo sistemas para outras
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As campeas do crescimento

CuassiFicacio No RANKING EMPRESA

171 E-SAFER
144 ADD VALUE

231 SYS EVOLUTION

174 CIJUN

124 PROXXIMA

131 FOTON INFORMATICA
87 MOTOROLA SOLUTIONS
132 DB1

66 SCALA DATA CENTERS
89 EXTREME GROUP

prefeituras e consorcios, o que lhe rendeu um
aumento de 65,5% na receita. “Nds nos desta-
camos pela criacdo de plataformas de cidades
inteligentes e solucbes de interoperabilidade
na saude”, garante Michel Macahiba Domin-
gues, presidente da Cijun. Um dos pilares, se-
gundo ele, foi a mudanca cultural: a empresa
passou de prestadora de servico para gerado-
ra de valor publico: “O novo portfélio digital e
0 uso de |A e parcerias estratégicas com as
big techs e govtechs impulsionaram os resul-
tados, mesmo com restricdes orcamentarias”.

Especializada no desenvolvimento de solu-
cOes digitais para bancos e instituicGes finan-
ceiras, a Foton teve um crescimento da 38,6%
da receita liquida, impulsionado pela ampliacdo
dos contratos entre a base de clientes, afirma
o diretor de negodcios, Mario Malagutti. Além

Recerra Liquipa

Reicerlrnrx L;QUI;JA Liouipa
RS (%) (R$ M) (USS M)
253,7 69.092 11.333
89,5 125472 20.581
71,4 7.830 1.284
65,5 60.098 9.858
43,9 171.773 28.176
38,6 154.139 25.284
34,4 428818 70.340
31,5 148471 24.354
30,1 668.340 109.629
28,3 404.037 66.275

de fortalecer relacionamentos ja existentes,
conquistou novas contas no setor financeiro,
diversificando a operacdo.

Missao critica

Com um aumento de 34,4% na receita li-
quida, a Motorola Solutions se destacou com
a oferta de sistemas que conectam comunica-
cOes, video, software e servicos para apoiar a
missdo critica das organizacdes. As solucoes
de analise de video com IA foram campeads
de vendas. “Esse avanco, somado a confiabi-
lidade das comunicacOes de missdo critica e
a inteligéncia das plataformas de comando e
controle, segue como um dos principais ve-
tores do nosso crescimento”, afirma Gustavo
Ancheschi, presidente da Morotola Solutions.
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Pioneirismo e
Inovacao

Sao quase 4 décadas acompanhando
a evolucao do mercado de Tecnologia,
colaborando com milhares de clientes
em suas jornadas de transformacao
digital e inovacao.

dnsmﬂg%
2025

Nosso agradecimento aos Clientes e
Parceiros por mais um ano fazer da Brasoftware,
a Empresa Destaque 2025

11.3179-6900 www.brasoftware.com.br

BRASILIA | BELO HORIZONTE | PORTO ALEGRE | RIO DE JANEIRO | SALVADOR | shorauto 4 INOVACAO


https://www.brasoftware.com.br/
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A expansdo da area de Software e Servicos re-
forcou essa trajetdria, com o aumento da de-
manda por solucdes interoperdveis e modelos
de receita recorrente.

“No Brasil, a demanda por interoperabilida-
de, visibilidade em tempo real e conectividade
permanece em alta em mercados como segu-
ranca publica, transporte, energia, mineracdo
e saude, que vém priorizando ecossistemas
conectados e integrados, capazes de transfor-
mar dados em ac¢oes imediatas”, diz Gustavo.

A IA é decisiva nessa transformacdo, inte-
grada a diversos fluxos operacionais, espe-
cialmente em seguranca publica, permitindo
anadlises de video mais precisas, reducdo de
tempo de resposta e apoio a tomada de deci-
sdo em campo - aspectos essenciais em cena-
rios em que cada segundo pode representar a
diferenca para as pessoas.

“Seguimos a frente em iniciativas de IA res-
ponsavel, como o uso dos Al Labels (rétulos de
IA) que oferecem transparéncia sobre onde e
como os algoritmos sdo aplicados dentro das
nossas solucdes”, explica. Essa pratica consoli-
da o compromisso global da empresa com ética,
confiabilidade e aplicabilidade no uso da tecno-
logia. “Esse avanco é especialmente importante
nos setores de energia e mineracdo, com proces-
sos regulatérios mais complexos entre organiza-
coes dentro e fora do pais”, afirma Gustavo.

Em 2026, segundo ele, a integracdo entre
video, analise inteligente, conectividade e co-
municacdes criticas continua como carro chefe
do ecossistema de solucdes da empresa global-
mente: “A |A permite interpretacdo mais precisa

de dados, automacdo de tarefas operacionais e
maior eficiéncia nas respostas em campo”.

A Motorola Solutions cresce organicamen-
te e por aquisicdes para fortalecer areas que ja
fazem parte do portfélio. “Ao longo da ultima
década, a empresa investiu aproximadamente
USS 18 bilhGes em aquisicdes estratégicas,
consolidando um ecossistema que combina
seguranca, conectividade e inteligéncia ope-
racional”, explica Gustavo.

O Extreme Group vem crescendo de forma
acelerada nos ultimos anos, seguindo a estra-
tégia de aquisicdo de empresas complemen-
tares ao portfélio, e do spin off de uma das
principais unidades de negdcios da EDS como
uma nova organizacdo, a EDX, concluido em
2023. Essa estratégia garantiu a Extreme um
crescimento de 28,3% na receita liquida. A
inovacdo em projetos voltados ao setor publi-
co, segundo Gustavo Rabelo, CEO, foi deter-
minante para alcancar esse resultado. Outro
destaque foi o fortalecimento das unidades
de negdcio de Integracdo e Observabilidade
e de Ciéncia de Dados e Inteligéncia Artificial.

“Historicamente, nossa unidade de Profes-
sional Services é a maior e mais representativa
do grupo, e nos ultimos trés anos imprimimos
um viés de inovacdo nos projetos com melho-
rias reais para a vida dos cidaddos”, diz Gustavo.

No inicio de 2024, criou uma unidade de ne-
gocios dedicada a dados, e, com a expansdo da IA,
ampliou atuacdo na area. “Hoje, a IA permeia to-
dos 0s nossos projetos, seja para automatizar pro-
cessos, acelerar entregas, aprimorar a experiéncia
digital ou desenvolver solucdes”, garante Gustavo.
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Inovando no Mercado de Compras Publicas pontos

10 Empresas Campeas do

Crescimento do Setor de TI!_

"
=

A Sys ja tem mais de 14 anos, unindo inovacdo e
inteligéncia para transformar o processo de compras
publicas de medicamentos.

E com orgulho, anunciamos que a 5YS EVOLUTION foi
reconhecida como uma das 10 Empresas Campeas do
Crescimento do Setor de TI!



https://sysevolution.com.br/
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Estas sdao as empresas que participam do Anuario Informatica Hoje 2025 com informagdes econdmico-financeiras

.ABC71

1. ABC 71 SOLUCOES EM INFORMATICA S/A;
2.11 2179-3120;

3. Sdo Paulo / SP;

5. www.abc71.com.br;

. ACCENTURE

1. Accenture do Brasil Ltda;

2.11 5188-3000;

3. Sdo Paulo / SP;

4. maria.cristina.mazza@accenture.com;
5. www.accenture.com.br;

. ACCESSTAGE

1. Accesstage Tecnologia S/A;
2.11 99775 0803;

3. Sdo Paulo / SP;

4. marketing@accesstage.com.br;
5. www.accesstage.com.br;

. ADD VALUE HOLDING

1. Add Value Holding Ltda;
2.11 4130-9832;

3. Barueri / SP;

4. cadastro@addvalue.com.br;
5. www.addvalue.com.br;

. ADVANTECH BRASIL

1. Advantech Brasil Ltda;
2.11 5592-5355;

3. Sdo Paulo / SP;

4. vendas@advantech.com.br;
5. www.advantech.com.br;

. AeC CONTACT CENTER

1. AeC Centro de Contatos S/A;
2.31 3515-7000;

3. Belo Horizonte / MG;

4. dadoscadastrais@aec.com.br;
5. www.aec.com.br;

. AEVO

1. Aevo Tecnologia da Informacdo S/A;
3. Vitdria / €S;

5. www.aevo.com.br;

. AGIS DISTRIBUICAO

1. AGIS Equipamentos e Serv de Informatica
Ltda;

2.19 3756-4600;

3. Barueri / SP;

4. alexandra.viana@agis.com.br;

5. www.agis.com.br;

. AGRES

1. Agres Sistemas Eletronicos S/A;
2.41 3132-3300;

3. Curitiba / PR;

5. www.agres.com.br;

. AGRINESS

1. Agriness Sist e Tecnologias de Inf. Ltda;
2.483224-2884;

3. Floriandpolis / SC;

4. atendimento@agriness.com;

5. www.agriness.com;

. AGRINESS EDGE

1. Agriness Edge Tecnologia S/A;
2.4899101-4766;

3. Floriandpolis / SC;

5. www.agriness.com;

. AKIYAMA

1. Akivama S/A - Ind e Com de Eq. E. e Sistemas;

2.413028-0222;

3. Curitiba / PR;

4. comercial@akiyama.com.br;
5. www.akiyama.com.br;

. ALARES

1. Triple Play Brasil Participacdes S/A;
2.852010-1010;

3. Fortaleza / CE;

5. wwwe.alaresinternet.com.br;

. ALGAR TECH

1. Algar Tecnologia e Consultoria S/A;
2.34 3233-6500;

3. Uberlandia / MG;

5. www.algartech.com;

. ALGAR TELECOM

1. Algar Telecom S/A;
2.343256-2963;

3. Uberlandia / MG;

4. marcella.reis@algar.com.br;
5. www.algartelecom.com.br;

. ALLIED TECNOLOGIA

1. Allied Tecnologia S/A;
2.11 5503-9999;

3. Sdo Paulo / SP;

4. ri@alliedbrasil.com.br;

5. wwwe alliedbrasil.com.br;

. ALMAVIVA EXPERIENCE

1. Almaviva Experience S/A;
2.0800-941-8482;

3. Sdo Paulo / SP;

5. www.almavivadobrasil.com.br;

AlmavivA

SOLUTIONS

ALMAVIVA SOLUTIONS

1. Almaviva Solutions S/A;

2.11 3069-2112;

3. Sdo Paulo / SP;

4. rchen@almavivasolutions.com.br;
5. www.almavivasolutions.com.br;

[’d alterdata

Lider no mercado, a Alterdata Software
& pioneira em Inteligéncia Artificial.
Desenvolve solucdes especializadas para
potencializar o crescimento empresarial,
contdbil e imobilidrio, proporcionando
eficiéncia e inovacdo. Possui mais de 65
mil clientes ativos, 1 milhdo de usudrios
e 120 unidades de negdcios para
atendimento e suporte ao clientes.

1. Alterdata Tecnologia em Informdtica Ltda;
2.0800 7041418;

3. Teresopolis / RJ;

4. marketing@alterdata.com.br;

5. www.alterdata.com.br;

.AMD

1. AMD South América Ltda;
2.11 3478-2150;

3. Sdo Paulo / SP;

5. www.amd.com/br;

. AMERICA NET

1. America Net S/A;

2.11 3500-1001;

3. Barueri / SP;

5. www.americanet.com.br;

. APLIC

1. Aplic Tecnologia e Servicos S/A;
2.31 2128-9700;

3. Nova Lima / MG;

. APPLE

1. Apple Computer Brasil Ltda;
2.11 5503-0000;

3. Sdo Paulo / SP;

. ATECH

1. Atech Negécios em Tecnologias S/A;
2.11 3103-4600;

3. Sdo Paulo / SP;

4. contato@atech.com.br;

. ATENTO

1. Atento Brasil S/A;
2.1197613-4622;

3. Sdo Paulo / SP;

4. lais.sansoni@atento.com.br;
5. www.atento.com;

. ATOS

1. Atos Servicos de Tec da Informacdo Ltda;
2.11 3550-2000;

3. Sdo Paulo / SP;

4. contato@atos.net;

5. www.br.atos.net;

. AUTOTRAC

1. Autotrac Comércio e Telecomunicacdes S/A;
2.61 3307-7000;

3. Brasilia / DF;

4. marketing@autotrac.com.br;

5. www.autotrac.com.br;


https://www.alterdata.com.br/
https://www.almavivasolutions.com.br/

Software de gestao all-in-one para impulsionar
a transformacao digital de ponta a ponta.

i
Eleve aprodutividade, aumente a Caratas:
rastreabilidade e padronize processos
em conformidade comalSO 27001. € ; Governangae
) : Compliace
Emumaplataformaintegradae ! . & I!/:‘l
impulsionada porlAque que entrega IS0 27001 Gestio de

. Indicadores
valorreal paraempresas de Techologia. ! h a

Gestaode

Contratos r-\l
l )

Age -
L Gestéo de
Contratagdes Service Desk

Gestdoda Automagéo de
Inovagao processos

R

Gestdode
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Conformidade com

+ 3 milhdes +3k +300 padres globais de

. . , privacidade e seguranca
de usuarios declientes parceiros ao

espalhadosem redor do mundo aws
50 paises susmo

Empresas que confiam na SoftExpert:
M BairesDev BECOMEXX -%Nm;  Weknow

Transforme digitalmente
suaempresal
Proporcione agilidade e autonomia aos

times. Automatize as tarefas, simplifique
otrabalho e acelere seusresultados.

vendas@softexpert.com 0 SoftExpert

softexpert.com



https://pages.softexpert.com/pt-br/ads/confiavel-por-clientes-em-todo-o-mundo?utm_source=events&utm_medium=offline&utm_content=flyer&utm_campaign=eventos-presenciais-brasil
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. AVANTIA TECNOLOGIA

1. Avantia Tecnologia e Engenharia S/A;
2.11 2424-4500;

3. Barueri / SP;

4. aragao@grupoavantia.com.br;

. AYGA

1. Ayga Tecnologia S/A;
2.51 2160-7180;

3. Sdo Leopoldo / RS;

4. contato@ayga.com.br;
5. www.ayga.com.br;

. BASIS

1. Basis Tecnologia da Informagdo S/A;
2.61 3224-1661;

3. Brasilia / DF;

5. www.basis.com.br;

. BBTS

1. BB Tecnologia e Servicos S/A;
2.4003-7193;

3. Brasilia / DF;

5. www.bbts.com.br;

. BEMOBI
1. Bemobi Mobile Tech S/A;
3. Rio de Janeiro / R};

. BENNER SISTEMAS
1. Benner Sistemas S/A;
2.11 2109-8500;

3. Sdo Paulo / SP;

5. www.benner.com.br;

.BRBPO

1. BR BPO Tecnologia e Servicos S/A;
2.61 3383-0134;

3. Brasilia/ DF;

4. contato@brbpo.com.br;

5. www.brbpo.com.br;

. BRASIL TECPAR

1. Brasil Tecnologia e Participacdes S/A;
3. S&o Paulo / SP;

5. www.brasiltecpar.com.br;

G c=oftware

Fundada em 1987, a Brasoftware é
uma empresa 100% brasileira e lider na
gestdo de contratos de licenciamento

e servicos online. Com quase 40 anos
de experiéncia, atende mais de 480 mil
clientes dos setores privado, publico

e educacional, oferecendo solucGes
inovadoras em consultoria, migragdo,
suporte, seguranca e transformacdo
digital com IA.

1. Brasoftware Informdtica Ltda;
2.11 3179-6900;

3. S&do Paulo / SP;

4. atendimento@brasoftware.com.br
5. www.brasoftware.com.br;

. BRASOFTWARE INFORMATICA

. BRISANET

1. Brisanet Servicos de TelecomunicacGes S/A;
2.8892141-7847;

3. Pereiro / CE;

4. falecomri@grupobrisanet.com.br;

5. ri.brisanet.com.br;

. BROADCOM

1. CA Programas de Computador, Partic. e
Servicos;

2.11 5503-6000;

3. Sdo Paulo / SP;

5. www.broadcom.com;

.BRQ

1. BRQ SolucGes em Informdtica S/A;
2.11 2126-7000;

3. Barueri / SP;

4. documentacaobrg@brqg.com;

5. www.brg.com;

. BRY

1. BRY Tecnologia S/A;
2.483234-6696;

3. Floriandpolis / SC;

4. atendimento@bry.com.br;
5. www.bry.com.br;

. CAMERITE

1. Camerite Sistemas S/A;
2.47 9221-9900;

3. Joinville / SC;

5. www.camerite.com;

. CANON

1. Canon do Brasil Industria e Comércio Ltda;
2.11 4950-5060;

3. Sdo Paulo / SP;

5. www.canon.com.br;

. CAPGEMINI

1. Capgemini Brasil S/A;
3. Barueri/ SP;

5. www.capgemini.com;

. CAST

1. CAST Informdtica S/A;
2.61 3429-7300;

3. Brasilia / DF;

. CELEPAR

1. Companhia de Tec da Informagdo e Comun
do Parang;

2.41 3200-5000;

3. Curitiba / PR;

4. comac@celepar.pr.gov.br;

5. www.celepar.pr.gov.br;

. CELLERE

1. Cellere Solucbes em TIC Ltda;
2. 193209-0920;

3. Campinas / SP;

4. marketing@cellereit.com.br;
5. www.cellere.com.br;

. CERTISIGN

1. Certisign Certificadora Digital S/A;
2.11 4501-1860;

3. Sdo Paulo / SP;

4. mkt@certisign.com.br;

5. www.certisign.com.br;

. cal

1. CGI América do Sul Solugdes de Tecnologia
Ltda;

2.11 2165-3000;

3. Mogi das Cruzes / SP;

4. brmarketing@cgi.com;

5. www.cgi.com;

. CH MASTER DATA - ASTREIN

1. Catalog Hub Master Data Sistemas e
Consultoria S/A;

2.11 2824-5100;

3. Sdo Paulo / SP;

4. financeiro@chmasterdata.com;

5. www.chmasterdata.com.br;

. CHECK POINT SOFTWARE

1. Check Point Software Tecnologies (Brazil)
Ltda;

3. S&o Paulo / SP;

4. scotrim@checkpoint.com;

5. www.checkpoint.com/pt/;

. CHECKMOB

1. Checkmob Digital Technologies S/A;
2.413180-0119;

3. Curitiba / PR;

4. contato@checkmob.com;

5. www.checkmob.com;

. CHIP INSIDE

1. Chip Inside Tecnologia S/A;
2.55 3226-4825;

3. Santa Maria / RS;

. CI&T

1. CI&T Software S/A;
2.19 2102-4500;

3. Campinas / SP;

4. imprensa@ciandt.com;
5. www.ciandt.com;

. CIASC

1. Centro de Inf e Automacdo do Est de Sta
Catarina;

2.48 3664-1000;

3. Floriandpolis / SC;

4., gabinete@ciasc.sc.gov.br;

5. www.ciasc.sc.gov.br;

. CINNECTA DO BRASIL

1. Cinnecta do Brasil Solugdes em Tecnologia
SIA;

2.31 3267-1244;

3. Belo Horizonte / MG;

5. www.cinnecta.com;

. CIRION

1. Cirion Technologies do Brasil Ltda;
2.0800-771-4747;

3. Sdo Paulo / SP;

4. contato.br@ciriontechnologies.com;
5. www.ciriontechnologies.com;

. CIsco

1. Cisco do Brasil S/A;
3. Sdo Paulo / SP;

5. www.cisco.com.br;


https://www.brasoftware.com.br/

1-Razdo Social

2- Fone

3- Cidade; Estado
4- e-mail de contato
5- Home Page

CLARO TELECOM

1. Claro Telecom ParticipagOes S/A;
3. Sdo Paulo / SP;

5. www.claropar.com.br;

. CLEAR SALE

1. Clear Sale S/A;
2.11 3728-8788;
3. Barueri / SP;

5. www.br.clear.sale;

.CLM

CLM €é um distribuidor de valor
agregado, latino-americano, sediado

em Sdo Paulo e com operacdes no

Chile, Colémbia, Argentina, Peru e EUA.
Focada em seguranga da informacgdo,
protecdo de dados e infraestrutura,
possui ampla rede de revendas e forte
reconhecimento no mercado, buscando
sempre solucdes inovadoras para canais
e clientes.

1. CLM Software Importagdo e Exportacdo
Ltda;

2.11 2125-6250;

3. Barueri / SP;

4. francisco.camargo@cim.tech;

5. www.clm.tech

. COGEL

1. Companhia de Governanga Eletronica de
Salvador;

2.71 3202-4200;

3. Salvador / BA;

4. cogel@salvador.ba.gov.br;

5. www.tecnologia.salvador.ba.gov.br;

s CJUN

Crerzana te et
o lurisd

Com 34 anos de atuacdo, a CIJUN é
referéncia em tecnologias voltadas
ao desenvolvimento e a integracdo
de solucdes eficientes e inovadoras
para o poder publico. Nossos
sistemas inteligentes modernizam
processos, aumentam a eficiéncia
administrativa e facilitam a vida do
cidaddo, oferecendo servicos publicos
mais acessiveis, fdceis e dgeis.

1. Companhia de Informatica de Jundiai, ClIJUN
2.4589-8824

3. Jundiai, SP

4., comercial@cijun.sp.gov.br

5. cijun.sp.gov.br

. CONCERT

1. Concert Technologies S/A;
2.11 3062-8663;

3. Sdo Paulo / SP;

5. www.concert.com.br;

.CPQD

1. Fundagdo CPqD Centro de Pesq Des em
Telecomunicagdes;

2.0800-702-2773;

3. Campinas / SP;

4. contactcenter@cpgd.com.br;

5. www.cpqd.com.br;

. CSU DIGITAL

1. CSU Digital S/A;
2.11 3030-3700;
3. Sdo Paulo / SP;
4. csu@csu.com.br;
5. www.csu.com.br;

.CTD

1. Cia de Tecnologia e Desenvolvimento S/A;
2.433379-3300;

3. Londrina/ PR;

4. faleconosco@ctd.net.br;

5. www.ctdlondrina.com.br;

DATACOM

DATACOM
1. Teracom Telematica S/A;
2.51 3933-3000;
3. Eldorado do Sul / RS;
4. ctb@datacom.com.br;
5. www.datacom.com.br;

. DATAINFO

1. Datainfo SolugGes em Tecnologia da
Informacdo Ltda;

2.47 3340-2990;

3. Blumenau / SC;

4. marketing@datainfo.inf.br;

5. www.datainfo.inf.br;

. DATAMOB SISTEMAS

1. Datamob Sistemas S/A;
2.16 99758-9974;

3. Ribeirdo Preto / SP;

4. contato@datamob.com.br;
5. www.datamob.com.br;

. DATANORTE

1. Cia de Proc de Dados do Rio Grande do Norte;
2.843232-9709;

3. Natal/RN;

4. datanorte@datanorte.rn.gov.br;

5. www.datanorte.rn.gov.br;

. DATAPREV

1. Empresa de Tec e Informacdes da Previdéncia
SIA;

2.61 3207-3253;

3. Brasilia / DF;

4. institucional@dataprev.gov.br;

5. www.dataprev.gov.br;

datora

A Datora é uma empresa brasileira
com mais de 30 anos e atuacdo
global. Pioneira em VolP (Voz

por IP) e MVNO(Mobile Virtual
Network Operator), conecta
pessoas, empresas e mercados
com solugbes completas em voz,
dados e interconexdo internacional,
oferecendo servicos de telefonia,
SMS corporativo, dados, colocation
e transito internacional.

1. Datora Telecomunicacdes;
5. www.datora.net;

.DB1

1. DB1 Group Holding Ltda;
2.41 3031-6443;

3. Maringd / PR;

4. eduardo.godoy@dbl.com.br;
5. www.dblgroup.com;



https://www.claropar.com.br/
https://cijun.sp.gov.br/
https://clm.tech/
https://datora.net/
https://datacom.com.br/
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DEC/TRON

Hd mais de 30 anos, a Decatron une
inteligéncia e pessoas impulsionando
negdcios em todo o Brasil. Integradora
de tecnologia, entrega infra de Tl
robusta e solugdes de ciberseguranca
para empresas lideres em diversos
segmentos. Parceira dos principais
fabricantes globais, a Decatron
transforma desafios complexos em
solugdes eficientes.

1. Decatron Automacdo e Tecnologia da
Informacdo Ltda;

2.21 3906-4000;

3. Rio de Janeiro / R};

4. operacoescomerciais@decatron.com.br;
5. www.decatron.com.br;

. DECATRON

digicon

12 tecnologia.

Hd mais de quatro décadas, a
Digicon desenvolve tecnologias
inovadoras e confidveis em
Mobilidade Urbana, Controle

de Acesso e Componentes
Aeroespaciais. Atuando no Brasil e
no exterior, existimos pelo cliente,
inovamos e entregamos solucdes
seguras e eficientes.

1. Digicon S/A Controle
Eletronico para Mecanica;
2.51 3489-8700;

3. Gravatai/RS;

4. sac.vca@digicon.com.br

5. www.digicon.com.br;

sac.mobilidadeurbana@digicon.com.br;

dedalus

' mais que cloud computing

DEDALUS PRIME

1. Dedalus Prime Sistemas e Serv de
Informdtica Ltda;

2.11 3049-0150;

3. Sdo Paulo / SP;

4. dedalus.mkt@dedalusprime.com.br;
5. www.dedalus.com.br;

. DELL

1. Dell Computadores do Brasil Ltda;
2.0800-9703384;

3. Eldorado do Sul / RS;

5. www.dell.com.br;

. DELPHOS

1. Delphos Servigos Técnicos S/A;
2.214009-1857;

3. Rio de Janeiro / R};

4. comercial@delphos.com.br;

5. www.delphos.com.br;

. DESKTOP

1. Desktop S/A;
2.193514-3100;

3. Sumaré / SP;

4. ri@desktop.net.br;

5. www.desktop.com.br;

. DIGITAL SERVICES

1. Digital Services UOL S/A;
2.113038-9612;

3. Sdo Paulo / SP;

. DIGITRO

1. Digitro Tecnologia Ltda;
2.483281-7000;

3. Floriandpolis / SC;

5. www.digitro.com;

.2S

1. 2S InovagOes Tecnoldgicas Ltda;
2.11 3305-1200;

3. Sdo Paulo / SP;

4. atendimento@2s.com.br;

5. www.2s.com.br;

. DOOTAX SOFTWARE

1. Dootax Software S/A;

2.11 4210-2040;

3. Sdo Bernardo do Campo / SP;
4. contato@dootax.com.br;

5. www.dootax.com.br;

. DPR TELECOMUNICACOES
1. DPR Telecomunicac@es Ltda;
2.11 3934-1966;

3. Sorocaba / SP;

4. marketing@dpr.com.br;

5. www.dpr.com.br;

. DRAKA COMTEQ

1. Draka Comteq Cabos Brasil S/A;
2.47 3801-5100;

3. Joinville / SC

. DYNAMOX

1. Dynamox S/A;
2.483024-5858;

3. Florianépolis / SC;

4. comercial@dynamox.net;
5. www.dynamox.net;

. DYNATRACE

1. Dynatrace Software do Brasil S/A;
2.11 3568-2084;

3. Sdo Paulo / SP;

4. leticia.missali@dynatrace.com;

5. www.dynatrace.com;

. ECCOX SOFTWARE

1. Eccox Software S/A;
2.11 4133-1969;

3. Sdo Paulo / SP;

4. contato@eccox.com.br;
5. www.eccox.com.br;

. ECOTRACE

1. Ecotrace Tecnologia da Informacdo S/A;
2.19 2660-2777;

3. Vinhedo / SP;

4. contato@ecotrace.info;

5. www.ecotrace.info;

x Extreme Group

Extreme Group integra EDS, EDX,
Pointer e Beyond para simplificar o
complexo e ampliar oportunidades
para pessoas e negacios. Unimos
ideias, talento e tecnologia. O
futuro ndo € algo que a gente
imagina. € algo que construimos
juntos.

1. Extreme Group

(EDS, EDX, POINTER E BEYOND)
2.213190-1990 - 81 3204-7240
3. Recife/PE

4. comercial@extreme.digital

5. www.extremegroupco.com.br

. EXTREME GROUP

. ELEA DIGITAL

1. Elea Digital Infraestrutura e Redes de
Telecomunicacdes S/A;
2.219592-1221;

3. Rio de Janeiro / R};

4. comunicacao@eleadatacenters.com;
5. www.eleadatacenters.com;

. EMPRO TECNOLOGIA E INFORMACAO
1. Empro Tecnologia e Informagdo;

2.17 3201-1200;

3. Sdo José do Rio Preto / SP;

4. contabilidade@empro.com.br;

5. www.empro.com.br;


https://www.decatron.com.br/
https://www.digicon.com.br/
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. ENGESOFTWARE

1. Engesoftware Tecnologia Ltda;
2.61 3362-5000;

3. Brasilia / DF;

4. contatos@engesoftware.com.br;
5. www.engesoftware.com;

. ENGINEERING BRASIL

1. Engineering do Brasil S/A;
2.11 3629-5300;

3. Sdo Paulo / SP;

4. derek.gimenes@engdb.com.br;
5. www.engdb.com.br;

. EQUATORIAL TELECOM

1. Equatorial Telecomunicacdes S/A;
2.0800-082-0116;

3. S3o Luis / MA;

5. www.equatorialtelecom.com.br;

. EQUINIX

1. Equinix do Brasil Solugdes de Tecnologia em
Inform;

2.11 3524-4300;

3. Sdo Paulo / SP;

4. infobr@equinix.com;

5. www.equinix.com.br;

. E-SAFER

1. E-SAFER Cybersecurity Solugdes e Serv. Seg.
da Informacdo;

2.11 99806-2660;

3. Barueri / SP;

4. financeiro@e-safer.com.br;

5. www.e-safer.com.br;

. ETEG

1. ETEG Tecnologia da Informagdo S/A;
2.31 3889-0990;

3. Belo Horizonte / MG;

4. rodrigo@eteg.com.br;

5. www.eteg.com.br;

. EWALLY

1. Ewally Instituicdo de Pagamento S/A;
3. Sdo Paulo / SP;

4. contato@ewally.com.br;

5. www.ewally.com.br;

. FACILIT

1. Facilit Tecnologia S/A;
2.81 3224-3010;

3. Recife / PE;

5. www.facilit.com.br;

. FINNET

1. Finnet S/A - Tecnologia e Inst. de Pagamento;
2.11 3882-9200;

3. Sdo Paulo / SP;

4. marketing@finnet.com.br;

5. www.finnet.com.br;

. 4ALL

1. Iris Data Driven Desenvolvimento de
Software S/A;

2.51 3021-2350;

3. Porto Alegre / RS;

5. www.4all.com;

. FOTON INFORMATICA

A Féton € uma das pioneiras em
tecnologia para bancos no Brasil.
Hd mais de 30 anos, fornecemos
solugGes, servicos e consultoria
especializada. Nossos sistemas
processam mais de 10 milhdes de
transagdes por dia. Agende uma
apresentagdo exclusiva!

1. Féton Informdtica S/A;
2.61 3500-0100;

3. Brasilia/ DF;

4. contato@foton.la;

5. www.foton.la;

. GALGO SISTEMAS

1. Galgo Sistemas de InformagGes S/A;
2.1198915-7387;

3. Sdo Paulo / SP;

5. www.galgosistemas.com.br;

. GETNET

1. Getnet Adquiréncia Servs. p/ Meios Pagto
SIA;

3. Nova Hamburgo / RS;

4. lucianad@getnet.com.br;

5. www.getnet.com.br;

. GIGA + FIBRA

1. Giga Mais Fibra Telecomunicacdes Ltda;
2.10353;

3. Fortaleza / CE;

4. alloha@loures.com.br;

. GO2NEXT

1. Go2next Cynet Teleinformdtica Ltda;
2.11 5051-3200;

3. Jandira/ SP;

4. murilo.serrano@goZ2next.com.br;

5. www.go2next.com.br;

. GOSAT

1. Gosat Telecom S/A;
2.3003-1112;

3. Belo Horizonte / MG;
4. comercial@gosat.org;
5. web.gosat.org;

. GRUPO LUME

1. Lume Servicos de Tecnologia S/A;
2.41 3204-7149;

3. Pinhais / PR;

5. www.lumegrupo.com.br;

. H.0.S SISTEMAS

1. H.0.S Sistemas de Informatica S/A;
2.54 2621-4400;

3. Bento Gongalves / RS;

5. www.hos.com.br;

. HP BRASIL

1. Hewlett Packard do Brasil;
2.11 4197-8000;

3. Barueri/ SP;

5. www.hp.com.br;

. HUAWEI DO BRASIL

1. Huawei do Brasil TelecomunicacGes Ltda;
2.11 5105-5105;

3. Sdo Paulo / SP;

4. brterminal@huawei.com;

5. www.huawei.com.br;

. 1BM DO BRASIL

1. IBM Brasil Ind de Maquinas e Servicos Ltda;
2.0800-701-4262;

3. Sdo Paulo / SP;

4. ibmevoce@br.ibm.com;

5. www.ibm.com.br;

. ICARO TECH

1. icaro Technologies Servicos e Comércio Ltda;
2.193731-8300;

3. Campinas / SP;

4. sales@icarotech.com;

5. www.icarotech.com;

.IMA

1. Informdtica de Municipios Associados S/A
- IMA;

2.193755-6500;

3. Campinas / SP;

4. ima@ima.sp.gov.br;

5. www.ima.sp.gov.br;

. IMEDIADATA TECNOLOGIA

1. Imediadata Tecnologia S/A;

2.11 41343300;

3. Barueri / SP;

4. antonelli.nardini@imediadata.com.br;
5. www.imediadata.com.br;

. INFOBASE

1. Infobase Consultoria e Informatica Ltda;
2.21 2224-4525;

3. Rio de Janeiro / R};

4. andre.miceli@infobase.com.br;

5. www.infobase.com.br;

. INTEL

1. Intel Semicondutores do Brasil;
2.11 3365-5500;

3. Sdo Paulo / SP;

5. www.intel.com.br;

. INTELBRAS

1. Intelbras S/A Ind. de Telecom. Eletr. Brasileira;
2.483281-9523;

3.Sdo José / SC;

4. suporte@intelbras.com.br;

5. www.intelbras.com/pt-br/;

. ISH TECNOLOGIA
1. ISH Tecnologia S/A;
2.27 3334-8900;

3. Vitdria / €S;

5. www.ish.com.br;

. I-VALUE

1. 1-Value Tecnologia S/A;
2.193251-7994;

3. Campinas / SP;

. JUNIPER

1. Juniper Networks Brasil Ltda;
2.11 3818-8999;

3. Sdo Paulo / SP;

4. jessica@junipenetworks.com.br;
5. www juniper.net;
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. KEEGGO

1. Keeggo Technology Brasil S/A;
2.11 2284-3232;

3. Sdo Paulo / SP;

4. cristiane.bonaldo@keeggo.com;
5. www.keeggo.com;

. LANDIX

1. Landix Sistemas S/A;
2.11 3631-7200;

3. Uberlandia / MG;

5. www.landiz.com.br;

. LIGGA TELECOM

1. Ligga Telecomunicagdes S/A;
2.0800-410-0111;

3. Curitiba / PR;

. LIGHTERA

1. Lightera Latam S/A;

2.41 3341-3952;

3. Curitiba / PR;

4. lightera@latam.lightera.com;
5. www;lightera.com;

. LOCAWEB

1. Locaweb Servicos de Internet S/A;
2.11 3544-0444;

3. Sdo Paulo / SP;

4. institucional@locaweb.com.br;

5. www.locaweb.com.br;

. LOGICALIS

1. PromonLogicalis Tecnologia e Participacdes;
2.11 3573-7300;

3. Sdo Paulo / SP;

4. contato@br.logicalis.com;

5. www.la.logicalis.compt-br;

. LOGPYX

1. Logpyx Tecnologia S/A;
2.313016-3193;

3. Belo Horizonte / MG;

5. www.logpyx.com;

. MAIS SIMPLES
1. Mais Simples Informdtica S/A;
3. Nova Lima / MG;

Way;

. MARKWAY

Com 34 anos de atuacdo no mercado, a
MarkWay tem como propdsito transformar

os desdfios de seus clientes em diferenciais
competitivos, oferecendo solugbes integradas
em Tl como inovagdo continua e foco em
resultados. A MarkWay € reconhecida como
Empresa Destaque do Ano no segmento de
integracdio por trés anos entre as lideres do
setor de tecnologia no Brasil.

1. Markway Business e Informdtica Ltda;
2.21 2212-4500;

3. Rio de Janeiro / RJ;

4. contato@markway.com.br;

5. www.markway.com.br;

. MATERA SYSTEMS

1. Matera Systems Informatica S/A;
2.19 3794-7700;

3. Campinas / SP;

4. comercial@matera.com;

5. www.matera.com;

. MEMORA PROCESSOS INOVADORES
1. Memora Processos Inovadores S/A;
2.61 3963-0030;

3. Brasilia / DF;

4. contato@memora.com.br;

5. www.memora.com.br;

. META

1. Meta Servicos em Informatica S/A;
2.512101-1371;

3. Sdo Paulo / SP;

4. contato@meta.com.br;

5. www.meta.com.br;

. MICROSOFT BRASIL

1. Microsoft do Brasil Imp. e Com. de Software;
2.0800-7014262

3. Sdo Paulo / SP;

4. ibmevoce@br.ibm.com;

5. www.microsoft.com/pt-br;

. MICROSTRATEGY

1. Microstrategy Brasil Ltda;
2.11 3044-4811;

3. Sdo Paulo / SP;

4. info-brazil@microstrategy.com;
5. www.microstrategy.com;

. MIRANTE TECNOLOGIA

1. Mirante Tecnologia S/A;

2.61 3533-0518;

3. Brasilia / DF;

4. mirante.admin.financeiro@mirante.net.br;
5. www.mirante.net.br;

. MLS WIRELESS

1. MLS Wireless S/A;
2.21 2538-8400;
3. Rio de Janeiro / R};
5. www.mls.com.br;

.MM TECNOLOGIA

1. MM Tecnologia S/A;
2.11 4507-5611;

3. Sdo Paulo / SP;

5. www.meseems.com.br;

. MOBICLOUD

1. Mobicloud Tecnologia e Informatica S/A;
2.113879-7777;

3. Sdo Paulo / SP;

FMONT/REAL

O FUTURD PRESENTE

MONTREAL
1. M.I. Montreal Informatica S/A;
2.312291-6116;
3. Belo Horizonte / MG;
4. ecoutinho@montreal.com.br;
5. www.montreal.com.br;

. MOSAICO
1. Mosaico Tecnologia ao Consumidor S/A;
5. www.mosaico.vc;

. MOTOROLA SOLUTIONS

1. Motorola Solutions Ltda;
2.115171-9228;

3. Sdo Paulo / SP;

5. www.motorolasolutions.com/pt_xI.html;

.MPS

1. MPS Informética Ltda;
2.41 2141-9500;

3. Curitiba / PR;

4. luiz.furlan@mps.com.br;
5. www.mps.com.br;

. MULTILASER

1. Multilaser Industrial S/A;
3. Sdo Paulo / SP;

5. multilaser.com.br;

.MV

1. MV Participacdes S/A;
2.81 3972-7000;

3. Recife / PE;

4. mv@mv.com.br;

5. www.mv.com.br;

. NASAJON SISTEMAS

1. Nasajon Sistemas Ltda;
2.21 2213-9300;

3. Rio de Janeiro / R};

4. equipemkt@nasajon.com.br;
5. www.nasajon.com.br;

. NEC

1. Nec Latin America S/A;
2.11 3151-7000;

3. Sdo Paulo / SP;

4. vendas@nec.com.br;

5. www.nec.com.br;

.NEO

1. Neobpo Servicos de Proc. de Neg. e Tec. S/A;
3. Mogi das Cruzes / SP;

4. marketing@neobpo.com.br;

5. www.neobpo.com.br;

. NEOVIA SOLUTIONS

1. Directnet Prestacdo de Servicos Ltda;
2.11 3017-4680;

3. Sdo Paulo / SP;

4. atendimento.corporativo@neovia.com.br;
5. www.neovia.com.br;

. NEOWAY

1. Neoway Tecnologia Integ. Asses. e Negdcios;
2.11 98903-4284;

3. Floriandpolis / SC;

5. www.neoway.com.br;

. NESIC

1. Nesic Brasil S/A;

2.11 2065-2202;

3. Sdo Paulo / SP;

4. renato.teixeira@nesic.com.br;
5. www.nesic.com.br;

. NEXANS

1. Nexans Brasil S/A;

2.11 3084-1600;

3. Sdo Paulo / SP;

4. nexans.brazil@nexans.com;
5. www.nexans.com.br;


https://markway.com.br/
https://montreal.com.br/
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. NEXXERA

1. Nexxera Tecnologia e Servicos S/A;
2.482106-5698;

3. Floriandpolis / SC;

4. comercial@nexxera.com;

5. www.nexxera.com;

. NEXXTO

1. Nexxto Servicos em Tecnologia da
Informacdo S/A;

2.11 2361-5198;

3. Sdo Paulo / SP;

4. antonio.rossini@nexxto.com;

5. www.nexxto.com;

. NICE
1. Nice Systems Technologies Brasil Ltda;
3. S&o Paulo / SP;

. NOKIA SOLUTIONS

1. Nokia Solutions anda Networks do Brasil
Telecom. Ltda;

2.11 4833-9079;

3. Sdo Paulo / SP;

.NURIA

1. CM Tecnologia S/A;
2.31 2535-4023;

3. Belo Horizonte / MG;
5. www.nuria.com.br;

.NZN

1. No Zebra Network S/A;
2.115083-1018;

3. Sdo Paulo / SP;

5. www.nzn.io;

. OAKMONT GROUP

1. Advanta Sistemas Telecom e Serv
Informdtica Ltda;

2.11 99524-8976;

3. Barueri / SP;

4. cadastro@oakmontgroup.com.br;
5. www.oakmontgroup.com.br;

. OCTEA

1. Octea Tecnologia e Servicos S/A;
2.11 2894-0222;

3. Sdo Paulo / SP;

4. contato@octea.com.br;

5. www.octea.com.br;

.ol

1.0iS/A;
2.2198766-9730;

3. Rio de Janeiro / R};

4. ines.landeira@oi.net.br;
5. www.oi.com.br;

. OMNILINK

1. Zatix Tecnologia S/A;
2.11 4196-1100;

3. Barueri / SP;

5. www.omnilink.com.br;

. OPEN LABS

1. Open Labs S/A;

2.11 3888-2600;

3. S3o Paulo / SP;

4. comercial.brasil@openlabs.com.br;
5. www.openlabs.com.br;

. ORACLE BRASIL

1. Oracle do Brasil Sistemas Ltda;
2.11 5189-1000;

3. Sdo Paulo / SP;

5. www.oracle.com/br;

. ORIZON

1. Companhia Brasileira

de Gestdo e Servicos S/A;
2.11 4932-5000;

3. Barueri/ SP;

4. comercial@orizon.com.br;
5. www.orizon.com.br;

. OSAS TECNOLOGIA DA INFORMACAO
1. Osas Tecnologia da Informagdo S/A;
2.31 2526-6137;

3. Belo Horizonte / MG;

. PAGSEGURO UOL

1. PagSeguro Internet S/A;

3. S&do Paulo / SP;

5. www.pagseguro.uol.com.br;

Perto

A Perto S.A, uma multinacional
brasileira, desenvolve, projeta e
fabrica solugbes de automagdo
para segmentos como Bancos,
Varejo, Transporte de Passageiros
e Rodovias. Pertencente ao Grupo
Digicon, a Perto foi fundada em
1988 e hoje conta com plantas
industriais no Brasil e na India.

1. Perto S/A;

2.51 3489-8700;

3. Gravatai / RS;

4. leads@perto.com.br
5. www.perto.com.br;

. PETRONECT

1. Procurement Negdcios Eletronicos S/A;
3. Rio de Janeiro / R};

5. www.petronect.com.br;

. PIXEON

1. Pixeon Medical Systems S/A Com e Desenv.
de Software;

2.11 2146-1300;

3. Sdo Caetano do Sul / SP;

5. www.pixeon.com;

. POSITIVO TECNOLOGIA S/A

1. Positivo Tecnologia S.A;

2.41 3316-7700;

3. Curitiba / PR;

4. imprensa@positivo.com.br;

5. www.positivotecnologia.com.br;

. PROCEMPA

1. Cia de Proc de Dados

do Mun. de Porto Alegre;

2.51 3289-6001;

3. Porto Alegre / RS;

5. www.prefitura.poa.br/procempa;

. PROCERGS

1. Centro Tec Inf e Com do Estado do Rio
Grande do Sul S/A;

2.513210-3213;

3. Porto Alegre / RS;

4. bruna-martins@procergs.rs.gov.br;

5. www.procergs.rs.gov.br;

. PRODABEL

1. Empresa de Inf. e Inform.

do Municipio de BH S/A;
2.313277-8342;

3. Belo Horizonte / MG;

4. presidencia.prodabel@pbh.gov.br;

5. www.prefeitura.pbh.gov.br/prodabel;

. PRODAM - AM

1. Processamento de Dados Amazonas S/A;
2.92 2121-6500;

3. Manaus/ AM;

4. prodam@prodam.am.gov.br;

5. www.prodam.am.gov.br;

. PRODAM SP

1. Empresa de Tl e Com. do Municipio de SP;
2.11 3396-9622;

3. Sdo Paulo / SP;

4. prodam@prodam.sp.gov.br;

5. www.portal.prodam.sp.gov.br;

. PRODATA MOBILITY

1. Prodata Mobility Brasil S/A;
2. 11 3146-2226;

3. Sdo Paulo / SP;

. PRODEB

1. Companhia de Process Dados do Est. da Bahia;
2.7131157622;

3. Salvador / BA;

4. comunicacao@prodeb.ba.gov.br;

5. www.prodeb.ba.gov.br;

. PRODEMGE

1. Cia de Tecnologia da Inf. do Est Minas Gerais;
2.31 3339-1100;

3. Belo Horizonte / MG;

4. atendimento@prodemge.gov.br;

5. www.prodemge.gov.br;

. PRODEPA

1. Empresa de Tec. da Inf. e Comun. do Para;
2.91 3239-3399;

3.Belém/PA;

4. cap@prodepa.pa.gov.br;

5. www.prodepa.pa.gov.br;

. PRODESAN

1. Prodesan Progresso Desenv de Santos S/A;
2.133229-8000;

3. Santos / SP;

5. www.prodesan.com.br;

. PRODESP

1. Companhia de Proc. de Dados do Est de SP;
2.11 2845-6000;

3. Tabodo da Serra / SP;

4. prodesp@prodesp.sp.gov.br;

5. www.prodesp.sp.gov.br;

. PROGNUM

1. Prognum Informdtica Ltda;
2.21 3525-5533;

3. Niterdi / R};

4. diretoria@prognum.com.br;
5. www.prognum.com.br;
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. PROXXIMA

1. Proxxima TelecomunicacGes S/A;
2.833113-4550;

3. Campina Grande / PB;

4. falecom@proxxima.net;

5. www.proxxima.net;

eluality
ngrl:al

. QUALITY DIGITAL

A Quality Digital é uma empresa global
de tecnologia que, hd mais de 36 anos,
atua em mais de 25 paises, com 2.000
colaboradores, entregando operacdes
de Tl robustas, seguras e escaldveis.
Com automacdo, IA e governanca,
transforma infraestrutura em motor

de crescimento, garantindo eficiéncia,
continuidade e previsibilidade para
grandes operacdes digitais.

1. Quality Software S/A
2.2197339-7109

3. Sdo Paulo/SP

4. contato@qualitydigital.global
5. www.qualitydigital.global/

. RANKMYAPP

1. RankMyApp Software

e Servigos de Internet S/A;
3. Barueri / SP;

. RD STATION

1. RD Gestdo e Sistemas S/A;
2.483877-2700;

3. Floriandpolis / SC;

5. www.rdstation.com;

. ROBBYSON

1. Robbyson Systems Desen. de Sistemas S/A;
2.31 99956-4940;

3. Belo Horizonte / MG;

5. www.robbyson.com;

. RV TECNOLOGIA

1. RV Tecnologia e Sistemas S/A;
2.11 2173-9601;

3. Sdo Paulo / SP;

. SAMSUNG

1. Samsung Eletr6nica da Amazonia Ltda;
2.92 4009-1170;

3. Manaus / AM;

4. m.alonso@samsung.com;

5. www.samsung.com;

. SAP BRASIL

1. SAP Brasil Ltda;
2.11 5503-2554;
3. Sdo Paulo / SP;

5. www.sap.com;

. SCALA DATA CENTERS

1. Scala Data Centers S/A;

2.11 4040-6516;

3. Barueri / SP;

4. contato@scaladatacenters.com
5. www.scaladatacenters.com;

. SEAL SISTEMAS

1. Seal Sistema e Tecnol de Informacdo Ltda;
2.11 2134-3866;

3. Sdo Paulo / SP;

4. isimoes@seal.com.br;

5. www.seal.com.br;

. SELBETTI TECNOLOGIA
1. Selbetti Tecnologia S/A;
2.11 4563-9615;

3. Santana de Parnaiba / SP;
5. www.selbetti.com.br;

. SENIOR SISTEMAS

1. Senior Sistemas S/A;
2.47 3221-3300;

3. Blumenau / SG

4. marketing@senior.com.br;
5. www.senior.com.br;

. SENSEDIA

1. Sensedia S/A;

2.19 3705-5775;

3. Campinas / SP;

4. comunicacao@sensedia.com;
5. www.sensedia.com;

. SERPRO

1. Servico Federal de Processamento de Dados;
2.6198117-8700;

3. Brasilia / DF;

4. joanna.cunha@serpro.gov.br;

5. www.serpro.gov.br;

. SERVICE INFORMATICA
1. Service Informdtica Ltda;
2.11 2595-1400;

3. Sdo Paulo / SP;

4. contato@service.com.br;
5. www.service.com.br;

. SIGMA

1. Sigma Dataserv Informatica S/A;
2.41 3028-7200;

3. Curitiba / PR;

5. www.sigmadataserv.business site;

= Sim press
Sim. Smplesmente

solucionamos.

A Simpress, empresa do grupo HP, é

a maior do segmento de outsourcing

de Tl no Brasil, gerenciando mais de
760.000 dispositivos em 3.000 clientes.
Outsourcing de notebooks, desktops,
smartphones, tablets, coletores de dados
e impressoras térmicas. De hardware

a servico a resposta é sempre sim.

1. Simpress Com. Locacdo e Servicos Ltda;
2.11 3238-9406;

3. Santana de Parnaiba / SP;

4. marketing@simpress.com.br;

5. www.simpress.com.br;

. SISGRAPH

1. Sisgraph Ltda;

2.11 3889-2013;

3. Sdo Paulo / SP;

4. mkt.br@sisgraph.com.br;
5. www.hexagon.com.br;

. SISPRO

1. Sispro Servigos e Tecnologia da Informacdo
Ltda;

2.51 3415-3300;

3. Canoas /RS;

4. sispro@sispro.com.br;

5. www.sispro.com.br;

. SKYONE

1. Skyone Tecnologia em Software S/A;
2.11 2193-1961;

3. Sdo Paulo / SP;

5. www.skyone.solutions;

. SMARAPD

1. Smarapd Informatica Ltda;
2.162111-9898;

3. Ribeirdo Preto / SP;

4. administrativo@smarapd.com.br;
5. www.smarapd.com.br;

. SMARTGREEN

1. Smartgreen Desenvolvimento de Tecnologias
SIA;

2.41 3343-1122;

3. Curitiba / PR;

4. contato@smartgreen.net;

5. www.smartgreen.net;

Solugdes
em tecnologia

-~
N

Somos um distribuidor brasileiro com

39 anos de atuagdo no mercado de
Tecnologia, guiados pela inovacdo e pela
expertise na entrega de solucbes que
impulsionam nossos parceiros. Atuamos
por meio de seis Divisées de Negdcios em
Cloud, Corporativo, Enterprise, Locacdo,
Servigos e Varejo. Conhega nosso portfélio
completo e descubra como podemos apoiar
a evolugdio dos negdcios dos seus clientes.

1. SND Distribuicdo de Produtos
de Informatica S/A;

2.11 2187-8300;

3. Barueri / SP;

4. marketing@snd.com.br;

5. www.snd.com.br;



https://qualitydigital.global/
https://simpress.com.br/
https://snd.com.br/

1-Razdo Social
2- Fone

3- Cidade; Estado
4- e-mail de contato
5- Home Page

{& softExpert

Hd mais de 30 anos, a SoftExpert
impulsiona a transformagdo digital das
empresas com um software de gestao
all-in-one que centraliza processos,
documentos e riscos. Com tecnologia,
inteligéncia artificial e exceléncia,
ajudamos organizagbes a otimizar
operagoes, elevar a produtividade e
garantir conformidade em escala global.

1. SoftExpert Software S A;
2.47 2101-9909;

3. Joinville / SC;

4. vendas@softexpert.com
5. www.softexpert.com;

. SOFTEXPERT SOFTWARE

. SOFTPLAN

1. Softplan Planejamento e Sistemas S/A;
2.483027-8000;

3. Floriandpolis / SC;

5. www.softplan.com.br;

. SOLINFTEC

1. Tecsoil Automacdo e Sistemas S/A;
2.183622-2270;

3. Aracatuba / SP;

4. rafaela.goncalves@solinftec.com;
5. www.solinftec.com/pt-br;

™S A
SUIVVA.

make it easy

A SONDA é lider em transformacdo digital
na regido. De origem chilena e fundada em
1974, a companhia possui escritdrios em
13 paises. Por conhecermos os desafios da
regidio, contamos com um amplo portfdlio
nas principais indstrias do mercado:
SmartCities&Mobility, Retail&Comércio,
Bancos&Seguros, Satide, Setor Publico,

Comex e SAP) e Utilities.

1. SONDA Procwork Informatica Ltda;
2.11 94525-4248;

3. Sdo Paulo/SP;

4. relacionamento.br@sonda.com;

5. www.sonda.com;
www.instagram.com/sondabrasil;
www.linkedin.com/company/sonda;

.SONDA

Multinddstrias, Solucdes de Negdcios (Fiscal,

. SQUADRA TECNOLOGIA
1. Squadra Tecnologia S/A;
2.31 2104-7800;

3. Belo Horizonte / BH;

5. www.squadra.com.br;

. STEFANINI

1. Stefanini Participacdes S/A;
2.11 3094-6174;

3. Barueri/ SP;

4. stefanini@stefanini.com;

5. www.stefanini.com;

. STONE

1. Stone Instituicdo de Pagamento S/A;
2.3004-9681;

5. www.stone.com.br;

. STOQUE

1. Stoque SolugSes Tecnoldgicas S/A;
2.31 3465-3600;

3. Belo Horizonte / MG;

5. www.stoque.com.br;

. SUPERLOGICA TECNOLOGIA
1. Superlégica Tecnologia S/A;
2.194009-6800;

3. Campinas / SP;

Cj 5Y5 EVOLUTION
LICITACGES

Hd mais de 13 anos, unimos inovagdo e
inteligéncia para transformar o processo de
compras publicas. Simplificamos licitacdes,
com foco especial em medicamentos,
entregando dados estruturados que

se convertem em oportunidades reais,
decisGes mais seguras e resultados
concretos para nossos clientes.

1. Licitasys Consultoria e Ass. Empresarial Ltda;
2.11 5080-0888;

3. Sdo Caetano do Sul / SP;

4. comercial@sysevolution.com.br;

5. wwwi.sysevolution.com.br;

.SYS EVOLUTION

. TATA CONSULTANCY SERVICES

1. Tata Consultancy Services do Brasil Ltda;
2.11 3306-7000;

3. Barueri/ SP;

4. brazil presales@tcs.com;

5. www.tcs.com;

. TBL MANAGER

1. Triple Botton Line Manager Informatica S/A;

2.11 3562-8332;

3. Sdo Paulo / SP;

4. contato@tblmanager.com;
5. www.tblmanager.com;

. TDS INFORMATICA
1. TDS Informatica S/A;
2.11 3534-8585;

3. Barueri/ SP;

4. tds@tdsinfo.com.br;
5. www.tdsinfo.com.br;

. TECBAN

1. Tecnologia Bancaria S/A;
2.11 3244-8307;

3. Sdo Paulo / SP;

4. imprensa@tecban.com.br;
5. www.tecban.com.br;

bua \nfraes?ru?ua \n eligente e Sequra

TECHDEC INFORMATICA

1. Techdec Informdtica S/A;
2.51 3381-7600;

3. Porto Alegre / RS;

4. ruben.ariel@techdec.com.br;
5. www.techdec.com.br;

. TECHNE

1. Techne Engenharia e Sistemas Ltda;
2.11 2149-9200;

3. Sdo Paulo / SP;

4. rodrigo.souza@techne.com.br;

5. www.techne.com.br;

. TECKEY SOLUTIONS

1. Teckey Solutions S/A;

2.11 2362-8454;

3. Sdo Paulo / SP;

5. www.teckeysolutions.com.br;

. TELEFONICA cLOoUD

1. Telefénica Cloud e Tecnologia do Brasil S/A;
3. Santana do Parnaiba / SP;

5. www.vivoplataformadigital.com.br/cms/pt

. TELEFONICA 10T

1. Telefonica IOT, Big Data
e Tecnologia do Brasil;

3. Barueri / SP;

. TELEPERFORMANCE

1. Teleperformance CRM S/A;
2.1191423-2562;

3. Sdo Paulo / SP;

5. www.tp.com;

. TELSINC/SONDA

1. Telsinc Comércio de Equip
de Informatica Ltda;

2.11 4082-0966;

3. Sdo Paulo / SP;

5. www.telsinc.com.br;

. TELESPAZIO BRASIL

1. Telespazio Brasil S/A;

2.21 2141-3100;

3. Rio de Janeiro / R};

4. bruna.galo@telespazio.com;
5. www.telespazio.com;

. TELTEC SOLUTIONS

1. Teltec Solutions Ltda;

2.48 3031-3450;

3. Floriandpolis / SC;

4. contato@teltecsolutions.com.br;
5. www.teltecsolutions.com.br;


https://softexpert.com/
https://www.sonda.com/
https://sysevolution.com.br/
https://www.techdec.com.br/
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&
TELTEX

rrnoLOSin

A Teltex é referéncia nacional em
seguranca inteligente, conectividade
critica e automagdo. Com mais de 30
anos, atua em projetos estratégicos
no Brasil e no exterior. Reconhecida
como Empresa Estratégica de Defesa,
entrega solugdes com IA, engenharia
avancada e alta confiabilidade para
proteger, conectar e transformar.

1. Teltex Tecnologia S/A;
2.11 3840-6400;

3. Sdo Paulo / SP;

4. comercial@teltex.com.br;
5. www.teltex.com.br;

. TEVEC

1. Infradata Sistemas S/A;
2.1999680-9946;

3. Sdo Paulo / SP;

5. www.infradatabusiness.com;

. 3CORP TECHNOLOGY

1. 3CORP Technology S/A Infraestrutura de
Telecom;

2.11 3056-7733;

3. Barueri / SP;

4. marketing@3corp.com.br;

5. www.3corp.com.br;

.TIM

1. Tim S/A;
2.214119-8899;

3. Rio de Janeiro / R};

4. tim@timbrasil.com.br;
5. www.tim.com.br;

L TIVIT

1. TIVIT Terceirizacdo de Proc
Serv e Tecnologia S/A;

2.11 3757-2222;

3. Sdo Paulo / SP;

4. comunicacao@tivit.com;

5. www.tivit.com;

. TLD TELEDATA

1. TLD Teledata Tecnol Conectividade Ltda;
2.41 3313-5000;

3. Barueri / SP;

4. teledata@teledatabrasil.com.br;

5. www.teledatabrasil.com.br;

. TORABIT

1. Torabit Tec. Gestdo de
Monitoramento Digital S/A;
2.11 4780-3488;

3. Sdo Paulo / SP;

5. www.torabit.com.br;

C 1oTUS

TOTVS

1. Totvs S/A;

3. Sdo Paulo / SP;

4. rel.institucionais@totvs.com.br;
5. www.totvs.com/;

. UNIFIQUE TELECOMUNICACOES
1. Unifique TelecomunicacOes S/A;
2.47 3380-0800;

3. Timbd / SC;

4. ri@redeunifique.com.br;

5. wwwe.ri.unifigue.com.br;

. UNISYS

1. Unisys Brasil Ltda;
2.213523-5033;

3. Rio de Janeiro / R};

4. marketing@br.unisys.com;
5. www.unisys.com.br;

. V.TAL

1. V.TAL - Rede Neutra de TelecomunicagGes;
3. Sdo Paulo / SP;

5. www.vtal.com;

. VELOS

1. Velos Tecnologia e Servicos S/A;
2.16 3413-8495;

3. Sdo Carlos / SP;

4. contato@velos.ag;

5. www.velos.ag;

. VELSIS

1. Velsis Sistemas e Tecnologia Viaria S/A;
2.41 99249-5626;

3. Curitiba / PR;

5. www.velsis.com.br;

. VERO

1. Vero S/A;

3. Sdo Paulo / SP;

5. www.verointernet.com.br;

. VERUS BRASIL

1. Verus Brasil Servicos de Informatica S/A;
2.11 3515-7400;

3. Sdo Paulo / SP;

4. contato@verusbrasil.com.br;

5. www.verusbrasil.com.br;

. VHSYS

1. VHSYS Sistema de Gestdo S/A;
2.0800-000-0010;

3. Sdo José dos Pinhais / PR;

5. www.vhsys.com.br;

. VINT_GLOBAL

1. Vint Global Tecnologia Ltda;
2.853017-8080;

3. Fortaleza / CE;

4. marketing@vintglobal.com.br;
5. www.vintglobal.com.br;

. VISIONNAIRE

1. Visionnaire Tecnologia S/A;
2.41 3337-1000;

3. Pinhais / PR;

5. www.visionnaire.com.br;

.VIVO

1. Telef6nica Brasil S/A;
2.11 3430-4669;

3. Sdo Paulo / SP;

4. imprensa@telefonica.com;
5. www.telefonica.com;

. WDC NETWORKS

1. Livetech da Bahia Industria e Comércio S/A;
2.11 3035-3777;

3. Sdo Paulo / SP;

4. vendas@wdcnet.com.br;

5. www.wdcnet.com.br;

. WECLIX TELECOM
1. Weclix Telecom S/A;
2.16 4072-0092;

3. Ribeirdo Preto / SP;
5. www.weclix.com.br;

. WECOM

1. Wecom Com. Serv. em Tecnologia da
Informacdo S/A;

2.51 3079-5000;

3. Porto Alegre / RS;

4. comercial@wecom.com.br;

5. www.wecom.com.br;

. XEROX DO BRASIL

1. Xerox Comércio e Ind Ltda;
2.214009-1212;

3. Rio de Janeiro / R};

4. faleconosco@xerox.com.br;
5. www.xerox.com.br;

. YSSY

1. Yssy Solugdes S/A;
2.11 4134-8000;

3. Barueri / SP;

4. contato@yssy.com.br;
5. www.yssy.com.br;

. YSSY TECNOLOGIA

1. Yssy Tecnologia S/A;

2.11 41348000;

3. Barueri / SP;

4. contato@yssy.com.brwww.yssy.com.br;

. ZENVIA

1. Zenvia Mobile Servicos Digitais S/A;
3. Sdo Paulo / SP;

5. www.zenvia.com;

.ZIVA

1. Ziva Tecnologia e Solugdes Ltda;
2.11 3365-0410;

3. Sdo Paulo / SP;

4. comercial@ziva.com.br;

5. www.ziva.com.br;
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An HP Company

Locacao é ter o equipamento.

8865 e

Outsourcing da Simpress é:
alem do dispositivo, contar com gestao e
suporte para sua Tl focar no que importa.

CARBON g
NEUTRAL

Smprees

@)

B Atendimento
' em todo Brasil -.-.)
h Maior empresa I)

do segmento

Sejaum
CLIENTE
SIMPRESS

De hardware a servicos, R "'i*
a resposta é sempre SIM. R

IE;I Impressoras e E;I Notebooks
Multifuncionais e Desktops

Celulares ey Impressoras Térmicas
e Tablets e Coletores de dados


https://simpress.com.br/

novar

Dara aproximar,
transformar

e impulsionar.
E Claro.

A Claro acredita na tecnologia que aproxima as pessoas,
transforma vidas, impulsiona negocios e habilita o futuro.

O reconhecimento do Anuario Informatica Hoje,
que nos coloca entre as maiores empresas de Tl
do Brasil, reforca nosso compromisso com o novo.

SAIBA MAIS EM: CLA

Prémio Anudrio Informatica Hoje. Saiba mai
Imagens geradas por Inteligéncia Artificial.


https://claro.com.br/porqueclaro



